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Po mnoha letech totalitniho komunistického rezimu a nasledného prekotného a nefizeného rozvoje
kapitalistické ekonomiky po revoluci v roce 1989 je finanéni kultura nasich ob¢ant v Zalostném stavu. Chybéjici
kontinualni vyvoj demokracie, ekonomiky a zakonodarstvi se na tomto stavu silné podepsal.

Obcanum chybi obecné finanéni gramotnost. Ta financni gramotnost, ktera je zakladnim prvkem prevence
pfedluzeni a nasledného socialniho vylou€eni, ta finanéni gramotnost, ktera je zakladnim nastrojem aktivni
politiky zaméstnanosti a ta finan&ni gramotnost, ktera je pfedpokladem kvalitniho Zivota ob&ana ve sloZité statni
ekonomice.

Tato skripta jsou tedy pfispévkem k vychoveé ob¢an( v oblasti finanéni gramotnosti.

. 2. Finanéni gramotnost

‘ 2.1 Cojetofinanéni gramotnost

Finan¢né gramotny ob¢an se orientuje v problematice penéz a cen a umi rozumné hospodafit se svymi osobnimi
¢i rodinnymi financemi.

FINANCNi GRAMOTNOST =ABECEDA OSOBNIHO FINANCNIHO HOSPODARENI

Finanéni gramotnost je soubor znalosti, dovednosti a hodnotovych postojli ob¢ana, nezbytnych k tomu, aby
kvalitné finan&né zabezpedil sebe a svou rodinu.

@ 22 viivypusobicina finanéni gramotnost

2.2.1 Informaéni gramotnost

Jednim ze zakladnich predpokladl finanéni gramotnosti ob&ana je jeho informacéni gramotnost, tedy
schopnost pfijimat, nalézat, chapat a vyhodnocovat informace z hlediska jejich hodnovérnosti, ucelovosti
a realné informacni hodnoty.

Doporuceni:

V dnesni dobé se na vas ze v§ech stran chrli informace, z televize, radia, tisku, internetu, a z reklam vseho druhu.
Budte obezrietni, nevérite vdemu, co vidite a slySite.

Nez udélate néjaké zasadni rozhodnuti, zjistéte si k dané problematice mnoZstvi informaci z ruznych
nezavislych zdroju, vSe si dobfe promyslete, spocitejte a popripadé si nechte poradit. K tomu mizZete vyuzit
sluzeb riiznych ob&anskych poraden a sdruzeni ¢i pfimo finanénich odborniki a poradcd.

2.2.2 Pravnigramotnost

Dal$im z dulezitych pfedpokladd finanéni gramotnosti ob¢ana je jeho pravni gramotnost. Je to souhrn jeho
znalosti a informaci z oblasti prava tak, aby s nimi byl schopen prosazovat sva prava, patficné plnit své
povinnosti a kvalifikované se v této oblasti orientovat a rozhodovat.

K dulezité soucasti pravni gramotnosti patfi pravni znalost smluv a dusledkd neplnéni smluvnich ustanoveni,
aplikovana na smlouvy k finanénim produktiim (Gvérové smlouvy, pojistné smlouvy vSeobecné obchodni
podminky atd.).
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Doporuceni:

Pri uzavirani jakychkoli smluv k financnim produktum si smlouvy pozorné prostudujte (nejlépe v klidu doma),
vsimejte siipfiloh smlouvy, véeobecnych obchodnich podminek a dal$ich souéasti smlouvy. Cemu nerozumite,
nechte si podrobné od financni instituce vysvétlit! Ve kvalitni financni instituci vam jejich pracovnici radi vse
vysveétli a poradi. V Zzadném pfipadé neuzavirejte smlouvy pod tlakem! Pokud mate jakékoli pochybnosti, ovérte
si je, nejlépe na internetu, ktery je obrovskym zdrojem informaci, a ovérte si reference o pfislusné finanéni
instituci a zkuSenosti ostatnich klientt.

2.2.3 Psychologické a socialni aspekty

| kdyZ penize pry nedélaji clovéka Stastnym, zcela urcité jej Cini z velké &asti svobodnym a nezavislym. Vétsi
Cast svého zivota se Clovék zaméfuje na ziskavani penéz. Z HOMO SAPIENS se tak stava HOMO
ECONOMICUS (viz Slabikar finan¢ni gramotnosti, 2.vydani, COFET 2011). Homo Economicus = Clovék
podfrizujici se ekonomickym zajmum. Touha po penézich se stava zakladni motivaci lidského chovani.

PFistup k penéztim vSak neni u ¢lovéka jednotny, ale liSi se napf. podle miry inteligence, stavu psychiky a také
podle pohlavi. Muzi jsou spiSe ,lovci“ (jdou do vétSiho rizika, ale také za vétSimi penézi), Zzeny jsou spiSe
,Sbéraci“ (mnohem konzervativnégjsi).

Kromé téchto psychologickych aspektd hraji velkou roli ve finanéni gramotnosti aspekty socialni. Nedostatek
finanéni gramotnosti vede u takového ob¢ana ¢asto k pfedluZeni s nasledky socialné patologickych jevu jako:

® Jeohrozen exekuci majetku.

e Nevyplati se mu legalné pracovat, protoZze by mu na velkou ¢ast mzdy byla uvalena exekuce. Preferuje
kombinaci socialnich davek a nelegalni prace.

Upada do zavislosti na socialnich davkach a je ohrozen rizikovym Zivotnim stylem.

Jako neplati€ ndjemného, energii a sluzeb je ohroZzen vystéhovanim do velmi nekvalitniho bydleni
a pfipadné uplnou ztratou bydleni.

Predluzenym rodinam muze hroziti odebrani déti do ustavni péce.
Je vytlaCovan na okraj spolenosti mezi znevyhodnéné skupiny obyvatelstva a je vystaven dalSim
socialné patologickym jevam:
= zavislost nanavykovych latkach
= alkoholismus
= gamblerstvi
= kriminalita
= agrese, nasili, Sikana
= sebevrazedné sklony
Re$eni této problematiky je predmétem &asti sedmé tohoto materialu.

@ 23 Fiinosy finanéni gramotnosti

ZvysSovani finanéni gramotnosti je tak dulezitou prevenci proti pfedluzovani se vSemi vySe uvedenymi
negativnimijevy.

PFinosy péce o zvySovani finan¢ni gramotnosti Ize rozdélit do dvou zakladnich skupin — pfinosy pro spole¢nost
aprinosy pro jedince.

PFinosy pro spole¢nost spocivaji pfedevsim ve snizeni nezaméstnanosti a kriminality, coz ma pro spole¢nost
obrovské ekonomické benefity.

PFinosem pro jednotlivce je zejména jeho lepsi orientace ve finanénich produktech vedouci k racionalnéjSimu

Vzdélavani k finanéni gramotnosti je celozivotnim vzdélavanim, umoznujicim jednotlivci rozumét svym
finanénim a ekonomickym zalezitostem, racionalné hospodafit se svymi financemi a efektivnéji
vyuzivat své vydélané penize.



’ 3. Penize a funkce penéz

. 3.1 Historie penéz
Uz v davnych dobach na usvitu civilizaci bylo potfeba fesit sménu rizného zbozi. Nejjednodussim zplsobem,
jak néceho takového dosahnout je vzajemna vyména rlznych véci stejné nebo velmi podobné hodnoty
(tzv. barterovy obchod).

Efektivita tohoto typu obchodu je bohuzel velmi nizka, protoze bylo vzdy nutné hledat osobu, ktera nabizi vami
pozadovanou véc a zaroven je ochotna akceptovat nabizenou protihodnotu. Z tohoto divodu byl nutny
pfichod né€eho, co by se dalo pouZivat jako univerzalni hodnota — most mezi prodejem a nakupem.

Takovymi véeobecnymi ekvivalenty bylo napf. v Babyloné obili, v Cingé muslicky, u starych Slovan( to bylo
platno, jinde se pouzival dobytek, kozeSiny, sul a jeSté dnes jsou nékde ke sméné stale vyuzivany cigarety.
V prlibéhu historie se jako nejvhodnéj$i komodita pro tento uc¢el nakonec ukazalo zlato (bylo vzacné, dobfe
zpracovatelné, neomezené trvanlivé a Siroce akceptovatelné).

Zlato bylo jako platidlo pouzitelné v jakémkoli stavu, ovSem z praktickych duvodu zacaly byt Easem pouzivany
mince, jejichz razba méla potvrzovat ryzost a hmotnost daného kusu kovu. Obchodnici zacali zlaté, nebo
pozdéji také stfibrné ¢i médéné slitky oznacovat hodnotou hmotnosti a pozdéji i riznymi obrazci a symboly. Ve
chvili, kdy kovovy slitek oznacil svym vysostnym znakem panovnik a zarucil se tak za spravnou vahu a za ryzost
kovu, zainame hovofit o mincich (7. —6. stoleti pfed nasim letopocétem).

V prubéhu ¢asu se pouzivani minci stalo neefektivni pro manipulaci s vétSimi ¢astkami penéz, a proto se zacaly
pouzivat papirové penize — bankovky (v podstaté vznikly na zakladé fungovani templarskych bank jiz nékdy
v 11. stoleti). Hodnota téchto bankovek se odvozovala od mnozstvi zlata, které reprezentovala (bankovky tedy
byly kryté zlatem).

V urcitych situacich (béhem valek) vlada nékteré bance povolila vytisknout vice bankovek, nez kolik méla zlata
v trezorech, aby mohla financovat své aktivity. Za normalnich okolnosti by se vSichni vlastnici bankovek vrhli na
banku k pokusu vybrat své zlato dfive, nez to udélaji ostatni, a proto byla dana banka také osvobozena od
nutnosti na pozadani vydat zlato (bylo tim tedy odvraceno nebezpeci bankrotu).

Az do zacatku 20. stoleti byla takovato inflaéni obdobi spiSe vyjimecna, ale prvni svétova valka pfedstavovala
prelom. Navrat ke zlatému standardu (kryti bankovek zlatem) byl totiz Spatné provedeny a neuplny a velka
hospodarska krize znamenala dalSi statni intervence do monetarnich zalezitosti, a proto byly vSechny
ekonomiky donuceny b&€hem minulého stoleti upustit od zlatého standardu.

Jako penize nyni tedy neslouzi drahy kov, ale samotné bankovky tisténé centralni bankou - jsou to
nekryté penize. Zakony ur&ujici bankovky jako zakonné platidlo vynucuiji jejich pouzivani a slouzi k zabranéni
konkurence jinych mén (drahych kovl ¢i jinych). Jelikoz neni mnozstvi obéziva jiz nijak fyzicky omezeno,
zazivame vysoké miry inflace, protoZe centralni banky uz nejsou nijak omezeny v monetérni expanzi.

Tim v8ak ,odhmothovani“ penéz neskoncilo. Kdyz se zavedly bankovni ucty a uvéry, nemusely byt vdechny
penize kryty kovem a od 19. stoleti ani bankovkami. Naopak stale vétsi ¢ast ménové zasoby byla a je na
bankovnich uétech, od poloviny 20. stoleti elektronickych. Penize tak uz nejsou ani papir, nybrz zaznamy
v pocitacich. Jejich jistota se tim pfili§ nezménila: nadale za ménu rudi stat, nepfimo ale vsichni jejich drzitelé.
Kdyby je lidé prestali pfijimat, ména by se zhroutila. Naproti tomu elektronické (bezhotovostni) penize

Poznamka:

Védéli jste, Ze americky dolar je vlastné ¢esky vynalez? Dolar vznikl ze slova daler, které vzniklo ze slova
thaler, coz byla zkratka némeckého slova Joachimthaler. V estiné toto slovo znamena Jachymovsky tolar.
Jachymovské tolary byly v 16. stoleti velmi kvalitni mince. Pro své dobré jméno byly velice rozS$ifeny.

. 3.2 Funkce penéz
Jak vyplyva z historického vyvoje penéz, plni penize nékolik jiz zminénych funkci:
® Prostiedek smény
Penize se staly vSeobecnym ekvivalentem v obchodé, penize Ize volné sménovat za zbozi a sluzby.
e Jednotkazuctovani

Penize se staly univerzalnim méfitkem ceny zbozi a sluzeb, Ize jimi vyjadfit dluh. Penize tak usnadfuji
ekonomickou kalkulaci. Obecné je jakakoliv vyspéla ekonomika bez penéz nepredstavitelna

e Docasny uchovatel hodnoty

Penize slouzi jako forma majetku, prostfedek jeho akumulace. Je tfeba podotknout, ze penize nemusi byt
zdaleka nejlepSim zpusobem uchovani hodnoty a obvykle jim ani nejsou. Proto by asi bylo korektné;si
nazyvat je v souCasné podobé pouze platidlem.

mz: Odpovédny pristup k financim



’ 4. Inflace a vécna a penézni hodnota
‘ 4.1 Inflace

Zavedenim a prosazenim mény, zaloZzené pouze na zarukach bank a statl, se sice odstranila hospodarska
omezeni diky nedostatku zlata, vzniklo vSak nové riziko znehodnocovani penéz Cili inflace. V pribéhu
20. stoleti se rizné mény postupné zbavovaly zlatého kryti (Velka Britanie 1931, USA 1971 a jako posledni
Svycarsko roku 1999). Nicméné uz predtim, zejména v souvislosti s obéma valkami, zacala vznikat trvala
inflace.

Inflace je vSeobecny riist cenové hladiny zbozi a sluzeb vekonomice.

Inflace ma za nasledek pokles kupni sily penéz, protoze za stejnou ¢astku Ize koupit méné zbozi a sluzeb.
Snizeni realné hodnoty penéz a dalSich penéznich aktiv vede k nejistoté ohledné budouciho vyvoje cen, a to
odrazuje investice a Uspory. Vysoka inflace muze vést k nedostatku zbozi, pokud je spotfebitelé zacnou
hromadit z obavy, Ze ceny se v budoucnu zvysi. Vysoka inflace vede k selhani fungovani trhu, protozZe rychle se
mé&nici ceny pfestavaji byt hodnovérnym méfitkem hodnoty zbozZi a sluZeb.

Poznamka:

Rekordmanem v rychlosti znehodnocovani penéz bylo v nedavné minulosti africké Zimbabwe. V roce 2008 zde
cenova hladina vzrostla meziroéné o vic nez 10 miliont procent!

PFi¢in vzniku inflace je nékolik. Za hlavni se povaZuje rist objemu penéz v ekonomice. Vice penéz zvysuje
poptavku, ktera tak tlac¢i na rist cen. Z toho plyne, Ze vysi inflace ma ve svych rukach centralni banka, ktera je
zodpovédna za vydavani penéz.

@ <2 mirainflace ajejidusledky

Zménu cenové hladiny za urcité obdobi udava mira inflace. NejCastéji se inflace méfi indexem
spotiebitelskych cen. V indexu spotfebitelskych cen se porovnavaji ceny vybranych vyrobk( a sluzeb
a pfisoudi se jim podil podle toho, jak se podili na celkové spotfeb& domacnosti (tzv. spotrebni kos).
Porovnanim hodnoty tohoto indexu v riznych obdobich se ziska mira inflace.

INFLACE = NEVIDITELNY NEPRITEL PENEZ
Pokud nezhodnotite vase penize ro€né alesporn ve vysi ro¢ni inflace, vas finanéni majetek ztraci hodnotu!

Priklad:
Ulozil jsem penize na 1 ro¢ni terminovany vklad s vynosem 2% p.a.

Po roce jsem obdrzel od banky slibeny vynos minus 15% sraZkova dari z vynosu, tedy jen 85% ziskaného
vynosu, coZz znamena 2% x 0,85=1,7%p.a.

Rocni mira inflace za dané roc¢ni obdobi Cinila 3,2% p.a.
Mdj redlny vynos (realné zhodnoceni penéz) ¢inil 1,7 —3,2=-1,5%
Zaveér: nejen, Ze jsem penize nezhodnotil, mé penize touto transakci ztratily realnou hodnotu o 1,5 %!

Ukazme si, co se s Vasimi iusporami délo v obdobi 1994 — 2011 v bance nabézném uctu:
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Pokud jste v roce 1994 viozili 100 000 K¢ do banky, tak v roce 2011 by realna kupni sila vaseho vkladu
bylajen 46 125 K¢. (V grafu je zachycena skute¢na mira inflace, jejiz pramér ¢inil 4,45 % p.a.)



‘ 4.3 Vécnaapenéznihodnota
Penézni hodnota:
® S penézni hodnotou ziskavame néjaky dluzebni titul (dluzni Gpis) a stavame se vériteli. Véfime, Ze nam
protistrana penize vrati.

® Jsme zavisli na tom, zda je dluznik (banka, pojiStovna, stavebni spofitelna, stat) schopen své dluhy splatit
avratitnam penize.

Penézni hodnota nam muize kolisat v zavislosti na hodnoté mény, ve které se obchodovani uskutecnilo.
Penézni hodnota oproti vécné hodnoté ztraci svou cenu!

Vécna hodnota:
® Svécnymi, redlnymi hodnotami se stavame majiteli v&ci!
e Timjsme v porovnani s véfiteli, ktefi viastni dluzni Upis, nezavisli na tom, zda dluznik svuj dluh splati.
e Vécnahodnota oproti penézni hodnoté neztraci svoji cenu!
Vécna hodnota vyjadiena penéziv ¢ase obvykle roste!

Hodnota Cena
Platba Platba
zlatem penezi
1908 1 unce 20 dolara
<0UG 1 unce 950 dolaru
v v
Kupni sila zustava Inflace zmeénila cenu
konstantni

Realna hodnota obleku je stale stejna, méni se pouze jeji cena a ta s inflaci roste!

Priklady penéznich a vécnych hodnot

PENEZNi HODNTOTY

VECNE HODNOTY

Vkladni knizka

Nemovitost — budova

Penézni ucet u banky (bezny, spofici)

Nemovitost — pozemek, plida

Stavebni sporeni

Drahé kovy, (zlato, stfibro...)

Terminovany vklad

Diamanty

Zastavni list Starozitostni, sbirky
Penzijni pfipojisténi Uméni
Zivotni pojisténi (kapitalové, investiéni, diichodové) Akcie

Dluhopisy

Jakékoli investice do realného majetku

Podilovy fond — penézniho trhu

Podilovy fond — nemovitosti

Podilovy fond — dluhopisovy

Podilovy fond — akciovy

Penzijni fond

Podilovy fond — komoditni

Penézni hodnota v ¢ase klesa

mz: Odpovédny pristup k financim
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’ 5. Finanéni trh a banky

. 5.1 Rozdélenifinanéniho trhu
Finanéni trh je systém instituci a instrumentl, zabezpedujici pohyb penéz a kapitalu mezi rlznymi
ekonomickymi subjekty na zakladé nabidky a poptavky. Jeho u€astnikem jsou finanéni ustavy — jako napfiklad
banky, pojistovny, zalozny, penzijni fondy, investi¢ni fondy, kampeli¢ky, leasingové spolecnosti, ¢i makléfi, ale
také emitenti cennych papird, firmy, burzy cennych papirG a investofi. Je to trh, jako kazdy jiny, jen se
obchoduje s penézijako zbozim. Na tento trh v Cesku dohlizi Ceska narodni banka.
Financni trh délime na penézni a kapitalovy trh.
Kapitalovy trh je misto, kde dochazi ke sméné kapitalu prostfednictvim cennych papirt a jejich derivatd.
Emitenti, tedy statni a vefejné instituce, finan¢ni instituce a podniky, vydavaji cenné papiry a nabizeji je k prodeji
na burze. Timto zplsobem ziskavaiji zdroje pro financovani vlastni ¢innosti. Cenné papiry kupuji investofi. Jsou
to banky, podilové nebo penzijni fondy, pojistovny, jiné pravnické ale i fyzické osoby, které timto zplsobem
zhodnocuji své volné penézni prostiedky. Kapitalovy trh, jehoZ je burza nedilnou soucasti, je jednim
z nejdllezitéjSich prvkd kazdé zdravé a dobre fungujici ekonomiky.
Pro penézni trh plati, Ze finan¢ni ,zbozi“ ma splatnost do jednoho roku (nastroji transakci jsou Seky, sménky,
depozitni certifikaty, ale téz i kratkodobé uvéry a ostatni kratkodobé cenné papiry). Tento trh nema (na rozdil od
kapitalového) uvedené presné misto, avSak tvofi jej sit bankovnich Ustavd, makléfd, kupctl, prodejcl &i riznych
dalSich zprostfedkovatelu. Nejvétsi vyznam ze vSech téchto hracl na trhu maji ale banky.
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Z pohledu Ceské narodni banky se finanéni trh d&li na nasledujici &asti dle odvétvové klasifikace:
penéznitrh (zahrnuje i platebni styk, elektronické penize a platebni systémy)

kapitalovy trh

devizovy trh

bankovnictvi

druzstevni bankovnictvi

pojistovnictvi a penzijni pfipojisténi

komoditni trh, trh drahych kov( (obor puncovnictvi)

. 5.2 Finan¢éniinstituce a organizace

Se svétem financi se setkdvame denné ze zprav a informaci z médii, ale v praktickém Zzivoté pfedevsim
prostfednictvim financnich instituci. V CR existuje nékolik dulezitych finan¢nich organd a dfadu. Vétsina z nas
dobfe zna finanéni uUfad, ktery dohlizi na spravné odvody dani. Cas od €asu pfijdeme do styku s celnim



ufadem pfi odvadéni cla z dovezeného zbozi ze zahrani¢i mimo EU. Celni ufad sou¢asné doplfiuje finanéni
Urad v oblasti spravy spotifebni dané a dalSich dafiovych otazek.

Ministerstvo financi je Ustfednim organem pro statni rozpoCet republiky a zjednodusené feCeno ma na starosti
fizeni vS§ech ostatnich finanéni zalezitosti nevy&lenénych do plsobnosti CNB.

V&ichni uréité také vime, Ze nade centralni banka, tedy Ceska narodni banka, ma na starosti bankovni dohled
nad ostatnimi bankami. Méné se ale vi, ze vykonava dohled nad celym finanénim trhem u nas, tedy také nad
druzstevnimi zaloznami, pojiStovnami, penzijnimi fondy, kapitalovym trhem i institucemi elektronickych penéz.
CNB vydava (emituje) penize, uréuje pravidla platebniho styku a funguije jako zG&tovaci centrum mezi bankami.
V neposledni fadé fidi mé&novou politiku statu s cilem vytvaret pfiznivé nizkoinflaéni ekonomické prostredi. CNB
je tak prakticky nejdalezitéjsi financni instituci v zemi.

V praxi se vSak nej€astéji setkame s nékterymi z nasledujicich finanénich instituci:
1. Banky

2. Stavebnispofitelny

3. Sménarny

Banky a spofitelny, smé&narny, stavebni spofitelny tvofi nejznaméjsi a také nejvyznamnéjSi skupinu
finan&nich instituci zabyvajici se zejména platebnim stykem, bankovnimi vklady a spofenim a vérovanim.

4. Sporitelniauvérovadruzstva (druzstevni zalozny, kampelicky)

Kampeli¢ky a zalozny doplfiuji tento bankovni sektor s obdobnou ale obvykle redukovanou nabidkou sluzeb.
Zde jsou zakaznici sou€asné Cleny téchto spofitelnich a ivérovych druzstev.

5. Nebankovnifinanéni spolec¢nosti (poskytovatelé nebankovnich uvért)

Nebankovni poskytovatelé avér( tvori velmi po¢etnou skupinu finanénich subjektu, ¢asto s velkou medialni
podporou. Nabizeji uvéry fyzickym ¢&i pravnickym osobam a zpravidla tém, ktefi uvér u banky nedostanou.
S jejich vétSim podnikatelskym rizikem se poji i obvykle vySSi cena jejich sluzeb (vySSi poplatky, uroky
a sankce). Kromé poctivych a seriéznich firem zde existuje spousta podvodnych (obvykle malych) firem,
zneuzivajicich finanéni tisné klientd.
6. Nebankovni platebnisystémy

Kromé bank existuji i nebankovni platebni systémy, jako napf. Western Union zabyvajici se pfevodem
hotovych penéz mezi obany a institucemi rdznych zemi témér celého svéta. Specifickymi platebnimi
systémy jsou pfevody penéz v ramciinternetovych obchodu. Nejrozsifenégjsim z nich je PayPal.

Stale vyznamnéjsi roli ve financich ob&an( hraji a budou hrat platebni karty. Mezi nejvyznamné;jsi
spole¢nosti a asociace platebnich karet, které platebni karty vydavaji a zauc¢tovavaji transakce s nimi, patfi
VISA, MasterCard, American Express nebo Diners Club.

7. Burzacennych papirti, RM-SYSTEM, brokefi (obchodnicis cennymi papiry)
Investiéni spoleénosti ainvesti¢ni fondy
9. Obchodnicise zlatem a jinymi komoditami

Burza, obchodnici s cennymi papiry a komoditami, brokefi, investi¢ni spole¢nosti a investi¢ni fondy jsou
instituce pUsobici na trhu s cennymi papiry (kapitalovém trhu) a na trhu s komoditami (vzacnymi kovy,
diamanty, surovinami, zemédeélskymi plodinami apod.) a hraji ¢im dal vétsi roli v oblasti spofeni
a zhodnocovani volnych penéz, a to jak obcand, tak firem.

10. Penzijnifondy a penzijni spole€nosti
Specifickou skupinou finanénich instituci jsou penzijni fondy a penzijni spole¢nosti. Penzijni fondy poskytuji
ob&anum penzijni pfipojisténi. Provadi spravu Uspor na stafi a se svéfenymi prostfedky obezfetné podnikaji
na finanénim trhu. Pfiblizné 10 v soucasnosti fungujicich penzijnich fondl je sdruzeno pod Asociaci
penzijnich fondd. V ramci penzijni reformy, tzv. 2. pilite, zaCinaji od roku 2013 nabizet sluzby zhodnoceni
finan¢nich prostfedkl na stafi penzijni spole¢nosti.

11. Pojist'ovny
Pojistovny jsou dalsi velmi vyznamnou skupinou financnich instituci, které za Gplatu poskytuji podnikatelim
i ob&antm ochranu pred rizikem. V CR funguje v sou¢asnosti pfes 50 pojistoven, z nichz mnoho z nejvétSich
a nejznaméjSich pojistoven patfi do velkych mezinarodnich spole€nosti. Tyto pojistovny u nas musi mit
licenci MF na pojisténi osob, pojisténi majetku nebo pojisténi odpovédnosti.

12. Leasingové spoleénosti
Leasingové spolecnosti poskytuji svym klientdim zajimavy zpUsob financovani jejich potfeb — finanéni
pronajem véci popf. s naslednou koupi najaté véci. Leasingem je mozné financovat pofizeni vétSinou movité
véci (obvykle automobilu), vyjimecné také nemovitosti. Existuje nékolik druhu leasingu, obvykle rozliSujeme
finan¢nileasing, operativni leasing, Casto se mluvi také o zpétném leasingu.
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13. Faktoringové a forfaitingové spoleénosti

Faktoringové spolecnosti poskytuji kratkodobé uvéry pfi dodavkach zbozi a podstatou takového financovani
je odkup kratkodobych pohledavek zpravidla bez postihu vici pGvodnimu véfiteli.

Forfaitingové spole¢nosti umozni firmam financovat vyvoz produktd. Forfaiting je odkup bezpecné
zajiSténych stfednédobych nebo dlouhodobych exportnich pohledavek, od faktoringu se lisi pfedevsim
zameéfenim na zahrani¢ni obchod, vétsi délkou ru¢eni a béznym financovanim vyssich pohledavek.

14. Uvérové registry

Registry dluznik(i (Gvéroveé registry) jsou databaze evidujici zejména osoby a organizace, které jsou pozadu
ve splaceni svych zavazku. Nékteré (tzv. ,pozitivni” nebo ,pozitivné—negativni”) registry dluznikda eviduji
vSechny zavazky, at uz je dluznik po splatnosti se svymi zavazky, ¢€i nikoli. Smyslem registri dluzniku je
pomoci bankam a dal$im subjektim pfi zjiStovani spolehlivosti svych potencialnich dluznik(. Obecnym
principem Cinnosti registrd dluzniku je tak shromazdovani informaci od véfitell a jejich zpfFistupnovani dalSim
véfiteldm. Nejéasté&ji se setkdme s Centralnim registrem Gvérd organizovanym CNB, nebankovnim registrem
LLCB (registrem leasingovych a Uvérovych spole¢nosti) a s registrem SOLUS, velkym registrem dluznikud
nebankovnich finanénich instituci, bank, mobilnich operatord, distributori energii a dalSich spole¢nosti.

15. Ostatni financ¢ni instituce

Tento vyCet neni samoziejmeé uplny, existuji dalsi financni instituce zabyvajici se vybranymi a specifickymi
finan&nimi sluzbami, namatkou napf. od8kodriovanim pojistnych udalosti.

. 5.3 Banky a bankovni sluzby

Banka je zakladni finanéni instituce, ktera poskytuje finanéni sluzby. Jeji hlavni ¢innosti je shromazdovani
docasné volnych penéznich prostfedkl od ob¢an, firem a organizaci, které formou Gvéru dava dale k dispozici.
Timto zplsobem umoziiuje pohyb penéz v ekonomice a znasobuje mnozstvi doCasné volnych zdrojl
v penéznim obé&hu. DalSi zakladni ulohou banky je zajiStovani platebniho styku — transferu penéz v ekonomice.

Banka pro svou &innost potfebuje bankovni licenci a podiéha bankovnimu dozoru centralni banky (CNB).

5.3.1 Banky
a) Centralni (statni) banka— CNB
b) Specializované banky (Ceska exportni banka, Ceskomoravskéa zaruéni a rozvojova banka)
c) Komer¢nibanky

Banky tvoii zakladni stavebni kdmen svéta financi. Univerzalni banky nabizeji Sirokou Skalu bankovnich sluzeb.
Existuji vSak také specializované banky zamérené na jeden specificky druh sluzeb — napf. investi¢ni banky
specializujici se na zhodnoceni investic svych klientl, nebo Hypotécni banka prioritné zaméfena na
poskytovani hypotécnich avérd.

Pfevazna vétsina financnich instituci je komer&niho charakteru za ucelem tvorby zisku. Zisk bank je tvoren
zejména z poplatkll za sluzby a z Urokového rozdilu, tedy rozdilu mezi pfijatymi Uroky z poskytnutych tveéra a
vyplacenymi uroky ze spravovanych penéznich vkladu.

Do této skupiny bank poc&itame z hlediska charakteru sluzeb rovnéz finanéni instituce typu kampeli¢ek nebo
stavebnich spofitelen (i kdyz tyto maji specifické zaméreni).

5.3.2 Bankovni sluzby
Ke klasickym bankovnim sluzbam patfi:
® spravabankovnich uétd, béznych, spoficich, vkladovychivazanych uctl
poskytovani uvérl a bankovnich zaruk
platebni styk (tuzemsky i zahranicni)
sménarenska a pokladni ¢innost
vydej a sprava platebnich karet
vydej a pfijem Seku
elektronické bankovnictvi
nabidka investi¢nich produktud
vydavani cennych papirt
pronajem bankovnich schranek, ischova cennych predméti



5.4 Bezpecnostv bankach

Vzhledem k tomu, Ze banky pecuji o zna¢nou ¢ast jméni ob&and, je pro klienta dllezita bezpecnost jeho penéz.
Bezpecnost penéz klienta v bankovnich institucich a jejich divéryhodnost je u nas zajisténa z mnoha stran:
Bankovni subjekty musi ziskat za pfisnych podminek licenci udélovanou CNB.

e CNB uplatiiuje nad bankami trvaly a priib&zny bankovni dohled, kterym hodnoti jejich obezietné

podnikani, avérovou angazovanostidalsi finanéné ekonomické ukazatele bank.

® Nadruhou stranu banky garantuji zachovavani bankovniho tajemstvi a ochranu osobnich tdaju.

® Soucasneé jsou banky vazany pravidly boje proti prani $pinavych penéz.
Pro klienta je v§ak nejvyznamnéjsi tzv. Fond pojisténi vkladt, na kterém povinneé participuji vSechny bankovni
instituce v zemi (banky, spofitelny a druzstevni zalozny, a to i zahrani¢ni). V sou¢asné dobé je klientim ze

zakona garantovano pojisténi vklad do vySe 100% vkladu v ohrozené bance, maximalné vSak 100 000 EUR.
Jedna se o maximum u jedné banky, klient vSak mize mit takto pojiStény vklady ve vice bankach.

Upozornéni:

Soucasny stav naplnéni Fondu pojisténi vkladu cini cca 23 miliard K¢. Je vsak tfeba upozornit, Ze ke konci roku
2012 napf. Komeréni banka méla cca 573 miliard vkladl, Ceska spofitelna dosahla témér 700 miliard vkladi
a CSOB byla na tom podobné. Znamena to, Ze v pripadé finanénich problému & krachu vétsi banky by Fond
pojisténi vkladl( stacil na uspokojeni 3—4% klientd. Klienti by se tak pravdépodobné svych penéz vibec
nedockalinebo v lepSim pfipadé aZ jejich déti &i vnuci! Bezpeénost vkladi v bankach je tedy znacné relativni!

Jak sitedy vybrat a podle €eho tu spravnou banku?

Vzhledem k pomérné vysokému pojisténi vkladd ve vSech bankach hraje kritérium bezpecnosti,
divéryhodnosti, velikosti Ci tradice banky jiz vyrazné menSi roli nez v minulosti. Pro klienta se stava
podstatnym cena a kvalita nabizenych sluzeb stejné jako v jinych nebankovnich odvétvich.

‘ 5.5 Platebni metody a nastroje

zprostfedkovani plateb mezi dvéma subjekty.
Principialné jej délime na:

® Hotovostni platebni styk —hotovostni platby

® Bezhotovostni platebni styk —bezhotovostni platby

5.5.1 Hotovostniplatby

P¥ima platba pfijemci (prodavajicimu) hotovymi penézi (bankovkamia mincemi), ,z ruky do ruky*.

Sekem k vyplaté hotovosti (predani $eku prijemci, pfijemce si necha Sek proplatit u banky Ci pfislusné financni
instituce) — stary platebni nastroj, ktery u nas pomalu vymira. Sek je cenny papir a sou¢asné pfikaz k vyplaceni
hotovosti pfedkladateli Seku.

Slozenim hotovosti pres prostiednika ve prospéch pfijemce (slozeni hotovosti u banky, na posté
prostfednictvim poukazky, na pobo¢ce mezinarodni platebni spolecnosti Western Union apod.).

5.5.2 Bezhotovostni platby

Prevodem z ucétu na ucet (tzv. hladké platby) — platby tuzemské nebo zahrani¢ni (platby prostfednictvim
jednorazoveho ¢i trvalého platebniho pfikazu, inkasem z uctu, platby za sluzby prostfednictvim inkasniho
systému SIPO). Klient k tomu mlze vyuzivat klasické podani papirového pfikazu v bance nebo (dnes nejcastéji)
zadavani plateb presinternet (z PC, chytrého mobilu, tabletu apod.) — internetbanking.

Dokumentarni platby (dokumentarni inkaso nebo akreditiv) — mezi platcem a pfijemcem je uzaviena smlouva
a platba probéhne az po splnéni nadefinovanych podminek, jejichz splnéni kontroluje banka — pouziva se
hlavné v obchodnim styku firem a zejména pfi dovozu a vyvozu.

Platba prostrednictvim modernich elektronickych platebnich prostredkt — platba platebni kartou (pfimo
u prodejce, nebo na dalku pres internet), platba prostfednictvim virtualni penézenky (PayPal, PayPay, PayU
apod.) resp. prostfednictvim platebni brany &i platebniho agregatoru (na internetu), platba pomoci mobilu
(vyuctovano ve faktufe od mobilniho operatora) popf. pomoci tzv. elektronické penézenky v mobilu nebo
nejmodernéjsi tzv. bezkontaktni platby.

m)z: Odpovédny pristup k financim



Podrobnéji se zastavime u nejrozsifenéjsich elektronickych platebnich prostfedku:
® Platebnikarty
e Virtualniinternetové penéZenky, konkrétné PayPal

5.5.3 Platebni karty
Platebni karty mizeme rozdélit podle mnoha hledisek.

Podle zplisobu zuctovani transakci délime platebni karty na charge karty, kreditni karty a debetni
karty.

Charge karta je karta, u které jeji drzitel plati své zavazky az po obdrzeni vypisu o uskute¢nénych transakcich,
podstatou je tedy odloZeni splaceni celkové Castky. Pfikladem charge karet na Ceském trhu jsou karty Diners
Club Ceska republika.

Karta kreditni, neboli ,kreditka“, je ve své podstaté karta Uvérova. Poskytuje klientovi moznost Eerpani Gvéru
a klient se po obdrZeni vypisu sdm rozhoduje, zdali uhradi celou &astku v ramci tzv. bezdro&ného obdobi, nebo
bude splacet dluh v pravidelnych mésicnich intervalech. Karty kreditni pfevazuji v USA a Kanadé a pozvolna
pronikaji i na kartovy trh Ceské republiky. Beziro&né obdobi na kreditkach na &eském trhu obvykle trva az
55 dni, rekord drzi karta vydavana spole¢nosti ESSOX ve spolupraci s Komeréni bankou, karta ESSOX Benefit
nabizi 76 denni bezuro&né obdobi.

Karta debetni - ,debetka“ - je v podstaté protipdlem kreditni karty a je ve vétSim méfitku vyuzivana v Evropé.
Disponibilni ¢astka na platebni karté vzdy odpovida aktualni disponibilni ¢astce na bézném uctu, ke kterému je
karta vydavana. P¥i pouziti debetni karty k uhrazeni zbozi &i sluzeb je klientlv Ucet zatizen ihned, jakmile se
o téchto transakcich banka vydavajici tuto kartu dozvi. Debetni karta souvisi s pojmem ,elektronické platebni
karty“, jejichz podstatou je to, Ze pfi platbé dochazi pres elektronicky platebni terminal k pfimému strzeni platby
z uctu, nebo alespon zjisténi dostateénych prostfedku. To vede k mensimu riziku zneuziti a je to také jednim
z dGivod(i vétsiho rozsifeni ,debetek” ve statech stfedni a vychodni Evropy véetné CR.

Karty délime také podle zpuisobu provedeni zaznamu identifikacnich udaja na karté.

NejstarSim druhem je tzv. ,embossing“ neboli reliéfové pismo, kdy se zaznam dat provede vyrazenim
(embosovanim) identifikacnich udaja. DalSim druhem zaznamu je magneticky zaznam, kdy jsou identifikaéni
Udaje ulozeny na magnetickém prouzku pfimo na karté. Tretim, nejmodernéjSim zpusobem, je zaznam dat na
elektronicky Cip, ktery je soucCasti platebni karty.

K akceptaci elektronické karty (z hlediska vydavatele karty se jedna nejCastéji o VISA Electron nebo Maestro)
potfebuje obchodnik elektronicky terminal, elektronickou ¢tecku karet.
Embosované karty jsou dnes vydavany vzdy v kombinaci s magnetickym zaznamem. Pro pouZiti embosované
karty pak obchodnik nepotfebuje ani elektronicky terminal, ale stai mu mechanicky pfistroj, tzv. imprinter
(nazyvan také ,zehlicka“), kterym udaje z karty vytisténé reliéfovym pismem obtiskne. To v8ak s vy§Si moznosti
pouziti s sebou nese také vysSiriziko zneuZiti karty.
Stale vice roste vyznam nejperspektivnéjsSiho druhu zaznamu dat — Cipové technologie. Migrace na ¢ipovou
technologii v poslednich letech znamenala nejvétsi investici v celé historii platebnich karet. Karty s €ipem
mohou byt bézné kontaktni, nebo dnes jiz dokonce nekontaktni. Pfednosti Cipovych karet je hlavné bezpecné
uchovani informaci slouzicich k identifikaci uzZivatele, ale i informaci o provedenych transakcich, zlstatku apod.
Standardy systému &ipovych karet jsou v souc¢asné dobé unifikovany ve ,standardy EMV*. Mezinarodnimi
asociacemi byl stanoven termin 1. 1. 2005 — od tohoto data musi v8echny platebni karty pouzivané v Evropé
néstv sobé Cip a byt podle standardu EMV.
Platebni karta obsahuje na predni a zadni strané zaznamy téchto tdaju:

® Oznaceni
Jméno a pfijmeni drZitele
Cislo karty
Platnost
CVV kéd (Card Verification Code), tfimistny kdd u podpisového prouzku
Zaznam dat (magneticky, Cipovy)



Platebni karta je chranéna ochrannymi prvky:

® Hologram

Cip

Podpisové prouzky

Specialni tisk (ultrafialovy tisk a mikrotisk)
Ctyfmistny kod PIN (Personal Identification Number)
Popf. fotografie majitele

Desatero bezpecénosti platebnich karet

Jak mohou sami drzitelé platebnich karet predchazet jejich zneuziti?

Ackoli se platebni karty staly za poslednich par let béZnou soucasti naSich Zivotl, stale si hodné lidi
neuvédomuje, Ze platebni karta je ekvivalentem penéz a Ze je s ni tfeba zachazet stejné, jako zachazime
s hotovostnimi penézi. Existuje mnoho povér a polopravd ohledné bezpecnosti platebnich karet. Zde je uvedeno
zakladni desatero rad ohledné bezpecného zachazeni s platebni kartou, které uvadi spole¢nost MasterCard.

1.

Ochrana platebni karty za€ina jejim prevzetim

PFi pfevzeti karty od vydavatele je vhodné zjistit veSkeré informace o bezpe&nostnich prvcich, vztahujicich se
ke karté, a kartu si ihned podepsat. Néktefi vydavatelé podmifiuji platnost karty jejim podepsanim, napf.
Ceskoslovenska obchodni banka, a.s.

Kartu nikomu neptijcujte

Jakékoli pujceni se rovna vystaveni se zbyte€nému nebezpeci zneuziti karty. Platebni karty jsou az na
vyjimky napf. firemni platebni karty) nepfenosné, je na nich uvedeno jméno opravnéného drzitele.

. Chrante svij PIN (osobniidentifikac¢ni ¢islo)

PIN obdrzite od banky, &i si jej mUzete u nékterych bank zvolit sam. Dobfe si jej zapamatujte a nikam si jej
nezapisujte, PIN taktéZ nikomu nesdélujte, ani rodinnym pfislusnikiim, zastupcim finanénich instituci ¢i
obchodnik{m, u nichz kartou platite. Uvédomte si, ze PIN je kli¢ k vasim penézim.

Bud'te opatrni p¥i pouzivani bankomatii.

Zejména pii zadavani PINu, aby jej nemohl nikdo odpozorovat. Ridte se pouze pokyny na obrazovce
bankomatu a nenechte si od nikoho radit. Vybirejte si pouze bankomaty neposkozené a na dostate¢né
osvétlenych mistech, nejlépe pod dohledem kamery. Nikdo nema pravo vasi transakci pferusit, ani ochranka
ani jiny personal banky ¢i obchodniho centra nikdy nesmi zashovat do transakci klientd. Po dokon&eni
transakce si nezapomerite vzit zpét svou kartu, kterou ihned schovejte i s vybranou hotovosti.

Chrante kartu pred poskozenim.

Magneticky prouzek nebo &ip je zdsadni sou€ast karty a je nachylny na poskrabani i zmagnetizovani. Je
proto dobré mit platebni kartu ulozenou ve specialnim pouzdfe. Kartu noste mimo mobilni telefon nebo
pocita¢, maze dojit k jejimu zmagnetizovani.

Pri placeni kartou bud'te pozorni

V prodejné Ci restauraci by personal nemél s vasi kartou nikam odchazet (nebezpedi ofoceni karty se vSemi
vasSimi udaji), a pokud se tak stane, mate pravo pozadovat provedeni transakce pod vasim dohledem,
v serioznim podniku by to aspofi nemél byt problém. PFi placeni zkontrolujte zejména vySi placené &astky,
azdalivam pak byla vracena vase platebni karta.

Nakupy pres interneta po telefonu

Pro placeni kartou nainternetu &i po telefonu staci znat Cislo karty, jméno a dobu platnosti, pfipadné specialni
kéd pro placeni na internetu, taktéz uvedeny na karté. Nedovolte proto nikomu tyto Udaje ziskat, protoze
k jejich zneuziti uz samotnou kartu nepotfebuje. Znite nebo peclivé uschovejte v8echny uéty a jiné
dokumenty, na kterych je uvedeno Cislo vasi platebni karty. Na internetu preferujte obchody, které vyuzivaji
systém bezpecného placeni ve spolupraci s vydavateli karet, napf. MasterCard SecureCode. Ur¢ité volte
radéji platbu pfes virtualni penézenku (napf. PayPal) s vyuzitim karetni transakce nez pfimou platbu kartou.

Nereagujte na podvodné a viditelné neautorizované e-maily

Autofi téchto e-mailli se od vas pod riznymi zaminkami snazi vylakat informace o karté, PINu, pfipadné dalsi
informace. Na takovéto e-maily nikdy neodpovidejte, ani jinak nereaguijte.

. Sledujte vypisy z uctu.

Jakakoli nesrovnalost na vypise mize znamenat zneuziti karty, proto ihned kontaktujte vydavatelskou banku
a transakci reklamujte.

2: Odpovédny pristup k financim



10. Ztratu karty hlaste co nejrychleji.

Pravidelné kontrolujte, zda mate svou kartu stale u sebe. V pfipadé ztraty, kradeze, i jen pouhého podezieni
ihned kontaktujte vydavatelskou banku a kartu zablokujte. Kvili tomu je vhodné zjistit a mit u sebe telefonni
Cislo pro blokaci, avSak oddélené od platebni karty. Pokud se vam nepodafi kontaktovat vlastni banku, mate
moznost informace o ztracené/odcizené karté sdélit jakékoli mistni bance Ci pfimo karetni asociaci, které
zajisti predani této informace vasi vydavatelské bance. Nékteré banky svym klientim v naléhavych
pfipadech nabizi vyplatu nahradni hotovosti (Emergency Cash Advance), nebo rovnou vydani nahradni
platebnikarty.

5.5.4 Virtualni elektronicka penézenka PayPal

internetu sluzby i zboZi z celého svéta. Prostfednictvim systému PayPal muzete také pfijimat platby ze
zahraniéi, nebo dokonce prodavat zbozi. UZ pét let ho Ize vyuzivat i v Ceské republice, pfesto o ném zdaleka
nevi kazdy.

Prestante porad dokola typovat devatenacticiferna Cisla z platebnich karet a riskovat, ze se k nim dostane
nékdo, kdo nema. Neplatte dal Ceskym bankam stokorunové poplatky za drobné pfevody ze zahrani¢i a do
zahraniCi. Ahlavné: zapomerite na dobirky.

Zjednodusené feceno, diky PayPalu muzete poslat penize kazdému, kdo ma e-mailovou adresu. Za zbozi
a sluzby nainternetu tak zaplatite rychle, levné a bezpecné. PayPal pfinasi dalsi vyhody:

o Okamzité platby mezi uzivateli.
e Platite kartou, ale nikdo nezna jeji Cislo.
e \/étSina zahrani¢nich obchodnikli PayPal podporuje.

Virtualni penézenka, at uz PayPal, nebo néktery z jeho konkurentl, se chova skoro vzdy podobné. Je to
prostfednik mezi vasim bankovnim uétem a uctem prodejce. Pfedstavte si, Ze si v realném svété chcete koupit
néco na inzerat z novin. Taky byste se nenechali kvuli ojetému bicyklu vylakat s rancem penéz do temného
dvora. A pokud by vam prodejce kolo jinde pfedat nechtél, odméfili byste pfesnou ¢astku a poslali tam s ni
stokilového kamarada. Takhle néjak funguje PayPal, je to vas kamarad, bezpec€ny prostifednik.

K zaloZeni uctu potfebujete:

® E-mailovou adresu.

e Kartu, kterou mizete platit na internetu. (Neni nezbytné nutna, ale bude to s ni rychlejsi.)
Toje vSechno.

Nyni staéi vyplnit své identifikacni Udaje a zplsob, jakym svou penézenku budete plnit. Bud muzete penize
prevést ze svého Uctu, coz par dnl trva. Druha, pohodInéjSi moznost je propojit PayPal se svou platebni kartou,
pak tedy uvedete Udaje ke karté. Nakonec si zvolite PayPal heslo.

Pozor!

Nikdy, nikdy, nikdy nezaddvejte svoje heslo na jiném webu nez https://www.paypal.com -
i kdyby vas o to nékdo nakrasné prosil mailem nebo telefonatem.

Za 5 minut mate na webové strance paypal.com u¢et zaloZzen! Ahura na internetové nakupy!



. 6. Sporeni a investovani

Pojem sporeni plvodné oznacoval proces, kdy si penize ukladame (vétSinou pravidelné po mensSich
¢astkach) jako rezervu nebo za i¢elem nahromadéni vy§Siho penézniho obnosu, potfebného pro uspokojeni
nasehocile.

Namisto toho investovani je chapano jako vkladani volnych finanénich prostfedkd obvykle do vécnych hodnot,
podnikani, cennych papir ¢i dal$ich finan¢nich instrumentt za G¢elem zhodnotit tyto finanéni prostiedky.

Rozdil mezi spofenim a pravidelnym investovanim ale vlastné neexistuje. Na vSechno se miuzeme divat
jako na investici. Pfi spofeni, ve smyslu ukladani penéz do banky, prakticky své penize pravidelné investujeme
do podnikani banky — my bance pujcujeme nase penize jako finanéni zdroje pro dal$i obchody banky (Gvéry
apod.). Banka nam zato plati, poskytuje nam urcité % za pujcku téchto penéz — urokovy vynos.

V praxi se pod spofenim nejastéji mysli pravidelné ukladani penéz do banky Ci sporitelny. Investovani se
obvykle chape jako jednorazové vklady do cennych papirt, pravidelné investovani pak jako pravidelné ukladani
penéz do otevienych podilovych fond(.

. 6.1 Zaklady investovani-—investi¢nitrojuhelnik
U vSech investic nas bude zajimat vynos, riziko a likvidita. Tyto 3 faktory ovliviiuji kazdou investici.

VYNOS

LIKVIDITA RIZIKO

Kazd4 investice ma z hlediska téchto tfi vlastnosti lepsi i horSi parametry a idedl - maximalni vynos, maximaini
likvidita a minimalni riziko — nelze nikdy dosahnou najednou.

6.1.1 Vynos

Vynos je rozdil mezi vlozenymi a vyplacenymi penézi, tedy zhodnoceni penéz za uréitou dobu. Obvykle
meéfime vynos zhodnocenim v % za 1 rok. Per annum (zkratka p. a.) je latinsky vyraz oznacujici ,ro€né”, ,za rok”.

Pozor! Je vhodné nezapomenout na zdvojené -n-, nebot per anum je vyraz pouzivany v mediciné a farmacii
a znamena ,konec¢nikem” nebo téz ,fitnim otvorem®.

Cisty vynos zavisi nejen na tom, kolik nase investice vydélala, ale také na poplatcich a danich, které musime
zaplatit (ty Cisty vynos sniZuji), nebo naopak na statnich podporach ¢i danovych ulevach, které nam Cisty vynos
zvySuji.

6.1.2 Likvidita

Likvidita znamena, jak rychle mam své investované penize dostupné. Jak rychle mohu svou investici
zlikvidovat ve smyslu prodat a ziskat tak své penize zpét. Napfiklad kdyz mam penize na bézném uctu, mohu je
mit k dispozici jesté tentyz den, tedy likvidita b&Zného uctu je vyborna!

Pozor u kazdé investice €i spofeni uvazujme nejen o vynosu, ale také o likvidité finan¢niho produktu — nikdy
nevime, kdy penize budeme potfebovat!

6.1.3 Riziko

NejCastéji pfiinvestovani chapeme riziko ve dvojim smyslu, jako kreditni riziko a investicni riziko.

Kreditni riziko je riziko ztraty investovanych penéz, v dusledku krachu spole¢nosti, které své finanéni
prostfedky svéruiji, je to riziko jejiho Spatného kreditu (dlvéryhodnosti).

Investi€niriziko je riziko nejistoty budoucich vynosu, které mohou byt také zaporné.

S rizikem je pfi investovani nutno vzdy pocitat. Nic neni zadarmo. Za vys$si vynosy se vzdy plati vy$Sim
rizikem. Atedy jinak: riziko nemusi vzdy znamenat jenom negativum, s vy$3im rizikem investice se obvykle poji
vy&Si vynosnost a vyssi potencial investice. Kdo v Zivoté nic neriskoval, pravdépodobné nic také nedosahl.
A stejné je to také v oblasti financi a investic. Samoziejmé vzdy je tfeba riziko dikladné zvazit!

mz: Odpovédny pristup k financim



Vztah VYNOSU a RIZIKA:

Ocekavany

vynos

A

akcie
akciové fondy

dluhopisy
dluhopisové fondy

cas

penézni trh
fondy penézniho trhu

Riziko

Na vy$e uvedeném obrazku je znazornén vztah vynosu a rizika. VYSSi VYNOS = VYSSi RIZIKO.
Penézni trh, vklady u bank — jsou z hlediska investi¢niho rizika velmi bezpeéné, tedy s minimalnim rizikem, ale

také minimalnimivynosy.

Dluhopisy —jsou z hlediska investi¢niho rizika dosti bezpe&né, tedy s malym rizikem, ale také mensimi vynosy.

Akcie — investice s vysokym rizikem, ale také s vysokym potencialem vynosuU, které mohou dosahovat
i desitky % ro¢né.

. 6.2 Vyznam ¢asu ve spoieni ainvestovani
Srostouci dobou investovani a spofeni vyznamné klesa investi¢ni riziko!

Na nasledujicim pfikladu si ukazeme, zZe s prodluzujici se dobou investice vyznamné klesa pravdépodobnost
ztrat. Nize uvedeny graf zachycuje vykonnost akciového podilového fondu Franklin Templeton Asian Growth za
obdobi 10 let:
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Za téchto 10 let €¢ini primérny ro€ni vynos 15,18% p.a. Krasny vynosovy potencial je vSak vykoupen vySSim
rizikem a vysokou volatilitou — kolisanim kursu. Pokud budeme investovat po dobu 10 let, pravdépodobnost ztrat
se nam vyrazné minimalizuje a naopak se zvysuje pravdépodobnost dosazeni vysokych vynosu. Pokud v§ak
zacneme investovat na pocatku roku 2011 (rok evropské krize) a nas investi¢ni horizont, tedy doba, po kterou
chceme investovat, Cini jen 1 rok, pak za tuto ro€ni investici zaznamename ztratu ve vySi 12,05% p.a. Pokud se
stejnym investiénim horizontem budeme investovat v pribéhu roku 2008 (rok hypoté¢ni krize) zaznamename
ztratu dokonce 58,46% p.a., a tedy pfijdeme o vice nez polovinu svého investovaného majetku! Pokud vSak
zacéneme investovat v tomto Spatném roce 2008 s investiénim horizontem 5 let, tak prestoze jsme se
nest’astné trefili do obdobi, kdy z péti let byly 2 roky silné krizové, presto jiz dosahneme primérného
roéniho vynosu 2,84% p.a. Srostouci dobouinvestovaniklesa investi€niriziko!

Zavér: Cas tlumi rizika i u rizikovéjsich investic! S rostouci dobou investovani klesa absolutné mira investiéniho
rizika. Do rizikovych ale velmi vynosnych akciovych investic se tak vyplati jit jiz pfi investi€nim horizontu 5 let
a nejlépe 10 let!

Doporuceni:

Pokud uvaZujete o zajisténi na stéafi, tedy o dlouhodobém investovéni v fadu 10 let &i dokonce desitek let,
nevyuZivejte k tomu sice bezpecné ale nizkovynosové produkty typu penzijniho pfipojisténi (1-2% p.a.)
Ci kapitalového Zzivotniho pojisténi (3—-4% p.a.), ale pravidelné investujte do akciovych podilovych fondd
(8-10% p.a.). Pri velmi nizkém riziku diky dlouhodobému ¢asovému horizontu ziskate ve fondech na konci
¢astku mnohonasobné prevysujici vynosy z klasickych produktt zivotniho a penzijniho pojisténi!

Cas neni jen ,,minimalizatorem“ investicnich rizik ale také ,,maximalizatorem“ investi¢nich vynosu!
Proc? Diky tzv. slozenému uroceni—ale o tom podrobné v nasledujici kapitole.

. 6.3 Urokovy vynos, slozené Groéeni
Jiz jsme si fekli, ze urokovy vynos je pfirtstek nasi investice za obdobi, po kterou investujeme. Ulozime-li penize
do banky na 1 rok, konkrétné ¢astku 100 tisic korun (IP —investice pocatecni), a po roce zde budeme mit 102 tisic
korun (IK investice koncova), zhodnotili jsme nasi investici o 2 tisice korun tedy v poméroveém vyjadfeni o ro¢ni
vynos (V) ve vySi 2% (2 tisice: 100 tisic). Cas investovani je vtomto pfipadé 1 rok (T).
V = (IK-IP)/IP/T=(102-100)/100/1 =2% p.a.
Pokud vS8ak ¢astku 100 tisic ulozime na dvoulety terminovany vklad s vynosem 2% p.a., nebude na konci stav
104 tisic korun (+2 tisice za 1.rok a + 2 tisice za 2.rok), ale pfesné 104 040 K&. Jak to? ProtoZe po prvnim roce
nechame penize dale v bance v¢etné urokovych vynosu za 1. rok a ve 2. roce jiz zhodnocujeme investovanou
¢astku véetné urokdl za 1. rok, tedy:

Zacatek 1. roku 100000 K¢
Konec 1. roku =zacatek 2. roku 100000x1,02=102 000 K¢
Konec 2. roku 100000x1,02x1,02=102000x1,02=104 040 K&

A to je princip slozeného uroCeni. V kazdém dalSim obdobi se uroCi vzdy nejen vstupni investice ale jiz
zhodnocena investice o Uroky z pfedchozich obdobi, takze se jedna o Uroky z uroku. S rostoucim ¢asem diky
slozenému uroceni celkova ¢astka kazdym rokem ,nabobtnava“ diky Uro¢eni pfedchozich urokovych vynosu.
U investovani v dlouhodobém horizontu (10 let a vice) pak v kone€ném vysledku tvofi prvotni investovana
¢astka mnohdy jen mensi podil celkového vysledku, vétsi podil tvofi znasobeny vynos ze slozeného uroceni.

To, jak silny mize byt efekt ¢asu jako ,,maximalizatora“ investi¢nich vynosu, ilustruji nasledujici grafy.
Vidime, ze ¢im déle nechame penize pracovat (slozené uroceni) a ¢im vyssi je pfedpokladany prdmérny rocni
vynos, tim strméji stoupa nas vynos! To plati jak pro jednorazovou investici, tak pro pravidelné spofeni
a investovani:

Pokud bude 30 lety ¢lovék do svych 60 let pravidelné spofit mésiéné 1000 K¢ (tedy po dobu 30 let), a to do
otevienych podilovych fondd na kapitalovém trhu pfi predkladaném ro€nim vynosu 8% p. a., mize dosahnout
cilové nasporené a zhodnocené ¢astky ve vysi cca 1,4 milionu korun! Podil sloZzenych urokil na vysledné ¢astce
je zachycen v nasledujicim obrazku.
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Z vysledné ¢astky 1 468 000 K¢ tvofi vlastni vklad jen 360 000 K& (360 mésict x 1000 K¢), zbytek ve vysi
1108 000 K¢ je vysledkem slozeného uroceni!!! Uroky tak tvofi % celkového vysledku a to urcité stoji za to!

V tomto pFipadé opravdu plati slogan, ze PENIZE DELAJI PENIZE.

. 6.4 Cile sporeniainvestovani

Kazdy z nas by ve fazi dospélosti mél urcité uvazovat o odkladani ¢asti vydélanych penéz pro budouci potreby.
Tyto budouci potfeby jsou vlastné investi¢ni cile a mohou byt rizné, k nejéastéjSim investi¢nim cilim patfi:

® zajiSténina stafia prilepSeni k penzi,

® vyplaceni pravidelné mési¢ni renty jiz dfive nez v oficialnim dichodovém véku, napf. v 55 letech,
® spofeni pro déti ¢i vnuky, vklad détem do zivota — véno, byt, finan¢ni hotovost,

® spofenidétem nastudia,

® spofeninabydleni (byt, dim, rekonstrukce apod.),

® zabezpedlenirodiny,

e vytvoreni potfebné hotovosti pro koupi auta, luxusni dovolené apod.,

e vytvofenirezervy pronenadalé udalosti.

Z jednotlivych cili obvykle vychazi jejich investi¢ni horizont, tedy predpokladana doba spofreni
a investovani, napriklad:

sporeni na stari investi¢ni horizont = desitky let
sporeni détem investi¢ni horizont = 5 a vice let
luxusni dovolena investi¢ni horizont = 3-5 let

Investicni horizont je diilezity pro spravnou volbu nastroji sporeni a investovani.

. 6.5 Nastroje spoieniainvestovani

Spofeni a investovani je ukladani penéz za ucelem jejich zhodnoceni. Pokud se vSak timto procesem penize
nezhodnocuji, je néco Spatné, vybrali jsme Spatné nastroje!

Pomineme-li moznost odkladat si volné penize doma do matrace nebo do kasi¢ky — tato forma nam penize
nezhodnocuje, nevytvari Zadny urokovy vynos ani vynos z ristu ceny zainventované véci, tedy neni spofenim
aniinvestovanim —mulizeme penize zhodnocovat nékolika principialnimu zptisoby:

1. Konzervativnim a standardnim zptsobem

2. Nakapitalovém trhu investovanim do cennych papirt

3. Pfimo nebo na kapitalovém trhu investovanim do tzv. komodit
4. Investovanim do nemovitosti

5. Investovanim do uméni, minci, znamek a dalSich sbirek



6.5.1 Nastroje konzervativniastandardni
Vétsina Cechli vyuZiva ke spofeni a investovani rozsifené standardni produkty (a bohuzel malo efektivni) typu:
A. Bankovni vklady
B. Stavebni spofeni
C. Penzijni pfipojisténi
D. Rezervotvorna pojisténi (kapitalové zivotni pojisténi, investiéni zivotni pojisténi, dichodové pojisténi,
pojisténi pro pfipad doziti apod.)

6.5.1 A Bankovni vklady

Ukladani penéz do bank bylo jes$té donedavna jedinou moznosti, jak spofit alespofi s minimalnim vynosem.
V soucasné dobé se nejvice pouziva terminovanych vklad( a spoficich uétll. Terminované vklady jsou vklady
na pevnou Castku (vySe vkladu se béhem jeho trvani neméni), kterou klient ulozi do banky na urcitou dobu.
Sporici Uéty, jak jiz nazev napovida, nejsou uréeny jen k jednorazovému vkladu, ale Ize na né postupné spofit.
Za poskytnuti penéz bance dostava klient odménu ve vysi troku. Na jeji vysi, kromé aktualni hladiny urokovych
sazeb v ekonomice, ma vliv objem vkladu a doba splatnosti. Vétsi vklad a delSi doba splatnosti zpravidla
znamenaji vy$Si urokovou sazbu.

Aktualni vynosy nejlepSich spoficich Gcta Cinily ke konci roku 2012 okolo 2,5% ro¢né. Nase vynosy vsak byly
zdanény 15% srazkovou dani, tedy Cinily jen 85% vyhlaSenych vynosu, ij. ne 2,5% ale jen 2,1% ro¢né. Primérna
inflace v roce 2012 ¢inila 3,3%. Realny vynos v roce 2012 na téchto uctech tedy byl (2,1 - 3,3) =-1,2%, tedy byl
zaporny! NaSe penize nejenzZe realné nevydélaly, ale ztratily svou hodnotu.

vynos, ktery vSak je jiz po mnoho let vyrazné nizsi nez inflace. Penize ukladané timto zpiisobem se nam
tak nezhodnocuiji, ale naopak ztraci svou hodnotu! Bankovni vklady jsou z pohledu vynosnosti nejhorsi
zpusob investovani.

Vyhodou produktu je vysoka likvidita— disponibilita penéz.

6.5.1B Stavebni spoieni

Stavebni sporeni je primarné uréeno k ziskani finanénich zdroji na financovani bytovych potreb, ale
v podobé definované Ceskou legislativou pfedstavuje velmi popularni spofeni dotované statem. Naspofené
prostfedky ani pfidélena statni podpora totiz nejsou ucelové vazany, takze je klient mize pouzit na cokoli.

Za uzavieni smlouvy musi stfadatel zaplatit poplatek zpravidla ve vySi 1% z cilové &astky. Cilova Castka
predstavuje maximalni sumu penéz, kterou klient mize obdrzet ze své smlouvy po splnéni podminek pro
pfidéleni Uvéru ze stavebniho spofeni, véetné vlastnich vkladu, statni podpory a urokl. Pfi stanoveni vyse
cilové ¢astky bychom se tedy méli zamyslet, zda budeme ¢i nebudeme Cerpat uvér. Pokud chceme pouze spofit,
meéli bychom zvolit cilovou ¢astku ve vysi pfedpokladané vySe nasporenych prostfedkl za dobu trvani smlouvy,
tedy souctu vSech vklad(, statni podpory a urokd.

Z hlediska jistoty vynosu, mizeme stavebni spofeni oznacit za témér bezrizikovy spofici produkt. Pozor,
podminky statni podpory, danéni ¢i vynosu se ale miizou zménit, jak se jiz v historii tohoto produktu u nas stalo!

Zustatky na Uétech stavebniho spofeni jsou vétSinou Uroceny 2% p.a. Sazba je pevna a plati po celou dobu
sporeni, které je definovano minimalné na 6 let. Vyznamnou &asti vynos(l ze stavebniho spofeni je statni
podpora. Ta &ini 10% z nové ro¢né nasporené ¢astky, maximalné vsak 2000 K&. Optimalni vySe sporeni tedy
z tohoto pohledu tvori 20 000 K¢ ro¢né. Celkova vynosnost je diky statni podpore lepsi nez u klasickych
sporicich uétl. Spocétéme si vSak konkrétni priklad:

Pravidelny vklad: CZK | Pravidelny mési¢ni vklad na stavebni spofeni

Urokova mira: % Urokova mira, kterou se uroéi vklad na stavebnim sporeni
Doba sporeni: let Pocet let, kolik trva sporeni

Cilova suma: CZK | Cilova suma, ktera se chce naspofit

Vstupni poplatek: % Urcuji stavebni spofitelny

Poplatek roéni: CZK | Urcuji stavebni spofitelny

Dan: % 15 % od roku 2012

Cista trokova mira: 1,70 | % Urokova mira sniZena o dari pro uroéeni vklad(i

Poplatky celkem: 3410,00 [ CZK

Prispévky ucastnika ocisténé o poplatky: | 140 590,00 | CZK

Vynosy z pfispévkl ucastnika: 7 452,34 | CZK | Predpoklad, ze ucastnik vklada prispévky na za¢atku mésice
Statni prispévky: 12 000 | CzK

Vynosy ze statnich prispévkua: 433,77 | CZK

Nasporena suma celkem: 160 476,11 | CZK

moz: Odpovédny pristup k financim



Po zapocteni vdech poplatku, dani a sou¢asné vdech bonusi vcéetné statni podpory, ¢ini za 6 let nasporena
suma cca 160 500 K¢. Produkt je adekvatni Sestiletému sporeni 2000 K¢/més pfi Cistém utroku 3,11% p.a.
a slozeném uroceni. Jiz jsme zminili sou¢asnou miru inflace 3,3% p.a. Po jejim odecteni od naseho vynosu
dostavame zaporny realny rocni vynos-0,19% p.a.

Ani penize ukladané timto zplisobem se nam tedy nezhodnocuiji, ale naopak ztraci svou hodnotu! Nizky
vynos nevykompenzovala ani statni podpora. DalSi nevyhodou stavebniho spoieni jako sporiciho Ci
investiéniho nastroje je jeho nizka likvidita. Potfebuje-li se klient z néjakého vazného ddvodu urychlené
dostat ke svym penézim dfive nez po uplynuti Sesti let, pfijde o statni podporu a zhodnoceni vkladu pak bude
velminizké.

Vyhodou produktu je nasledny uvér ze stavebniho spofeni za dobrych podminek. Pokud klient uvazuje
o vyuziti stavebniho spofenik financovani bydleni, pak se jedna o vhodny produkt.

6.5.1 C Penzijni pripojisténi

S penzijnim pfipojisténim se na finanénim trhu muzeme setkat od roku 1994. Zamérem bylo vytvofit doplfikovy
systém ke stavajicimu pribéznému systému financovani dichodu, ktery je jiz neudrzitelny. Produkt doznal
mnoha zmén (zejména od roku 2012) a stal se soucasti tzv. 3. pilife dichodového systému.

Penzijni pfipojisténi je hlavné spofici produkt, at nazev nas navadi spis k pojisténi. Zakladem je totiz pravidelné
dlouhodobé spofieni. S prvky pojisténi se stifetdvdme okrajové pfi stanoveni podminek vyplaty Uspor nebo pfi
uréeni vyse penzi.

Cilem produktu je zabezpeceni na stafi. Nasporené penize ziska klient az v 60 letech resp. mize si nechat od
penzijniho fondu vyplacet od této doby vypoctenou dozZivotni rentu.

Produkt penzijniho pfipojisténi nabizeji penzijni fondy (v sou¢asné dobé 10 fond().

Podobné jako stavebni sporeni se jedna o statem dotovany produkt.

Kvasi mésic¢ni ulozce vam stat prida nasledujici prispévek:

Vlastni tlozka Statni podpora
100Ke 0Ke¢
200Ke 0K¢
300Ke 90Ke
400 K¢ 110K¢
500 Ké 130Ke
600 K& 150 K¢
700Ke 170Ke
800 K¢ 190 K¢
900 Ke 210K¢
1000 K¢ avice 230K¢

Kromé toho stat podporuje uc€astniky penzijniho pfipojisténi danovymi ulevami, nejvétsi roéni odpocet
z danového zakladu €ini 12 000 K&, a to pfimésicni ulozce 2 000 K& a vice.

A jaky je urokovy vynos? Tady musime ucastniky penzijniho pfipojisténi zklamat, urok neni garantovany (ze
zakona musi byt jen nezaporny) — roéni vynosy penzijnich fond se pohybuji za poslednich 5 let od 1,4% do
2,95% p.a. Poéitejme tedy s priimérnym vynosem okolo 2% p.a.

Zkusme si tedy opét pfiklad. Zde si pfedstavme 30 letého ¢lovéka, ktery bude do svych 60 let (tedy po dobu
30 let) ukladat do penzijniho pfipojisténi optimalni tlozku 2000 K¢ (nejvétsi statni podpora i dafiova uleva).
Stradatel si ke své mésicni ulozce 2 000 K¢ mize pripocitat statni podporu 230 K¢ a usporu na danich ve vysi
150 K¢ (15% z 12 000 K¢ rocné tedy 15% z 1 000 K& mésicné). Se svou ulozkou 2 000 K¢ tak mésicéné viastné
uklada 2 000+230+150=2 380 K¢. Za 30 let tam bude mit naspofeno pfi praimérném vynosu penzijniho fondu
2% p.a. a diky dariovym ulevam a statni podpore celkem 1 181 797 K¢, coZ znamena efektivni Grokovy vynos
3,03% p.a. Konec¢na suma pfi vyplaté vdak bude mensi, bude muset zdanit vynosy 15%, takze ziska ve
skutecnosti 1 132 247 K¢, coZ znamena efektivni trokovy vynos 2,78% p.a. Nezapomerime vSak na inflaci, ta se
v CR za poslednich 15 let pohybuje v priiméru okolo 2,7% p.a. Po odeéteni uéinku inflace mame realny
urokovy vynos okolo nuly, a to pres statni podporu v podobé prispévkt a dariovych vyhod!

Ani penzijni pFipojisténi nam tak v koneéném duisledku nepfinasi kyzené zhodnoceni penéz a z pohledu
vynosnosti se jedna o malo efektivni investi€ni produkt, navic s velmi Spatnou likviditou — ke svym
penézim se dostanu (bez sankci a ztrat) az v 60 letech véku!

Vzhledem k tomu, Ze zaméstnavatelé jsou dafiové motivovani k pfispévkiim na penzijni pfipojisténi pro své
zameéstnance, v praxi dosti ¢asto svym zaméstnancim v ramci svych socialnich programu opravdu na penzijni
pFipojisténi pfispivaji. V pripadé prispévkll zaméstnavatele pak ma smysl si ukladat do penzijniho



pripojisténi, ale jen nezbytnou ¢astku stanovenou zaméstnavatelem pro jeho nejvyssi prispévek!
Pozor! Vklady do penzijniho pripojisténi nejsou pojistény!

6.5.1 D Rezervotvorna pojisténi
Nékteré druhy pojisténi vedle své pojistné funkce nabizeji i funkci vedlejsi — spofici. Jedna se o tzv.
rezervotvorna pojisténi, coz znamena, Ze v prabéhu jejich trvani vznika rezerva na budouci pojistné plnéni, na
kterou se mGzeme divat jako na nasporené prostfedky.
Mezi takové pojistné produkty patri nasledujici:

® Pojisténi pro pfipad smrti nebo doziti (kapitaloveé Zivotni pojisténi)

® Poijisténi pro pfipad doziti

® Duchodoveé pojisténi

® Univerzalni (variabilni) pojisténi

® [nvestiCni pojisténi (rezervotvorna pojisténi napojena nainvesticni fondy)
Obecné feceno, jedna se o vSechny produkty, které spojuji vyplatu pojistného pinéni s dozitim se urcitého véku.
ProtoZe podrobnéji se témito produkty budeme zabyvat v kapitole 8, uvedme si pouze jejich charakteristiky
z hlediska spofeni.
Prvnim dulezitym postfehem je, Ze se nezhodnocuji vSechny vlioZzené prostfedky (v terminologii pojistovnictvi
tzv. pojistné), ale jen ta Cast, ktera zbude po odecteni ceny rizik, ktera jsou pojistkou kryta, a nakladd pojistovny
za uzavreni a spravu pojistné smlouvy. Pokud tedy mluvi pojistovny, ze pfipsaly vynos (podil na zisku) ve vysSi
5%, tyka se to jen €asti vlozenych prostfedkud. Navic pojistovny vétSinou nesdéluji aktualni vysi vkladu. Po prvni
roky (2 az 3) je totiz skute€ny stav rezervy nulovy. PojiStovna v této fazi ze zaplaceného pojistného hradi
pfevzata rizika a umofuje naklady spojené se vznikem pojistky (napf. i provizi prodejci). Jestlize tedy chceme
pouze touto formou spofit, méli bychom se hlavné vyhnout produktam, které kryji jina rizika nez doziti.
Kapitalové zivotni pojisténi - diky zakonnym omezenim pro umisténi pojistnych rezerv mohou byt tyto typy
pojisténi relativné bezpeénym sporicim nastrojem. Navic pojiStovny garantuji minimalni zhodnoceni
rezerv obvykle ve vysi tzv. pojistné technické urokové miry, ktera se aktualné pohybuje okolo 2,3% p.a.
Bezpecny vynos sebou nese obvyklou nevyhodu — nebyva nijak vysoky. Primérny vynos, pfipisovany klientim
pojistoven, odpovida vynosum dosazitelnym na penéznim, pfipadné dluhopisovém trhu, tedy kratko az
stfednédobému investi¢nimu horizontu, ale po odecteni poplatkd pojistovny, které vSak nebyvaji malé.
Vyse uvedena tvrzeni neplati zcela pro pfipad investiénich pojisténi. Tento druh pojisténi umoznuje aktivni
volbu poméru vynosu a rizika vlozenych prostfedkd. Cenou za moznost rozhodovani o vynosu a riziku
usporenych prostfedkl je neexistence garantovaného vynosu. V tomto pfipadé vlastné investujeme na
kapitalovém trhu pfes pojiStovnu, a ta samoziejmé pres dalSi pfimé ucastniky kapitalového trhu, makléfe
a investi¢ni spole¢nosti, coz znamena poplatky vSech zi¢astnénych instituci, které nam ukrajuji z potencialniho
zisku. V praxi u investi¢niho zivotniho pojisténi mizeme dlouhodobé pocitat s urokovym vynosem
maximalné okolo 5% p.a.
Vynosy z rezervotvornych pojisténi podléhaji opét dani 15%. Zdanéni se provadi az pfi vyplaté pojistného
plnéni, a danovym zakladem je vySe tohoto pInéni snizena o zaplacené pojistné b&éhem trvani smlouvy.
Atraktivitu tohoto zplsobu spofeni mirné zlepsuji dafiova zvyhodnéni platna od roku 2001.
O zaplacené pojistné za néktera tato pojisténi Ize snizit danovy zaklad nejvySe o 12 000 K& ro¢né, jsou-li spinény
nasledujici podminky:

® jde o pojisténi pro pfipad doziti, smrti nebo doziti i dichodové pojisténi (v€etné jejich variant napojenych

nainvesti¢ni fondy)

® pojistnik je zaroveri pojisténou osobou

® pojistna doba nenikratSinez 5 let

® kvyplaté v pfipadé doziti dojde nejdfive v roce, kdy pojistény dosahne véku 60 let
Za stejnych podminek prispévek zaméstnavatele az do vySe 5% z vymeérfovaciho zakladu pro vypocet socialniho
a nemocenského pojisténi neni zahrnut mezi zdanitelné pfijmy zaméstnance. Takze pokud se vam
zaméstnavatel rozhodne pfispivat na Zivotni pojisténi, mize se jednat o zajimavy produkt obdobné jako
u penzijniho pfipojisténi.
Dostupnost prostfedkud ulozenych prostfednictvim pojistnych produktl je velmi nizka. Tyto pojistky se zpravidla
uzaviraji na minimalné 5 let, ale nej¢astéji do 60 let véku! TakZe hodné Spatna likvidita.

Nez pojisténi se spofenim a investovanim — tzv. rezervotvorné pojisténi, poridte si Cisté rizikové
pojisténi (jen ve vysi, kterou opravdu potrebujete) a k tomu si zaénéte pravidelné investovat pfimo do
podilovych fondl na kapitalovém trhu. PojiStovna vas tak neobere ani o poplatky ani o vynosy
zinvestovani a navic tyto vynosy z dlouhodobého investovani jsou v tomto pripadé €isté, tj. nepodiéhaji
dani! Vzdycky na tom vydélate, a to nékolikrat!

mz: Odpovédny pristup k financim



Zavér adoporuceni ke kapitole 6.5.1 D:

Standardni a konzervativni zplisoby sporeni a investovani nejsou prilis doporucitelné. U dotovanych
produktu statni podpora ani dariovd zvyhodnéni nezachrani nizky arokovy vynos. Garance v podobé
garantovaného zaporného redlného vynosu asi neni to pravé. Pojisténi vkladu je hodné relativni,
u penzijniho pripojisténi vklady nejsou pojistény vibec. Vynosy penzijniho pFipojisténi a kapitalového
Ci investi¢niho pojisténi nejsou garantovany, navic instituce nabizejici tyto produkty je pro klienty
zhodnocuji na kapitalovém trhu — tam muzZete investovat sami, napfimo, s mensimi poplatky a s vétsim
efektem.

6.5.2 Investovanina kapitalovém trhu do cennych papirt

Kromé nizkovynosového sporfeni do klasickych finanénich produktd muzete své penize zhodnocovat méné
konzervativné, ale zato s mnohem vy$8im potencialem zisku.

Jak? Investovat na kapitalovém trhu! Ze tomu nevétite, Ze o tom moc nevite? Neni divu, situace u nas je v tomto
ohledu tristni:

ROZLOZENI FINANCNIHO MAJETKU DOMACNOSTI V CR

4% 8%

6%

Obézivo
Vklady

Staveni sporeni

6%

Investi¢ni fondy
Kotované akcie

Nekotované akcie

9% 41%

Jiné Gcasti
Zivotni pojisténi

2%

Penzijni fondy

OO0 00 OB B B

Ostatni

12%

Finanéni majetek domacnosti v CR ke konci roku 2011 ¢&inil Uctyhodnych 3406 mid. K&.
V pruméru pfipada na kazdého ob¢ana (v€. nemluvnat) finanéni majetek v objemu 323 tis. K&.

Prevaznou cast svého finan€niho majetku (72%) maji ¢eské domacnosti umisténou ve velmi
konzervativnich, ale nizkovynosovych produktech! Ve vyspélych zemich je tomu zcela opa¢né!

Napfiklad do dluhopisu, akcii a dluhopisovych a akciovych fondu investuje ve vyspélém svété vyznamna cast
populace:

e vUSApIna1/3vsechobcanu
e ve Svédsku cca45% vech ob&anu

Ajaka je skuteénost u nas? V CR investuje na kapitalovém trhu jen 1,5 % ob&an(i. Z hlediska efektivniho spofeni
ainvestovani je celkova finan¢ni kultura naseho naroda velmi nizka a mame se co ucit.

Produkty typu dluhopist, akcii, dluhopisovych a akciovych fondu, jednotlivé zplisoby investovani
avyhody a nevyhody jednotlivych typll investovani budeme podrobné rozebirat v zavére€nych
kapitolkach tohoto bloku.

6.5.3 Investovani do komodit

Komodity jsou zbozi typu surovin a zemédélskych produktd jako napfiklad zlato, stfibro, platina, méd, ropa,
zemni plyn, kukufice, pSenice, cukr, vepfové maso apod.



S komoditami se obchoduje na komoditnich burzach a pfes burzu mizeme také do komodit investovat, nebo
zprostfedkované do podilovych fondd zaméfenych na komodity.

Kde je velky zisk, je samoziejmé i vysoky risk. Stejné jako Ize v komoditach lehce vydélat, I1ze taky rychle vse
ztratit. 80% vSech investord neuspéje a své investice ,pfesouva” do kapes zbyvajicich 20%. Tento spekulativni

ddkladné a denné zabyvat.

Samostatnou kapitolou jsou vSak prFimé investice do zlata. Vzhledem k tomu, Ze zlato jako
nejpopularnéjsi cenny kov neustale roste na cené (samoziejmé s cenovymi vykyvy), je standardnim
pristavistém bezpecného dlouhodobého uloZeni penéz a ochrany majetku pred inflaci. Miizeme tuto
investici doporugdit jako doplnék finanéniho portfolia ve vysi 5-15% svého finanéniho majetku. Navic
a pravdépodobné i vynosnéjsi nez méné prihledné investice do diamantii. Uvédomte si, ze zlato
negeneruje zadny urokovy vynos a ze vydélate pouze pfri ristu jeho ceny. Pozor, existuje mnoho
prodejct investiéniho zlata. LiSi se od sebe nejen prodejnimi cenami zlata, i dalSimi obchodnimi
podminkami, ale predevsim divéryhodnosti. Proto vybirejte velmi peclivé!

6.5.4 Investovani do nemovitosti

Investice do nemovitosti se zda byt sazka na jistotu, zvlasté kdyz jsou ceny nemovitosti po propadu v roce 2008
(hypotécni krize) stale velmi nizko. Rozhodné vSak neplati, Ze kazda investice do nemovitosti se vyplati.
| investice do nemovitosti mohou byt vysoce ztratové. V dobé ekonomickych krizi a stagnaci byva velky problém
nemovitost pronajmout. A zatimco nam v tu dobu leZi ladem, nevydélava, stale potfebuje alespori zakladni
udrzbu. Nesmime zapomenout také na starosti okolo najemnikd, které nejsou malé, takze predstava, Ze koupim
nemovitost a ta na sebe bude sama vydélavat, je vétSinou zcestna.

Do nemovitosti, které v principu jsou zajimavou investici Ize také investovat nepfimo, prostfednictvim
nemovitostnich fondd.

Stale vSak plati, ze vybornou investici je investice do viastni nemovitosti!

6.5.5 Investovani do uméni, minci, znamek a dalSich sbirek

Umeéni predstavuje tradiéni investici provéfenou staletimi. Investovani do uméni v8ak zdaleka neni bez rizika.
Investor musi byt odbornik a musi se ubezpedit, Ze nekupuje falzum, coz zvlasté v posledni dobé neni vibec
snadné. DalSimi riziky jsou §patny odhad potencialu konkrétniho umélce a podléhani médnim vinam. Pfi troSe
Stésti se vSak vlozené finance mnohonasobné vrati. Musime v§ak pocitat, Ze se jedna o dlouhodobou investici,
jejiz velkou nevyhodou je Spatna likvidita — tedy nemoznost rychle a dobfe investici proménit zpét v penize.
Takze investice do uméni ma velky potencial, ale i vysoké riziko, neni pro kazdého a vyzaduje velkou trpélivost.

Podobné je to s investovanim do minci, znamek a jinych sbirek, zde musite byt opravdu expertem v oboru
a takové investovani musite mit sou¢asné jako sv(j konicek.

. 6.6 Investovani do cennych papird a podilovych fondu
Cennych papirli je mnoho druhu, nas vSak pro ucely investovani budou zajimat dluhopisy a akcie.

6.6.1 Dluhopisy a akcie

Dluhopis (nebo také obligace, anglicky Bond) je dluzni Upis pfedstavujici zavazek vydavatele dluhopisu
vyplacet ve stanovenych terminech dohodnuty Urok a na konci splatnosti dluhopisu vratit investorovi viozenou
¢astku. Nakupem dluhopisu vlastné pujcujete penize vydavateli dluhopisu na pfedem stanovenou dobu
(splatnost) a za pfedem stanovenych podminek (Urokovy vynos) a stavate se véfitelem vydavatele dluhopisu
(podniku ¢i statu). Dluhopisy jsou vefejné obchodovatelné cenné papiry.

V pfipadé investovani do dluhopist ziskavame dvoji vynosy. Prvni jsou Urokové neboli kuponové a jsou dany
podminkami obligace. Druhou sloZkou jsou kapitalové vynosy, které jsou dany kolisanim trznich cen dluhopis.
Akcie (anglicky Share, tj. podil) je cenny papir, ktery vydava akciova spole¢nost za U¢elem ziskani kapitalu pro
svUj vznik nebo dal$i rozvoj. Majitel akcie — akcionar — vlastni podil na majetku akciové spole¢nosti, ma
pravo podilet se na fizeni a také na zisku této spolecnosti (vyplata dividendy). Investice do akcii je tak investici
do vécnych hodnot! Viz kapitola 4.3. Velka ¢ast akcii je vefejné obchodovatelna.

Akcie se od dluhopisl v nékolika smérech zasadné lisi. Na rozdil od vyplaty dluhopisovych kupdnu neni budouci
vyplata dividend nijak zaru€ena. Doba Zzivotnosti akcii je teoreticky nekone¢na a je tak dlouha jak dlouha je
existence akciové spole€nosti. Tyto a dal8i rozdily maji za nasledek, Ze kolem akcii existuje daleko vétsi mira

ani smrtici pady.

mz: Odpovédny pristup k financim



Do dluhopist i akcii mGzete investovat napfimo, koupit je pfimo od emitent(, na burze, nebo do jednotlivych
cennych papird mizeme investovat pfes banku ¢i maklére. Méné rizikovou a vyhodnéjsi cestou jsou vsak
investice do téchto cennych papirti prostrednictvim investic do otevienych podilovych (dluhopisovych
¢i akciovych) fond(.

6.6.2 Podilové fondy
Cotoje otevieny podilovy fond si ukaZzeme na nasledujicim pfikladu.

Pfedstavme si, Ze tisic lidi spole€né zainvestuje a kazdy po 1 000 K&. Dohromady mame tedy 1 milion K&. Za
tento milion nakoupime akcie desitek raznych firem, akciovych spole¢nosti. Spole¢né mame tedy balik, ko$
akcii. Kazdy z nas pak ma podil (v tomto pfipadé stejny — a to 1 tisicinu) na celém kosi, celém sortimentu téchto
akcii. Pro tisic investoru je vydano tisic podilovych listl a kazdy z nas vlastni 1 podilovy list, ktery v tomto pfipadé
vyjadfuje 1 promile celkového baliku akcii, 1 promile tohoto akciového fondu.

Bank™ \ustri
reditansia

TOYSEPUS couk

...backed by bricks and mortar!

&>
Colgate World of Care I

/'J Bayer

Vyhoda je zfejma. | pouhou tisicikorunou mohu investovat naraz do desitek riznych svétovych firem — do ¢asti
svétové ekonomiky. Fond za mne Siroce diverzifikoval investi¢ni portfolio, a jak si ukazeme dale, diverzifikace je
zakladni zakon investora. Kdybych investoval individualné, tak bych za 1 tisicikorunu pofidil 1 akcii jedné firmy
a vsadil bych tak na jednu kartu, riziko by bylo pfili$ vysoké.

Dostavame se k charakteristice otevieného podilového fondu:

Otevfeny podilovy fond (OPF) vznika tak, ze velké mnozZstvi mensich investor( investuje své Uspory spole¢né
a sveéfije do spravy profesionalnimu spravci —investi¢ni spole¢nosti a manazertm fondd.

OPF je forma kolektivniho investovani, kdy investor (spoluu€astnik OPF) investuje do celého sortimentu
cennych papirg, titull, a jeho podil na kolektivni investici je vyjadfen podilovymi listy a jejich po&tem.

Vlastnictvi investice v otevifeném podilovém fondu jiz nastésti za¢ina byt samozfejmosti. Pro svou flexibilitu
a jednoduchost jejich vyznam ve finanénim planovani domacnosti nadale poroste. Pro¢ stale vice lidi i instituci
radéji nakupuje podily fondl, nez aby své prostfedky nechali napospas inflaci nebo nizkym urokim na
terminovych vkladech?

Jaké jsou vyhody podilovych fondii?

1. Kromé zakladni pfednosti v podobé vyssich dlouhodobych vynost v porovnani s bankami a standardnimi
produkty (kap. 6.5.1) se fondy vyznacuji fadou vyhod:

2. Predevsim jsou dostupné i malym investorim. Minimalni ¢astky k investovani u vétsiny fondu ¢ini jen
stokoruny. DalSim ddvodem obliby fondl je skute€nost, Zze spravci fondl nakupuji velké mnozstvi riznych
investi¢nich instrumentd, ¢imz sniZuji riziko vysoké ztraty.



3. Pristup ktrhiim

Investovani prostfednictvim fondl je zejména pro drobné investory jedinym zpUsobem, jak vyuzit pIné skaly
hlavnich instrumentl na celém svété. Diky jim se mize kdokoli stat zprostfedkovanym akcionarem
nejlepsich svétovych firem, podilet na ziscich z rastu mobilni telefonie v Cin&, nebo spekulovat na tspéch
spole¢nosti v revoluéni oblasti biotechnologii aniz ma k dispozici dostatecné informacni a kapitalové zazemi
pro pfimé operace na téchto trzich. Drobni investofi tak maji stejné mozZnosti jako velci institucionalni.

4. Profesionalni sprava

Manazefi fondu jsou zkuSeni odbornici v oblasti kapitalovych trhd s dokonalym zazemim a se zna&nymi
odbornymi znalostmi a pro sva rozhodnuti maji k dispozici analyticky potencial vlastni spoleénosti a makléra,
pres které obchoduji. Vzhledem k objemu spravovanych prostfedkl si tak mohou dovolit nést naklady
zastupl odborniku stojicich za jednotlivymi investi¢nimi doporu€enimi.

5. Likvidita

Oteviené podilové fondy jsou povinny na pozadani investora odkoupit a ve stanoveném terminu (dnes jiz
vétSinou do nékolika dnul) proplatit podilové listy. Cena pfitom odpovida aktualni hodnoté majetku fondu
pfipadajici na jeden podilovy list. (M{ize byt vSak snizena o odkupni srazku). Investor se tak zbavuje rizika, ze
pro prodavané cenné papiry na trhu nenajde kupce.

6. Diverzifikace

Profesionalné spravované portfolio se sklada z desitek a stovek rGznych, nejlépe na sobé nezavislych
investi¢nich instrumentl, ¢imz se rozkladaji a omezuiji rizika spojena s investicemi do jednotlivych tituld.
Ztrata na akciich nebo dluhopisech jednoho problémového podniku se rozmélni ve vynosech ostatnich
investic.

7. Snizenitransakénich nakladt
Fondy diky velikosti svych pfikaz(l k nakupu &i prodeji dosahuji vyrazné nizSich poplatkd uctovanych
zprostfedkovateli. Zatimco individualni investor za kazdy obchod plati makléfi a dalSim institucim vétsSinou
vice nez jedno procento, naklady fondl se pohybuiji v desetinach procent.

8. Zjednoduseni spravy prostredku
Zejména podniky ocenuji radikalni zjednodu$eni administrativy spojené se spravou prostfedkd. Nakup
a prodej podilti fondu pro né predstavuji pouze dvé ucetni operace na rozdil od nékolikastrankovych vypist
od spravce portfolia.

9. Danové vyhody
fond(i nez pfimo. Investofi tak vyuzivaji napf. vyhod danovych raji, absence srazkovych dani, nebo pouhych
rozdill v sazbach dani z pfijmd a dani z dividend. U nas stale plati, Ze pokud investujeme déle nez
6 mésicul, vynosy z investic na kapitalovém trhu jsou osvobozeny od dani (neuplatiuje se 15%
srazkova dan jako u standardnich produktd — viz kapitola D Rezervotvorna pojisténi).

10. Informacni otevienost

Kurz otevieného podilového fondu je denné uverejfiovan v tisku a na internetu. Kdykoli ma investor snadny
pfehled o zhodnocovani své investice.

11. Moznost prizpUsobit si investici na miru — vytvoreni osobniho portfolia

Existuje Siroka nabidka OPF, které se od sebe liSi svym investiénim zaméfenim, rizikem a investiénim
horizontem. Investor ma tedy moznost investovat jak do fondu, ktery je urCen pro opatrngjsi, tzv.
konzervativni investory, tak do fondu pro tzv. dynamické investory s vy$Sim investi¢nim rizikem. Jednou
z moznosti, jak investi¢ni riziko eliminovat, je vytvofeni osobniho portfolia rdznych fondl podle svych
investi¢nich cilt ainvesti¢niho horizontu.

Jsouinéjaké nevyhody? Samoziejmé:

1. Nesmime zapomenout, Ze investujeme na kapitalovém trhu a Ze vynosy nejsou garantované a mohou byt
také zaporné. Predchozi vykonnost fondu nezaruc€uje stejnou vykonnost v budoucim obdobi. Hodnota
investice a pfijem z ni mlze stoupat i klesat a neni zaru€ena plna navratnost plvodné investované ¢astky.
Toto investicniriziko Ize eliminovat dostatecné dlouhou délkou investice, pravidelnym investovanim a dalSimi

jsou dlouhodobé nejvynosné;jsi.
2. Hodnotainvestice ¢asto kolisa

Zejména pfi investicich do akciovych fondd musi investor pocitat ¢asto s vyraznymi vykyvy v hodnotach
kurzu— svysokou tzv. volatilitou.

3. Investice do otevienych podilovych fondt neni pojisténa

Otevrené podilové fondy vSak podléhaiji pFisné regulaci, ktera je dana pfisnymi zakony (jak u nas, tak v EU Ci
USA). Soucasné hospodareni OPF dozoruje narodni kontrolni banka, Komise pro cenné papiry, depozitni
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banka a nezavisly auditor. O majetku fondl se Uctuje oddélené od majetku spravce fondu a spravce nesmi
penize investovatjinak, nez uklada zakon a statut fondu.

Bezpecénost investovanych penéz z pohledu kreditniho rizika — rizika krachu €i vytunelovani - je
dolozena nasledujicim schématem pohybu penéz od investora do zahraniéniho OPF:

Jesté jsme se nezminili, co znamena u podilovych fondu slivko ,oteviené®.

Otevieny podilovy fond znamena, Ze je otevreny i dalSim, novym investorim, majetek spravovanych penéz
fondem se tak mlze neustéle zvétSovat. Fond neni ¢asové ani objemem investic omezen. Otevieny také
znamena, ze penize mohu kdykoli ziskat zpét (fond je povinen ode mne podilové listy odkoupit za aktualni cenu
a vyplatit mi penize) a naopak kdykoli mohu své investice zopakovat €i navysit.

Uzavieny podilovy fond je naopak omezen koneénou vysi investice. Po naplnéni potfebné investice je fond
uzavien a nepfijima jiz zadné dalsi investice ani nové investory. Takovyto fond investuje obvykle do urcitého
podnikatelského zadméru, Casto developerského projektu apod. Fond je uzavien také ¢asové —to znamena, Ze
funguje na pfedem urceny pocet let, kdy se penize investoru realizuji na vystavbu, popfipadé provoz urcitého
projektu, pak se tento projekt odproda a vynosy jsou mezi investory rozdéleny. Uzavieny podilovy fond ma svuj
zivot — zivot podnikatelského zaméru. Jeho vyvoj obvykle nesouvisi, nekoreluje s aktualnim vyvojem
celosvétové ekonomiky a kapitalovych trhu.

Podilové fondy rozdélujeme hlavné podle typu cennych papirQ, do kterych investuji a tedy podle
investi¢nihorizika:

Fondy penézniho trhu — fond trvale investuje na penéznim trhu (pokladniéni poukazky, kratkodobé dluhopisy,
terminované vklady apod.). Minimalni doporu¢ena doba investovani je 6 mésicl. Tyto fondu poskytuji minimalni
riziko a tomu odpovida i nizsi vykonnost fondu v porovnani s ostatnimi typy fondu.

Dluhopisové (obliga¢ni) fondy — fond trvale investuje na trhu dluhopist. Doplrikové investovani do akcii je
mozné, ale podil akcii nesmi prekrogit 10% aktiv fondu. Doporu¢ena minimalni doba investovani je 2 roky. Tento
typ fondu poskytuje obvykle vy$Si vynos nez fond penézniho trhu pouze pfi mirném rdstu rizika. Je vhodny pro
konzervativniinvestory a investory s investi¢nim horizontem 1-3 let.

Akciové fondy — fond trvale investuje minimalné ze 2/3 na akciovém trhu. Minimalni doporu¢ena doba
investovani je 5 let. Tento typ fondu obvykle poskytuje vétSi vynos ale i vétsi riziko kratkodobého poklesu oproti
ostatnim fonddm. Proto je akciovy fond vhodny pro dynamické investory a investory s delSim investi¢nim
horizontem, kterym nevadi kratkodobé poklesy.

Smisené (balancované) fondy — fond investuje do riiznych aktiv na rdznych trzich a nejsou stanoveny zadné
limity pro podil akcii ¢i dluhopisi. Minimalni doporu¢ena doba investovani je 3 roky. Investor by mél dobfe znat
investi¢ni strategii fondu, pfipadné i investi¢ni styl portfolia manazera fondu.

Fondy fondu (stfesni fondy) — fond trvale investuje alespon 2/3 aktiv do podilovych listl a akcii jinych
investi¢nich fondd. Minimalni doporu¢ena doba investovani je 3 roky. Tento typ fondu investovanim do riznych
fondU v rizné méné snizuje teritorialni a strukturalni riziko. Je to takova diverzifikace na druhou. Investor by ale
mél opét dobfe znat investicni strategii fondu, pfipadné i investi¢ni styl portfolia manazera fondu.

Fondy garantované — jsou obvykle vazany na vykonnost urcitého akciového indexu. Na rozdil od béznych
akciovych fondu v§ak obsahuji pojistku proti poklesu trhu ve formé tzv. derivata. Tyto fondy garantuji bud celou
jistinu (vklad) nebo jeji €ast (napf. 95%). Vyhoda této garance je ovSem vyvazena skutec¢nosti, ze v pfipadée
pFiznivého vyvoje na trhu roste hodnota garantovanych fondd ponékud pomaleji, nez hodnota pfislusnych
indexd. Garance byva doprovazena kromé niz$ich vynosu také zvySenymi poplatky.

Pravidelné spofreni (investovani) do otevienych podilovych fondu

Investujeme-li pravidelné (mésicné) a dlouhodobé i do nejrizikovéjsich, akciovych podilovych fondd, investiéni
riziko kles& k nule a nadstandardni vynosy jsou velmi, velmi pravd&podobné. Pro¢ tomu tak je? Jedna se o efekt
metody primérovani nakupni ceny, tzv. Cost Average Effect.

Predstavme si zjednoduseny pfiklad, kdy v nasledujici situaci spofime 6 mésicu po 1 000 K& za nepfiznivého
kurzového vyvoje podilového listu vybraného akciového fondu. Zobrazena kfivka klesajiciho a stoupajiciho
kurzu cenného papiru je u akcii a akciovych fond(i béZna a tyto vykyvy se nazyvaiji volatilitou. U akciovych fondu
je Casta vysoka volatilita.

Na prvni pohled to nevypada dobfe, zda se, Ze vysoky propad a jen mirny narlst ve druhé etapé naseho sporeni
nam nutné musi zpUsobit celkovou ztratu. Podivejme se na to podrobnéji:

V prubéhu prvnich 3 mésicl jsme se (nechténé) chovali jako ostfileni investofi, kdyz kapitalovy trh klesa
a cenné papiry zlevnuiji, tak je nakupujeme. Je zajimavé, Ze toto nakupni chovani — kdyz néco zlevni, tak to
kupujeme, popfF. za stejnou cenu toho nakoupime vice — je pro nas v jinych oblastech naprosto samoziejmé. Pro
kapitalovy trh to vSak plati Uplné stejné, se snizujici cenou podilovych listll jich za stejnou ¢astku (1 000 K&)

nakoupime vice. Takze si zrekapitulujeme vysledek:



1. mésic investice 1000 K¢& nakoupen 1 podilovy list

2. mésic investice 1000 K& nakoupeny 2 podilove listy

3. mésic investice 1000 K& nakoupeny 4 podilové listy

4. mésic investice 1000 K¢& nakoupeno 8 podilovych listl

5. mésic investice 1000 K¢& nakoupeny 4 podiloveé listy

6. mésic investice 1000 K& nakoupeny 2 podilové listy
celkem nakoupeno 21 podilovych listi (v aktualni hodnoté 500 K¢)

Z puvodniho kurzu podilového listu 1 000 K& doslo k jeho hlubokému propadu (ve 4. mésici) az na pouhych
125 K&, potom hodnota podilu vystoupala na 500 K&, stale jen na poloviéni hodnotu, nez pfi zahajeni
investovani. Nyni po 6 mésicich vliastnime 21 podilll v hodnoté 500 K&, mame tedy majetek v aktualni hodnoté
10 500 K¢ (21 x 500) — a to jsme investovali 6 000 K¢! Takze nas vysledek je €isty vynos 4 500 KE. VVzhledem
k investované ¢astce ¢ini Cisty vynos 75% a pfi pfepoctu na roéni vynos (2 x vynos za 6 mésicu) ¢ini vysledny
vynos 150 % p.a.!!!

Ne neni to zadné kouzlo, je to Cost Average Effect — metoda primérovani vstupni ceny, efekt praimérnych
vstupnich nakladd. Samoziejmé kFivky vyvoje cennych papird mohou byt rizné a vysledek nebude vzdy takovy
jako na modelovém pfikladu, nicméné obecné tato metoda funguje, a proto se doporucuje pravé pravidelné
sporeniainvestovani do podilovych fondi!

‘ 6.7 Potencial arizika jednotlivych forem spofeniainvestovani

V kapitole 6.1 — zaklady investovani jsme si kreslili tzv. investiéni trojuhelnik a objasnili zakladni pojmy VYNOS —
RIZIKO - LIKVIDITA, tyto parametry jsou spolu Uzce svazany.

Z tohoto pohledu mizeme také ohodnotit jakykoli finanéni produkt. Znamkujeme jako na vysoké Skole od 1 do 4,
pfi€emz realny vynos je koneény vynos po zohlednéniinflace.

FINANCNi PRODUKT REALNY VYNOS RIZIKO LIKVIDITA ZNAMKA
Bézny ucet 4 — zaporny 1 — kreditni 1 — okamzita 4
Spofici ucet 3 — zaporny 1 — kreditni 1 — okamzita 3
Terminovany vklad 3 — zaporny ¢i nulovy 1 — kreditni 2 — stfednédoba 3
Stavebni sporeni 3 — nulovy 1 — kreditni 3 — Sest let 3
Penzijni pfipojisténi 3 — nulovy 2 — kreditni 4 — do véku 60 let &
Investicni zivotni pojisténi 2 —na inflaci 2 — kreditni 4 — do mnoha let 3
Zlato 1 —vysoko nainflaci | 3 —investi¢ni 2 — pomala 2
Oteviené podilové fondy 1 —vysoko nainflaci | 3 —investi¢ni 1 —do tydne 1-2

Vyhody a nevyhody spoficich finanénich produktu

VYNOS LIKVIDITA RIZIKO OSTATNI
PRODUKT
+ o + = + = + -

Penize doma zaporny . P nesveruji jinému ST neni pojisténo

(matrace, trezor) po zapocteni inflace fedi Sz (neni kreditni riziko) [eezpetiinceZe penézni hodnota
Bany udet ETETES zaporny ihned k dispozici nedochazi k propadim kreditni je pojisténo dari z Urok. vynost

y 9 Y po zapocteni inflace | popf. do druhého dne a ztatam (krach banky) do 100 tis. EUR penézni hodnota

P, 0 zaporny ihned k dispozici nedochézi k propadim kreditni je pojisténo srazkova dar
Spaficf (icet caanichany po zapocteni inflace | popf. do druhého dne a ztatam (krach banky) do 100 tis. EUR penézni hodnota

o 0 garantovany maximalné nulovy po a nedochazi k propadim kreditni je pojisténo srazkova dar
Tl Vi okolo iflace zapoten inflace Rl aZt4tam (krach banky) do 100 tis. EUR penézni hodnota

neni pojisténo

e =y o negarantovany nulovy velmi omezena kreditni drobna dariova A botbie ot
Relzitloinoiser Elalodpom po zapocteni inflace (do 60 let véku) (krach fondu) zvyhodnéni I:glnséaitrl]\;r: ozdmnz;]ay
¢ - q a - ey orafFES2 srazkova dari 15%
Ayl garantovany zaporny dosti omezena kreditni je pojisténo R i3
Sl i statni podpora po zapocteni inflace (6 let) (krach sporitelny) do 100 tis. EUR l;engl:sl',-aiw“ozdmnig
Investiéni Zivotni nejvyssi z béznych T, velmi omezena kreditni riziko drobna dariova neni pojisténo
pojisténi finanénich produktt g Y (obvykle do 60 let véku) investicni rizika zvyhodnéni penézni hodnota
Komodiy - 2o wsoky e dost omezend pubing, ks con | ‘meleiod hadnola | _ hcke tosis
PP JBP vynosnost vysoko nad P neni kreditni riziko | . . o untalita| PO 6 MES. nedanéno
IFEvI Y el inflaci produjuje negarantovany ko fond nemuze fzkolbropadiiiguoialia varialibita produktu neni pojisténo

Urokovy il dy zkrachovat
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Samoziejmé, Ze uvedena zhodnoceni finan¢nich produktl jsou jen ramcova. Vzdy zalezi na nasich potfebach
acilech azejména na téchto zakladnich faktorech:

® nadobé, po kterou chceme spoifit €iinvestovat,

® napotiebé mit,zadnivratka“ pro rychly vybérpenéz,
® nanaSemrizikovém profilu,

® napozadavcich nazhodnocenipenéz.

‘ 6.8 Zasady investovani

Dlouhodobé a pravidelné investovani do podilovych fond( je tedy nejlepsi formou spofeni, slibujici velmi dobré
zhodnoceni. Jak vSak touto formou spravné investovat a jaké dodrzovat zasady, abychom dosahli maximalniho
efektu pfi minimalnim riziku?

VétsSina pravidel jiz byla zminéna v pfedchozich €lancich, tak si je shriime:
1. Vyberme sikvalitni spoleénost pokud mozno jiz s dlouhou tradici na finanénim trhu

Vyhybejme se obloukem lakavym nabidkam zcela novych nebo malych firem nebo spolecnosti, které nemaji
opravnéni podnikat na finan&nim trhu v CR —to snadno ovéfite na webovych strankach CNB:

https://apl.cnb.cz/apljerrsdad/JERRS.WEB09.DIRECT_FIND?p_lang=cz
2. Vybirejme fondy podle naseho investi¢niho horizontu arizikového profilu

Pokud je nas horizont investovani do 5 let, méli bychom vybirat z konzervativnéj$ich dluhopisovych fondu,
pokud je nas horizont nad 5 let, mizeme se pustit i do dynamickych akciovych fondd s vySSim rizikem

fonddm, a s ohledem na ménové riziko, tak vyberu radéji fondy v eské koruné. Mladi a dynamicti investofi si
vyberou fondy akciové.

3. Investujme pravidelné a dlouhodobé

Cost Average Effect nam pomUze ziskavat nadstandardni vynosy, dlouhodobost investovani snizi investiéni
rizika na minimum.

4. Diverzifikujme

Pokud to je mozné, rozdélme nase investice do vice rlizné zamérenych fondd. Jako zaklad si vyberme fond
investujici do globalni ekonomiky, investujici do firem po celém svété a v rlznych sektorech ekonomiky.
Takovy fond pak mUzeme doplnit zajimavym fondem narodnim ¢€i odvétvovym. Radéji kombinujme fondy
vedené v riznych ménach (napf. USD, EUR a K¢&) a nesazejme vSe jen najednu ménu.

5. Sledujme historii fondu

Urcité je dobré prozkoumat dlouhodobou vykonnost a historii fondu. Méjme v3ak na paméti, Ze tato historie
neni zarukou obdobnych vysledk( v budoucnosti!

6. Zajimejme se o poplatky
Projdéme si u fondl a investi¢nich spole€nosti jejich poplatkovou strukturu. Kromé vstupnich poplatkd
a pfipadnych poplatkd za spravu investi¢niho portfolia si ovéfme poplatky za zménu fondu (pfestup do jiného
— tzv. switch), strhavané azio fondu, vystupni poplatky pfi zpenézeni svych investic, spravni poplatky (za
vedeni majetkového uctu, za vypisy) a podobné.

7. Volme pFimé investovani—ne pres treti osobu!
Investovani pfes dalSi prostfedniky ndm zvySuje poplatky a snizuje €isty vynos.

Ale snad jesté dulezitéjsi je, Ze pokud uzavirame smlouvu s bankou ¢i makléfem, a ne pfimo s investi¢ni
spolecnosti, jsme pak klientem této banky ¢i makléfe a jsme viceméné v roli pouhého véfitele (viz kapitola
Vécna a penézni hodnota). Musime pocitat s kreditnim rizikem (ddvéryhodnosti a solventnosti) této treti
osoby. Proinvesti¢ni spole¢nost, do jejichz fondu investujeme, nejsme klientem ani partnerem!

8. Bud'me trpélivi a nezmatkujme!

Nejvétsi chybou je podlehnout davové psychéze a sugesci médii. Pfi poklest trhd nepodléhejme panice.
Kdyz trhy klesaji, cenné papiry zleviuiji, je to dobré pro investory. Takze neprodavejme sveé podily, ale
vydrzme, popf. jesté nakupujme! Cas rany zahoji.



’ 7. Uvéry a pjéky

Uvéra pujéka je v podstaté totéz. Pojem Uvér se pouziva spise pfi ptjéovani firmam a pujcka spise u fyzickych
osob —ale i to neni pravidlem (napf. hypotécni tveér).

Pujcit se da snad vSechno, ovSem za penize. PUjcit si mizeme lyZe, auto, kancelaf. A co penize samotné? | ty si
mGzeme pUjcit, a za co jiného, nez zase za penize. Penize se pajéuji za Grok, coz je odména pro toho, kdo
penize pujcuje. Urok je tedy v pfipadé pUjcky &i ivéru vyjadfenim ceny penéz.

Ne vzdy mame dostatek (resp. malokdy) vlastnich prostfedk(, abychom si mohli spinit nase sny a cile. Nebo
nemame tolik Casu, abychom si je mohli nasetfit. Typickym pfikladem je hypotéka — avér na bydleni.
Potfebujeme bydlet hned, obvykle nemame €as na bydleni naspofit. Uvérovani je tedy stejné jako sporeni
finanéni cestou k cili. AvSak tyto metody stoji na opaénych stranach barikady. Cesta sporeni je levngjsi, nebot

Dobra, chci se tedy pujcit, ale u koho?

7.1 Uvérové instituce a Givérové registry
Kdo vSechno nam muze pUjcit? Bézné se jedna o:
® Banky—uvéry apujcky vSeho druhu
e Stavebni spofitelny — Uvéry na bydleni
® Druzstevnizalozny (kampeli¢ky)— pUjcky ¢lendm druzstva dle stanov druzstevni zalozny
® Nebankovniinstituce — spotfebitelské uvéry, splatkovy prodej zbozi a kreditni karty
® Lichvafri— pujcky na cokoli za smrticich finanénich podminek

Banky, stavebni spofitelny i nékteré nebankovni instituce si obvykle kvalitu a rizikovost klienta provértuji pfes tzv.
uvérovéregistry.
Prostfednictvim tzv. Gvérovych registrd si banky a jini poskytovatelé Uvérd vzajemné vyménuji informace
o duavéryhodnosti, platebni moralce a bonité (schopnosti splacet tvér) svych klientl. Uvérové registry mohou
byt bud’ ryze negativni, tj. jsou v nich obsaZeny jen zaznamy o tom, Ze dotyény klient porusil svij finanéni
zavazek vici nékterému véfiteli z fad ucastnikd registru, anebo pozitivni, které zahrnuji nejen informace
o nesplacejicich klientech (tj. negativni data), ale i kompletni platebni profil klienta v€etné pozitivni historie jeho
splaceni.
Uvérové registry véfiteliim slouzi predevsim k tomu, aby uginné minimalizovaliriziko, Ze:

® klient se souCasné zadluzi u nékolika véfitell vice mensimi Uvéry, které ve svém souhrnu budou v takové

Castce, kterou klient nebude schopen fadné splacet,

klient bude ke splaceni sou¢asnych uverl pouzivat nové uvéry od jinych véfitel(,

e klient se Spatnou uvérovou minulosti u urcitého véfitele bude Cerpat novy uvér u jiného véfitele, ktery jeho
Spatnou Uvérovou minulost nezna.

V Ceské republice pusobi étyfi ivérové registry:

e Centralniregistr tvérd

® Bankovni registrklientskych informaci POZITIVNIREGISTRY

® Nebankovni registr klientskych informaci

® Sdruzeni SOLUS NEGATIVNi—DLUZNICKY REGISTR

Centralniregistr uvéru

Centralni registr Gvéra (dale jen CRU) provozuije ze zakona Ceska narodni banka. Uastnikem CRU jsou pouze
banky. V CRU jsou ovSem shromazdovany informace jen o uvérech poskytnutych pravnickym osobam (firmam)
a podnikateltim.

Bankovniregistr klientskych informaci— nejvyuzivanéjsi registr

Provozovatelem Bankovniho registru klientskych informaci (dale jen BRKI) je spoleénost CBCB — Czech
Banking Credit Bureau, a.s. a ke konci roku 2012 je uzivateli bankovniho registru 26 bank, pobocek zahrani¢nich
bank, stavebnich spofitelen a hypoteCnich bank. V bankovnim registru se nachazi kazda fyzicka osoba, tedy
obc&an i fyzicka osoba podnikajici, ktera ma s nékterou ¢lenskou bankou nebo stavebni spofitelnou uzavienou
uvérovou smlouvu nebo ji v minulosti uzavienou méla ¢i o uzavieni uvérové smlouvy teprve zada. Eviduje se
historie splaceni zavazku typu hypotéka, uvér ze stavebniho sporeni, spotfebitelsky uvér, kontokorent, kreditni
karta nebo tfeba povoleny debet. V registru jsou také vedeny fyzické osoby, které o uvér &i o vydani kreditni karty
teprve zadaiji. Udaje o firmach v bankovnim registru nejsou.
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Nebankovni registr klientskych informaci — druhy nejvyuzivanéjsiregistr

Provozovatelem Nebankovniho registru klientskych informaci (dale jen NRKI) je zajmové sdruzeni pravnickych
osob LLCB, z.s.p.o. Ke konci roku 2012 tvofi ¢lenskou zakladnu registru 27 spolec¢nosti pusobicich v oblasti
leasingu a splatkového prodeje. Nebankovni registr obsahuje na rozdil od bankovniho registru kromé fyzickych
osob a fyzickych osob podnikajicich také Uudaje o osobach pravnickych (tzn. o obchodnich spole¢nostech).
Konkrétné se eviduji udaje tykajici se poctu Uvérovych ¢i leasingovych smluv, vySe ¢astek jednotlivych avéri
a vySe pravidelnych splatek. Soucasti informaci je i historie splaceni téchto zavazkd a informace o jejich
zajisténi.

Organizatorem obou registru je spole¢nost CBCB. Oba registry si idaje mezi sebou vyménuji. Véfitelské
subjekty tak dostavaji o svych klientech ucelené informace v jeden okamzik, coZ mimo jiné umozriuje rychlejsi
zpracovani vasi zadosti o pujcku/uvér. Uzivateli BRKI jsou banky (ze zakona patfi mezi banky i stavebni
spofritelny). V ramci vzajemné vymeény dat mezi BRKI a NRKI mohou ziskavat informace i dal$i finan¢ni instituce,
napriklad leasingové a Uvérové spole€nosti, které maji smlouvu s provozovatelem NRKI. Jejich moznost
ziskavat tyto informace je vSak podminéna vasim souhlasem. S aktualnimi uzivateli obou registrii se mlzete
seznamit na strankach provozovatel(l obou registrd, tedy na www.cbcb.cz a www.licb.cz.

SOLUS, zajmové sdruzeni pravnickych osob

SOLUS sdruzuje fadu spole¢nosti z rliznych ekonomickych sektor(. Jsou mezi nimi nebankovni finanéni
instituce, banky, telekomunikacni operatofi, distributofi energii, obchodni fetézce, pojistovny a dalsi
spole¢nosti. Ke konci roku 2012 ma SOLUS 40 ¢lend. SOLUS dnes vede Sest odliSnych databazi informaci —
Registr FO, Registr IC a Insolvenéni registr (negativni informace), Pozitivni registr, Registr neplatnych
dokladtli a Registr tretich stran. V poslednim uvedeném registru si mohou ¢lenské spolecnosti navzajem
vyménovat informace o nekorektnim & podvodném jednani tfetich stran (zprostfedkovatelli, dealerd,
subdealerl a dalSich), se kterymi spolupracuiji & spolupracovaly. Cilem sdruzeni je v ramci tzv. odpovédného
uvérovani pfispivat k prevenci pfedluzovani klientu, k prevenci rustu poCtu dluznikua v prodleni, ke zvySovani
vymahatelnosti stavajicich dluhG po splatnosti a ke snizovani potencialni finanéni ztraty véfiteld. Clenové
sdruzeni SOLUS se snazi minimalizovat finan¢ni ztraty z poskytovanych sluzeb z divodu, aby je v cené
poskytované sluzby nemuseli hradit dobfi klienti.

. 7.2 Typy avéru
Bankovni i nebankovni instituce poskytuji obéantm Siroky sortiment rznych uvéru, které se vzajemné odlisuji
fadou charakteristik. Kazdy druh uveéru je nécim specificky, ur€eny pro konkrétni situaci, potfebu nebo zpusob
¢erpani a vyuzivanim Spatného typu Gvéru se muZete pfipravit zbyte¢né o spoustu penéz. Vzdy proto
pfemyslejte, zda je pro vas pravé zvoleny typ uvéru ten nejvhodnéjsi, a to nejen podle velikosti mésicnich
splatek nebo doby splaceni. Charakteristiku téch nejCastéjSich typu uvérd vam pfinaS§ime nize spolu
s uvedenim, pro jaké potfeby by mély byt vyuZivany.

Hypoteéniuvér

Hypote¢ni Gvéry patfi k tradicnim a oblibenym bankovnim uGvérovym produktim. Jeho zakladnim
charakteristickym rysem je zpUsob jeho zajisténi, kterym je zastavni pravo k nemovitosti. Hypotec¢ni uvéry se
poskytuji jako ucelové na financovani bytovych potieb.

Hypotec¢ni Uveéry jsou pro banku malo rizikové, nebot jsou zajistény zastavnim pravem k nemovitosti. To je také
dlvod, proc€ je vySe urokovych sazeb u téchto uvérl nizSi nez u jinych alternativnich uvér(. V sou¢asnosti se
urokové sazby pohybuji v rozmézi 2-6% p.a.

Americka hypotéka

Jde o zcela specificky uvérovy produkt, o neucelovy typ Uvéru, takze oproti klasickym hypotékam jej mizete
pouzit podle své ville a nemusite dokladat, k éemu jste penize pouzili. Americka hypotéka také nabizi vyhodnou
urokovou sazbu, nizsi nez u klasickych spotrebitelskych Uvérd a o néco malo vy$si nez u klasickych hypoték —
v soucasnosti okolo 5-9% p.a.

Muzete také vyuzit pomérné dlouhou dobu splaceni (napf. 20 let), ¢imz dosahnete velmi nizkych mésicnich
splatek. Nevyhodou je, Ze vzdy se od Vas bude vyzadovat ru¢eni néjakou nemovitosti.

Uvér ze stavebniho sporeni

Uvér poskytovany stavebnimi spofitelnami klientim majicim uzavfené stavebni spofeni. Slouzi vyhradné
k financovani potfeb spojenych s bydlenim, nabizi vSak velmi vyhodné podminky Cerpani (pomérné nizky urok
garantovany po celou dobu Uvéru — v souéasnosti 3—5% p.a., moznost dlouhé doby splatnosti a tim dosazeni
nizkych mésiénich splatek).



Spotiebitelsky uvér

Jeden z nejbéznéjSich druhd uveéru, ktery je nabizen kazdou bankou. Spotfebitelské uvéry se dale déli na
,=ucelové” a ,neucelové” a dale se muzou délit podle dalSich faktort (viz zavér této kapitoly). V pfipadé ucelového
typu uvéru musite vzdy pfedem uvést, na jakou konkrétni véc budou prostfedky ziskané z uvéru pouzity, a toto
také musite pozdéji dolozit. U neucelového Uvéru je bance jedno, k Cemu ziskané penize pouzijete — jestli je
prohrajete v kasinu, nakoupite si oble€eni nebo ojeté auto. Neucelové spotfebitelské uvéry jsou obvykle o néco
drazsi (vyS$Si urokova sazba) nez Ucelové. Presto jsou v soucasnosti nejposkytovanéj§im druhem uvérd.
Urokové sazby téchto tvéru se standardné pohybuji v rozsahu 9-16% p.a. Pozor véak na spotrebitelské
uvéry nebankovnich spole¢nosti typu Profi Credit, Profi Real €i Provident Financial, kde se urok
pohybuje vfadech desitek procent, bézné 33—-65% p.a.!!!

Jednou z velkych vyhod spotfebitelskych uvérl je také to, ze za né zpravidla nepotifebujete rucit zadnou
nemovitosti, v naprosté vétsiné pfipadd vam dokonce banka poskytne uvér i bez jakéhokoliv ru¢eni. Vyse
spotiebitelského uvéru je ovlivnéna béznym pfijmem klienta. Nevyhodou je relativné vysoka urokova sazba
oproti ivérim zajisténych nemovitosti, takZe preplatite rozhodné vice. Vyfizeni takového typu Gvéru vdak byva
velmirychlé a je spojeno s minimalni administrativou.

Kontokorentni Gvér popfipadé povoleny debet

Kontokorent se vzdy poji s vasim bé&znym ucétem v bance. Umoziiuje pfeCerpat prostfedky na vasem bézném
Uctu do minusu (do debetu) v ramci stanovené vySe kontokorentniho Gvéru. K dispozici jej tak mate neustale
a Cerpat jej mUzZete opakované, ale vzdy jej musite jednou za stanovené obdobi (obvykle 6 mésicll) vyrovnat,
takZe se stav bézného U¢tu musi dostat do plusu. Vyhodou kontokorentnich uvért je, Ze v pfipadé kdy vam
z uctu odchazi pravidelné dulezité platby (inkaso, SIPO), nemusite si hlidat, abyste méli na u¢tu vzdy dostatek
prostfedkl k uhrazeni—pokud nemate, tyto platby se automaticky provedou otevienim kontokorentu.

Kontokorentni uvér predstavuje v soucCasnosti ve vyspélych ekonomikach jeden z nejvyznamnéjSich
kratkodobych bankovnich uvéra. Klient si musi o kontokorent zazadat a pro jeho poskytnuti musi splnit fadu
podminek:

® u banky, kterou Zadate o kontokorentni uvér, mate veden bé&zny ucet,
e tentobézny ucetje vedeny po urcitou dobu, alespori 3 mésice,

® natento ucet chodi pravidelné dostate¢né vysoky pfijem obcas je pozadovan urcity primérny z(statek na
uctu.
Maximalni vysi kontokorentu stanovuje banka a urcuje tak maximalné pripustny debet na kontokorentnim Gctu.
Urok u kontokorentniho uvéru platite z Cerpané Castky a pocita se az do doby, nez je tato Castka zaplacena.
V soucasnosti se Grokové sazby u kontokorentnich tvért pohybuji od 9 do 22 % p.a. a u jednotlivych bank
seznacné lisi.

Revolvingovy uvér— Kreditni karta

Je zalozen na principu opakovani — mate dopfedu pfiznany urdity Uveérovy limit a ten je vam neustale k dispozici
k Serpani. Dokud jej nevyuzivate, nehradite zadné mésiéni splatky. Cerpat jej miZete opakované, ale vzdy jen
do vyse uveérového limitu. U nékterych bank mizete vyuzit pomérné dlouhého bezuroéného obdobi (napf. 52
dni), béhem kterého kdyz Cerpanou ¢astku zpét uhradite, tak nebudete platit Zadné uroky — z toho jiz vyplyva, Ze
nejcastéjSim typem revolvingového Uvéru jsou kreditni karty. Kreditni karta se nevaze na vas bézny ucet ale ma
vlastni Gvérovy ramec, kredit. Platby kreditni kartou jsou vlastné pljcky, na rozdil od plateb debetni kartou, coz
jsou platby ze zGstatku na vasem b&zném uétu (podrobnéji viz Platebni karty). Urodeni kreditnich karet byva
dosti vysoké, v sou€asnosti 10-28% p.a.

Preklenovaci uvér

Jde o doc€asny uvér (nékdy nazyvany jako ,mezitvér”), slouzici k pokryti vasSich potfeb do doby, nez ziskate
narok na radny uvér (ktery ma navaznost na preklenovaci). Jde tedy o jakysi ,pfeduvér”. NejCastéji se s nim
setkame u stavebniho sporeni, kvl kterému také tyto typy uvéra vznikly. Nez totiz ziskate narok na poskytnuti
uvéru ze stavebniho spofeni, musite spinit nékolik podminek, mezi kterymi je i nutnost nejprve né&jakou dobu
(obvykle dva roky) spofit a teprve po té vam muze byt uvér poskytnut. V pfipadé, Ze si nemulzete dovolit tak
dlouho ¢ekat a spofit, je tu praveé preklenovaci uvér — ten vam muaze byt poskytnut hned a po urcité dobé se z néj
pak stane uvér ze stavebniho spofeni. Podminkou tedy je uzavfit si stavebni spofeni a od uritych &astek pak
bude potfeba rugit nemovitosti (u mensich astek bude stadit jeden &i vice rugitell). Uroéeni je stale dosti
vyhodné, 4-7% p.a.

Zvlastnim typem preklenovaciho uvéru je predhypotécni uvér, kdy si pujcujete na koupi druzstevniho bytu
(obvykle je tento uvér zajistén pouze sménkou). Po privatizaci bytu a jeho pfevedeni do osobniho vlastnictvi
pfechazitento uvér v uvér hypotécni zajistény zprivatizovanym bytem.
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Konsolidaéni uvér

Umoznuje slouceni nékolika vasich stavajicich uvéru (i od riznych poskytovatell) do jednoho, u kterého pak
muZete znovu zvolit délku splatnosti a tim i velikost mési¢nich splatek. Pokud mate tedy nékolik uvérd od
riznych bank, konsolidaci mizete podstatné uSetfit nejen na mésicnich poplatcich, ale také mulzete dost
vyrazné snizit vySi vasi mési¢ni splatky za vSechny tyto uvéry (mnohdy vice nez o polovinu). Vétsinu
administrace spojené s prevedenim uvér(i obvykle obstara sama banka, u které konsolidace vyuzijete. Ruceni je
individualni podle celkové ¢astky konsolida¢niho uvéru, ale mnohdy je i zcela bez ruceni, tak jako u bézného
spotfebitelského Gvéru. Urokové sazby jsou obdobné jako u standardnich spotiebitelskych Gvérq.
Konsolida¢ni uveér je dobra volba zejména v situacich, kdy tusite, ze jiz dale nebudete schopni splacet vsechny
své zavazky a snizeni mésicni splatky by vam pomohlo, nevyhodou je delSi ¢asové obdobi, po které budete
tento novy Uvér splacet.

Splatkovy prodej

Podstata splatkového prodeje spociva v tom, Ze kdyZ nemate dostatek financi, pozadate pfimo v obchodé
o uveér. | kdyz by to na prvni pohled mohlo vypadat tak, Ze nakup na splatky poskytuje pfimo obchod, kde
nakupujete zbozi, zdani klame. V pozadi je vzdy splatkova spole€nost — nebankovni instituce pop¥. dcefina
spole¢nost banky. Celkova doba vyfizeni nakupu na splatky by neméla prekroc¢it zhruba dvacet minut.
V zavislosti na cené zbozi budete seznameni s podminkami poskytnuti Uvéru (které jsou u v3ech spolecnosti
obdobné), a pokud je splnite, bude vyrobek za chvilku vas. Zde musite opét pocitat s vySsi urokovou sazbou
(10-18% p.a.)—jedna se v podstaté o ucelovy spotiebitelsky uvér.

Leasing

Obvykle mame na mysli tzv. financni leasing, kdy pfedmét leasingové smlouvy je po celou dobu jejiho trvani
majetkem leasingové spolecnosti. Po uplynuti doby najmu ma najemnik pfedkupni pravo na pronajimany
majetek za zbytkovou cenu (mlze byt i 1 KE). Nejedna se tedy o Gvér v pravém slova smyslu, nebot po
zakoupeni zbozi na Uvér se stavate ihned majitelem tohoto zbozi, u leasingu ne. Na leasing si nejCastéji
pofizujeme auto popf. jiné dopravni prostfedky, stroje a zafizeni &i vyjime¢né i nemovitosti. Nékdy muize byt
leasing vyhodnéjSi nez uveér, ve splatkach leasingu je obvykle i uhrada pojisténi pfedmétu leasingu. Leasingové
splatky jsou danové uznatelné naklady, to znamena, Ze snizuji zaklad pro vypocet dané z pfFijma. To byva
zajimavé pro podnikatele, zivnostniky. Jeho ziskani byva mnohdy jednodussi a rychlejSi nez ziskani uveéru.
Nevyhodou vSak je, Ze po celou dobu leasingu je majitelem véci leasingova spolecnost a pfi pfedCasném
ukonc&eni leasingu nasleduji tvrdé sankce, obvykle musime doplatit plnou cenu leasingu, tedy vSechny budouci
splatky!

Uvéry mizeme rozdélit do Siroké $kaly kategorii podle dalSich raznych hledisek:
1. podle tucelovosti
e Ugelové Gvéry — jsou poskytnuty pfimo na konkrétni pfedem stanoveny Géel (napt. nakup spotfebniho
zbozi, domu, automobilu atd.).
® Neudcelové uvéry — zalezi na klientovi, na co poskytnuty uvér pouzije. Cenou za nesdéleni ucelu je vyssi
urokova sazba.

2. podle typu vyplaty
® Hotovostni uvéry — poskytnuté finanéni prostfedky jsou vyplaceny v hotovosti.
® Bezhotovostni Uvéru—penize jsou zaslany klientovi na jeho bankovni ucet.

3. podle zajisténi
® Zajisténé uvéry —banka vyzaduje jiSténi véci movitou (napf. automobilem) i nemovitosti.
® Nezajisténé uvéry —spolecnostije poskytuji pouze svym ,top” prvotfidnim klientam.

4. podle doby splatnosti
e Kratkodobé uvéry (obvykle max do 3 let)
e Stfednédobé uvery (3-5 let)
e Dlouhodobé uveéry (6—30 let)

Dale Ize samoziejmé uveéry délit i podle dalSich hledisek napf. podle ¢erpani (jednorazové, postupné), podle
frekvence splaceni (mésicni, Ctvrtletni). VSechny tyto kategorie se mohou mezi sebou navzajem kombinovat.
Podle téchto kriterii jsou potom jednotlivym typtm uvéra pfifazeny rdzné vysoké Urokové sazby a napf. takeé

rizné pozadavky na zajisténi tvéru.



@ 3 zaadniaverové pojmy
Abychom se orientovali v nabidce konkrétnich uvérd, méli bychom rozumét alespon nej¢astéjSim a zakladnim

Anuitni splatka

ZpuUsob splaceni Gvéru, kdy klient splaci po celou dobu trvani zavazku stale stejnou vysi splatky. Anuitni splatka
v sobé zahrnuje splatku jistiny (vlastniho dluhu) a Uroku. Vzajemny pomér téchto dvou ¢asti se v ¢ase méni,
anuitni splatka vSak zlistava konstantni.

Bezliroéné obdobi

Doba, po kterou mlze dluznik (obvykle drzitel kreditni karty) splatit cerpané finanéni prostfedky, aniz by za né
zaplatil jakykoliv urok.

Bonita

Schopnost klienta splacet Uvér (dostat svym zavazkim). Obvykle je pocitana jako rozdil mezi Cistymi mésicnimi
prijmy klienta (a jeho partnera) a mési¢nimi zavazky (splatky avérl apod.).

Doba splatnosti

Nasleduje po obdobi Cerpani uvéru. Je to doba, za kterou musim uveérujici instituci splatit uvér, nejCastéji se
vyjadfuje v mésicich popf. letech.

Domacnost
Domacnost tvori fyzické osoby, které spolu trvale Ziji a spoleéné hradi naklady na své potreby.

Fixace urokové sazby

Po dobu zvolené fixace uroku je garantovana platnost smluvné sjednanych urokovych podminek. Po uplynuti
této doby jsou s klientem sjednany nové urokové podminky na dal$i obdobi. V dobé ukonéeni fixace ma klient
moznost splatit casteéné nebo Uplné hypotecéni Uvér sankci a poplatkd popf. jej refinancovat u jiné banky ¢i se
s bankou domluvit na jinych zménach (zména vyse splatek a doby splaceni apod.).

Jistina
Pujceny finanéni obnos, dluh. Splatkou jistiny ,umazavam®, tedy splacim dluh.

LTV
Pomér tvéru k hodnoté zastavy (z anglického vyrazu Loan To Value Ratio).
Priklad: LTV =80% —banka vam pUjc¢i do vy$e 80% hodnoty zastavy (ruc¢eni).

Odhad nemovitosti

Ocenéni nemovitosti znalcem, odhadcem, ktery je bud externim spolupracovnikem, nebo internim pracovnikem
banky. Odhad ceny (obvykle trzni) slouzi ke stanoveni zastavni hodnoty nemovitosti.

Narok véfitele na penéZzité nebo vécné plnéni ze strany dluznika.

Poplatky

Uvérujici instituce si vétsinou uétuji riizné poplatky spojené s Gvérem. MdzZe to byt poplatek za zpracovani Gvéru
a vyhotoveni uvérové dokumentace, poplatek za provedeni odhadu ceny nemovitosti bankovnim pracovnikem,
poplatek za Cerpani Uvéru, poplatek za rezervaci uvérovych prostfedku, poplatek za vedeni uvérového uctu,
poplatek za zmé&nu uvérovych podminek, poplatek za mimoradnou splatku uvéru &ijiné spravni poplatky.

Rozpocet

Banka vyzaduje (zejména u hypotéky) stanoveni celkového rozpoctu zaméru klienta.
Finan&nikryti rozpoltu = Uvér + vlastni finanéni prostfedky + jiné financni zdroje.
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Rugitel (spoludluznik)

Osoba, ktera na sebe bere zodpovédnost, Ze v pfipadé nesplaceni Uvéru dluznikem, pfebira povinnost splacet
zavazek dluznika, ato v plné vysi.

RPSN

Zkratka pro ,ro¢ni procentni sazbu nakladd” na uvér. Ro¢ni procentni sazba nakladd vyjadfuje celkové naklady
uvéru — sazba, kterd v sobé zahrnuje veskeré povinné vydaje spojené s uvérem, tzn. poplatky, uroky, pojisténi
pokud je vyZadovano apod.

Splatka

Castka, kterou pravidelné& splacite svdj Gvér. Mize obsahovat kromé splatky dluhu a sjednaného troku také
pojistné €ijiné poplatky.

Sankce

Pokuta za poruseni smluvnich Gvérovych podminek vyjadfena procentni sazbou z vySe Uvéru nebo pevnou
finanéni ¢astkou.

Urok a tirokova sazba

Urok je odména za zapujéeni penéz. Urokova sazba je 8astka, kterou je povinen platit véfiteli z jeho pohledavky,
stanovena urCitym procentem z dluzné ¢astky za urcité obdobi.

Uéel hypotéky

Hypotéka na bydleni musi splfiovat tzv. uCelovost, penize musi byt pouzity bud na koupi nemovitosti, jeji
vystavbu, modernizaci (rekonstrukci), nebo na refinancovani hypotéky, vypofadani majetku (napf. pfi rozvodu
manzel() ¢i koupi druzstevniho bytu (zde je nutno rudit jinou nemovitosti — zapsanou v katastru).

Uvérovy ramec
Maximalni vySe Uvéru stanovena uveérujici instituci. Klient mize €erpat uvér (jednorazové ¢i opakované) dle
svych potfeb, maximalné vSak do vyse uvérového ramce.

Uvérovy Géet
Uget, na kterém banka eviduje stav poskytnutého Gvéru.

Véritel
Ten kdo pljcuje. Osoba, ktera je opravnéna pozadovat uhrazeni pohledavky.

Zajisténi avéru

Zaijisténi nebo-li také ruceni je zplsobem kryti rizik véfitele. Banka nebo nebankovni Gvérujici instituce maze ke
snizeni rizika nesplaceni pujcky pozadovat jeji zajisténi (ruceni). ZplUsoby zajisténi mohou byt rozmanité,
plnéni ve prospéch banky, cennymi papiry, movitym majetkem, terminovanym vkladem ¢&i ruCitelskym zavazkem
dal$i osoby (spoludluznika).

Zastavni pravo

Pravni nastroj slouzici k zajisténi pohledavky (napf. hypotecniho Uvéru) a jejiho pfisluSenstvi (Groku, poplatki)
do doby jejiho splaceni. V pfipadé nesplaceni pohledavky je véfitel opravnén domahat se nahrady ze zastavené
véci (napf. prodejem zastavené nemovitosti). NejCastéji vznika na zakladé zastavni smlouvy uzaviené mezi
véfitelem (napf. hypoteéni bankou) a dluznikem, a to vkladem do katastru nemovitosti.

Zivotni minimum

Vyse finan¢nich prostfedkd nezbytnych pro domacnost k do¢asnému zajisténi zakladnich zivotnich potfeb jejich
¢lenl na velmi skromné drovni. Zahrnuje tedy naklady na zajisténi osobnich potfeb (vyziva, o$aceni, sluzby,
rozvoj vzdélani, vyrobky kratkého uziti) a spoleéné naklady domacnosti (naklady na bydleni a souvisejici

sluzby).



. 7.4 Cenauvéru

Cenou za pujceni penéz je urok. Celkova cena uvéru mlze kromé uUroku zahrnovat jesté dalSi poplatky.
Celkovym ukazatelem ceny Uvéru je pak RPSN - ro¢ni procentni sazba nakladid. Ta ma smysl zejména
u spotrebitelskych uvérd. Uvérujici instituce jsou povinny tuto sazbu RPSN u spotfebitelskych Gvérd
zverejfiovat! RPSN je uvadéna v % p.a. a je tak pfi zohlednéni dalSich poplatkd vzdy vy$§i nez nominalni
urokova sazba.

Ajakacenauveéru je jeSté rozumna?

Na to neexistuje jednoducha odpovéd — zalezi na typu Uvéru a zejména dobé splatnosti, u kratkych avérl (do
1 roku) si mizeme dovolit i vy$Si Urokovou sazbu, protoze za kratkou dobu jesté tolik nepfeplatime, zatimco
u dlouhych uvérd, trvajicich roky i desetileti, mize kazdé % i kazda desetina % v Urokové sazbé& znamenat
vyznamnou finanéni astku.

Proilustraci uvadime bézné Grokové sazby u jednotlivych typu Gvéri:

Hypotéka (na bydleni) 2-5%p.a.
Uvér ze stavebniho spofeni 3-5%p.a.
Preklenovaci uvér ze stavebniho sporeni 4-7%p.a.
Americka hypotéka (hypotéka na cokoli) 5-9% p.a.
Spotiebitelsky tvér 9-16% p.a.
Povoleny debet (kontokorent) 9-22% p.a.
Kreditni karta 15-28% p.a.

atak je dale zlevnit!

Je zifejmé, Ze nejdrazsim Gvérem je pujcka z kreditni karty. Pokud nejsme disciplinovani a nehodlame nebo
nemuzeme vratit pdjéené penize (nebo jejich vétsi ¢ast) zpét na kreditni kartu v tzv. bezdro€ném obdobi, pak
bychom si méli erpani z kreditni karty dobfe rozmyslet! Snadno se nakupuje, ale hiife se splaci!

Obecné kratkodobé Ci stfednédobe uvéry s irokovou sazbou bliZici se nebo prekracujici hranici 20% p.a. jsou jiz
velmi drahé Gvéry. Bohuzel pfes urcité pokusy neni v CR vlle uzakonit jiz tzv. lichvarskou sazbu. V nékterych

vyspélych zemich je za lichvu povazovana urokova sazba z ivéru vyssi nez 25% p.a.!

Pozor na spotfebitelské Uvéry zejména nebankovnich spolecnosti, které €asto nabizeji puUjcky s Urokem
i vyrazné prekracujicim onéch ,lichvarskych” 25% p.a. Stejné nebezpedi vSak vznika u téchto uvérl také, kdy
poplatek za puj¢ku €i za vedeni pujcky €ini vyznamnou ¢ast z pujcky samotné.

V soucasné dobe tlak vefejnosti zpUsobil, ze poplatky za vedeni uvérového uctu (bézné ve vysi 150-200 K&
mésicné) zakinaji byt vnimany jako neetické ¢i dokonce nezakonné a mnoho instituci jiz od nich upousti.

Bud'te pfi pujckach vzdy velmi opatrni a nejednejte srdcem, ale rozumem! Radéji si nékteré véci
odpustte, nez abyste pozdéji dluhy s problémy splaceli!

‘ 7.5 Dobré aSpatné uvéry

U pujcek je zfejmé, Ze za to, Ze si mizeme danou véc koupit dfive, nez na ni naspofime, budeme muset zaplatit
urok.

Na co je dobré si plijcovat, jaké jsou ,,dobré* uvéry?

Typickym prikladem dobrych uvért jsou Gvéry na bydleni.

Osamostatnénim se v Zivoté obvykle ziskdvame také potfebu samostatné bydlet. Bydlet potfebujeme ihned a ne
az za 10 €i 20 let, kdy bychom si na byt ¢i dim naspofili. Zde je zfejmé, Ze pofizeni bydleni je logicky a rozumny
dlvod, pro¢ se zadluzit. Navic tyto pujcky patfi k viibec nejlevnéjsim na trhu a jsme schopni je rozloZit do dlouhé
doby (napf. az 30 let) a vznikla splatka nas zasadné neohrozi. Splatka uvéru za vlastni bydleni je pfiblizné
stejna jako najem, ktery bych musel platit. Placeni najmu by nas naopak brzdilo v tom, abychom si nékdy
nasetfili na vlastni bydleni.

Dalsim ,,dobrym* Givérem je ptijcka na vilastni vzdélani.

Vzdélani je investice, ktera se vétSinou vyplati — pomUze nam k vy$Simu pfijmu nebo k tomu, Ze na trhu prace
snadnéji praci ziskame.

Obecné ,dobrym* uvérem je jakakoli pljcka, ktera mi umozni vybudovat & rozmnozit mdj majetek ¢i ziskat trvaly
zdroj pfijmu. Pfikladem toho je ptj¢ka na vlastni podnikani, na vybudovani firmy apod.
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Jaké jsou Spatné uvéry, kterych bychom se méli vyvarovat?

Velmi Spatnymi uveéry, ale u nas bohuzel obvyklymi, jsou pUj¢ky na vanocéni darky, paj¢ky na dovolenou nebo
pujcky na spotfebni zbozi. Je to celkem rozSifena praxe — $patna praxe. Jedna se obvykle o spotfebitelské Uvéry
s vysokym urokem. Pokud je tato pljcka vyjimkou — dobre. Ale pokud se jedna o Casty a opakovany jev — jedna
se o velky problém!

Chronicti zadrzovatelé plati stale néjaké splatky, stale néjaké (a nemalé) Uroky a ztraci tak mnoho a mnoho
penéz. Je daleko lepsi zkusit si na dané zbozi naspofit vlastni penize (a Casem mozna zjistite, Ze se bez tohoto
zboziobejdete) a teprve potom si ho koupit— vyjde to mnohem levnéiji.

. 7.6 Zadluzeni, dluhova past
Neuvazena spotieba na uvér
Pofizeni zbozi na uvér je lakava véc. Podle nékterych prizkum( ma ¢lovék s ivérem (kreditni kartou, povolenym
debetem apod.) daleko vétsi sklon utracet nez ten, ktery plati hotové vlastnimi penézi. Moznost uvéru je
nebezpecna uz z toho divodu, Ze vede k vy$Si spotfebé a Easto ne pfilis uvazené.
Zadluzeny nema volbu
DalS$i nevyhodou Gvérl je povinnost splacet. Danou véc jsme si jiz koupili a ted nam nezbyva, nez mésic co
mésic platit. Dokonce, i kdyZ uz danou véc nepouzivame. Kdybychom na danou véc spofili a dostali se do
finan€nich problému, prosté prestaneme spofit. U pujcky tuto moznost nemame.

Vyjde to draho
Dostavame se k nevyhodé finanéni. Plj¢ka nese vyrazné vy$S$i naklady na pofizeni zbozi nez pouziti vlastnich
penéz. Z pljcky platime uroky a poplatky.

7.6.1 Dluhova past

Pfredluzeni je na rozdil od zadluzeni stav, kdy €lovék neni schopen plnit své finan€ni zavazky. Predluzeni
postihuje pfevazné socialné znevyhodnéné jedince, i socialné znevyhodnéné skupiny obyvatelstva a je jednim
z vyznamnych faktord, ktery zpUsobuje jejich socialni vylu€ovani z bézného Zivota majoritni spolecnosti
s naslednym obtiznym za&lenénim do Zivota této spolecnosti.

Zadluzovani se a neschopnost splacet své finanéni zavazky vede k predluzovani, kterému dnes éeliv CR
jiz vice nez 300 tisic domacnosti. Mnohé rodiny dluzi nejen na najemném a nedoplatcich za energie, ale také
za zboZi pofizeném na splatky, riznych pokutach atd. Casto si na splatky pujéuji od lichvard & firem
poskytujicich tzv. rychlé pujcky na vysoky urok. Vyse dluznych ¢astek tak béhem kratké doby nar(ista do urovné,
jez je z rozpoctl rodin zijicich asto v zavislosti na socialnich davkach realné nesplatitelna. Zadluzené rodiny
jsou tak mnohdy uvéznény v kolob&hu splaceni a dal$iho narUstani dluhd, ze kterého se vétSinou nejsou

schopny vymanit—jsou v dluhové pasti.
Problém predluzeni je vazan zvlasté na jedince nemajetné, ktefi se nachazi ve zhorSené socialni situaci
anebo jejichz finan¢ni gramotnost je snizena. Predluzeny jedinec je ohrozen naslednymi problémy:
® nevyplati se mu legalné pracovat, protoZe by mu na ¢ast mzdy byla uvalena exekuce, preferuje kombinaci
pobirani socialnich davek s nelegalni praci,
® je ohroZen exekuci majetku,
® upada do zavislosti na socialnich davkach a materidlni chudoby, je ohrozen rizikovym Zivotnim stylem,

® je vytlaCovan na okraj spole¢nosti mezi znevyhodnéné skupiny obyvatelstva a je vystaven dalSim
socialné—patologickym jevim (zavislost na navykovych latkach, gamblerstvi) a kriminalité (je vystaven
zvySenémuriziku stat se pachatelem, ale i obéti trestné Cinnosti),

® jako neplati¢ najemného, energii a sluzeb spojenych s uzivanim bytu (napf. odvoz odpadkl) je ohrozen

vystéhovanim do velmi nekvalitniho bytu (holobytu), pfipadné uplnou ztratou bydleni,

predluzenym rodinam mUze hroziti odebrani déti do ustavni péce.

Predluzeni jako socialné — ekonomicky problém

Pfedluzeni neni pouze problém socialni, tj. problém velmi obtizného socialniho zaclenéni predluzené
domacnosti do bézného Zivota spolecnosti, ale také problém ekonomicky, nebot osoby v produktivnim véku jsou
pracovné demotivovany k legalni praci. Legalné nepracuiji, protoze jejich pracovni pfijem podléha exekuci, proto
pobiraji socialni davky, které vSak mnohdy kon¢&iv rukou lichvar(. Tim se davky poskytované v hmotné nouzi miji
svym Ucinkem, nebot slouzi k obohacovani izké skupiny lichvara.

Kromé toho dochazi ke zvy$eni celospole¢enskych nakladl spojenych s bojem proti sekundarnim disledkiim
predluZenosti. Mezi né patii napf. zvySené naklady na socialni sluzby, boj proti kriminalité apod.



Reseni socialné nepfiznivé situace — predluzeni

Predluzenost domacnosti se odviji od neschopnosti domacnosti splacet dluhy, které maji u finanénich instituci
(bank, spole¢nosti splatkového prodeje apod.), dluhy spojené s bydlenim a dluhy plynouci z riznych pokut,
nahrad Skod ¢i tfeba neplaceni vyzivného. K velkému narUstu v zadluzovani domacnosti doslo pfiblizné
v poloviné roku 2000. Podnétem k nému se stala snadna dosazitelnost uvér( poskytovanych finanénimi
institucemi. V tomto obdobi se protnula ochota financnich instituci pujéovat penize s ochotou domacnosti zit na
dluh. Byly vytvofeny podminky, které podnitily rast zadluzovani domacnosti, pficemz ¢ast domacnosti se
dostala do nasledného predluzeni.

K hlavnim pFi¢inam rtstu zadluzenosti domacnosti patfi zména nahledd na to jak nakladat s penézi a pfiklon ke
konzumnimu Zivotnimu stylu. Vzato historicky, byla naopak ctnosti Setrnost a sklon k usporam. Od poc¢éatku
nového milénia vS§ak poskytovatelé penéz zamérili svij marketing na domacnosti. Vyraznym poklesem uroku
a cilenou reklamou zacali podnécovat touhu spotfebitele nakupovat. Snadnou dostupnosti cizich penéz se tak
oteviela cesta domacnosti k zadluzenosti a u ¢asti domacnosti k pfedluzenosti.

Prevence predluzovani a zabranéni zadluzovani proto predstavuji zcela zasadni ukoly ve vzdélavani
obéant a zlepSovanijejich finanéni gramotnosti.

7.6.2 Jakzdluhové pasti

Pokud tedy dobfe nezvazite své financni moznosti a schopnost splacet, lehce se mlze stat, Ze i vy se ocitnete
v dluhové pasti! Budete se pohybovat v zacarovaném kruhu dluhd a novych puj¢ek na zaplaceni téch starych.
V krajnim pfipadé muzete ze dne na den pfijit témér o vesSkery majetek.

Co s tim Ize délat? Hlavné nestrkat hlavu do pisku! Pokud se problémy zacnou feSit v€as, nemusi byt jesté nic
ztraceno. Zde je nékolik zakladnich typ(, jak se v této situaci chovat:

1. Dluhy se samy od sebe nevyiesi— problémy s dluhy vyresite jediné tehdy, pokud se jim postavite celem.
Dulezité je u€initrozhodnuti a dluhy fesit aktivné.

2. Pokud je to mozné, nereste své dluhy dalSim zadluzenim, ale uhrazenim stavajicich dluhu. Jinak se Vase
situace bude za nekollk mésicul opakovat ZNnovu. Vyjlmkou je sjednani vyhodného KONSOLIDACNIHO
UVERU, kdy vetsmu stavaj|C|ch averd muzeme preuverovat uvérem jedlnym s I’lIZSIm urokem a delSi dobou

3. Udélejte si ve svych dluzich pofadek - zjistéte si, komu a kolik dluzite, kolik splatek musite jesté uhradit
a jakeé jsou sankce za opozdéné Ci neuhrazené splatky.

4. Rozdélte si dluhy podle dtlezitosti — prednost maji dluhy s vysokymi pokutami za nesplaceni a dluhy
souvisejici s bydlenim —najem a energie.

5. Pokud pro Vas neni mozné zaplatit dluznou splatku, nestyd’te se véritele o své situaci informovat
a domluvte si s nim pfipadné odloZeni nebo snizeni ¢astek. Nebojte se s bankami jednat, banky maji zajem
natom, aby se Uvér splatil, a budou mit snahu problém s vamifesit.

6. Nemoznost splacet dluhy vzdy feste v ramci Vasi domacnosti, proto o problémech s dluhy informujte
vaseho partneral/partnerku, s kterymi sdilite domacnost.

7. Neignorujte telefony a vybirejte doporuc¢enou postu od véritele — odmitnutim komunikace s véfiteli nic
nevyfeSite. Zména adresy a telefonniho ¢isla Vam nijak nepomuze.

8. Sestavte si osobni/rodinny rozpocet — omezte vydaje na minimum snizenim poplatku za kabelovou televizi,
internet, telefony, omezte vydaje za cigarety, alkohol a odlozte nakup spotfebniho zbozi, které nutné
nepotiebujete.

9. Pokuste se zvysit své prijmy — po dobu feSeni Vasich dluhu si najdéte odpoledni, ve€erni nebo vikendovou
praci. Pokud mate dobry vztah se zaméstnavatelem, informujte ho o své situaci—muze se s Vami dohodnout
na zalohach, dalSi praci, &i jiné formé pomaoci.

10.Se vSemi dokumenty a dopisy od véritelll prijdte do obéanské poradny, seznam ob¢anskych poraden
najdete na www.obcanskeporadny.cz. Uziteéné informace najdete i na www.pomocsdluhy.cz.

11.Az posledni moznosti je insolvenéni fizeni, coZ je v podstaté vyhladSeni upadku, konkurzu na sebe sama.
Jedna se ofizeni podle insolvenéniho zakona, které je zvlastnim druhem obCanského soudniho fizeni.

7.6.3 Kam se obratit o pomoc - poradny
Internetovy portal DOLCETA
Internetovy portal Dolceta — nastroj pro vzdélavani spotfebitell o spotfebitelskych pravech.

Evropska unie provozuje od roku 2006 internetovy portal Dolceta — Development of On Line Consumer
Education Tools for Adults. Jedna se o uziteCny nastroj pro vzdélavani spotfebitelll v oblasti spotfebitelskych
prav, v€etné prav pfi vyuzivani finan¢nich sluzeb. V sekci spotfebnich prav naleznete informace o pravech
spotrebiteld; v nasledujicich oblastech: kupni smlouva, oznacovani cen, prodej na dalku, reklama, bezpeénost
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zboziasluzeb, feSeni spor(, jednotny trh, feSeni pfipadu. V sekci finanénich sluzeb naleznete informace k fizeni
rodinného rozpoctu, platebnim prostfedkdm, avériim, hypotékam, isporam a investicim a vedeni bankovniho
konta. V obou uvedenych vzdélavacich modulech si zajemci osvoji potfebné znalosti a upevni je formou kviza
a cvi¢eni. Adresa: http://www.dolceta.eu/

Poradny pro zadluzené lidi

V prvni fadé by tu mél byt odbor socialni péce. Tento odbor funguje na kazdém méstském uradu a jeho
pracovnice by mély poradit, co v takovéto situaci délat.

Dale pak jsou funkéni poradny nejriiznéjsSich neziskovych organizaci. Uvadime nazvy a webové adresy téchto

instituci:

ASOCIACE OBCANSKYCH PORADEN www.obcanskeporadny.cz

FINANCNi GRAMOTNOSTo0.p.s. www.financnigramotnost.eu

FINANCE.CZ www.poradna.finance.cz

OBCANSKE SDRUZENISPOTREBITELUTEST  www.dtest.cz/clanek-2147/spotrebitelska-poradna
PORADNAPRO POMOC s DLUHY www.nedluzim.cz

PORADNAPRIFINANCNI TiSNI www.financnitisen.cz

Poradny pfi finanéni tisni jiz ptisobi v Praze, Ostravé a Usti nad Labem. Poradny poskytuji konzultace v situaci
predluzeni, v prlibéhu exekuéniho i soudniho fizeni a pomahaji i s vyplfiovanim navrhu na povoleni oddluzeni
k soudu. Hlavnim cilem poradny je vSak pfedchazet nejtézsim pfipadim zadluzeni.

V pfipadé konzultace (osobni, telefonické, elektronické) ohledné platebni neschopnosti nebo oddluzeni —
osobniho bankrotu — je vhodné, aby klient mél pfipraven prehled o veSkerych svych zavazcich (véfitelé a vyse
jednotlivych zavazki, kolik zbyva doplatit, jaké je RPSN) a sectenu celkovou vysi vSech svych zavazku (dluhu).
NerozliSuje se, zda je néjaky zavazek fadné splacen ¢i ne —jedna se o celkovy a vyCerpavajici prehled v&. napf.
nehrazeného najmu, vyzivného, dluznych pokut dopravnim podnikiim atd.

Kontakt: Zelena linka: 800 722 722 (v provozu kazdé pracovni pondéli od 8:30 hdo 12ha od 13 hdo 17:30 h),
email: poradna@financnitisen.cz.

. 7.7 Jak sjednat avér

Kdyz se preci jen pro uvér rozhodnete, méli byste si dat pozor a postupovat obezfetné a s rozmyslem. Podpis
uvérové smlouvy znamena Casto dlouhodoby zavazek, ktery by si mél kazdy ¢lovék dukladné promyslet.
Pristoupit k nému s rozvahou a zhodnotit vSechna pro a proti.

Ceska leasingova a finanéni asociace proto nabizi jedenact zakladnich otazek a odpovédi pro véechny
zodpovédné zajemce o Uvér, aby jim jejich rozhodovani usnadnila.

7.7.1 Cobych simélrozmyslet a na co si dat pozor

1. Potrebuji avér? Dulezité je dikladné zvazit, jestli uvér/pujcku opravdu potfebujete. Rozumné je pujcovat si
na véci, jejichz zivotnost je delSi nez doba splaceni nebo na sluzbu, bez niz se nyni nebo v kratSim horizontu
neobejdete.

2. Kdyz si pajéim, budu mitz éeho splacet? Zakladem zodpovédného pujéovani sije pravidelny a dostatecny
pfijem, ktery Vam umozni splaceni. Sestavte si rodinny rozpocet a nékolik mésicu sledujte, zda by Vam na
splatku zbylo a kolik. Pocitejte s nenadalymi vydaiji, se zménou finanéni situace (ztrata zaméstnani, nemoc,
rodi¢ovska dovolend, odchod do diichodu) nebo s pravidelnymi vy$§imi platbami jako napf. roéni vyuctovani
zaenergie, a vytvorte si proto rezervu. Doporucujeme odkladat si cca 10% z kazdého pfijmu.

3. Comé muze v prabéhu splaceni potkat? Vase dnesni finanéni situace se muze v budoucnu zménit, podle
toho si nastavte parametry uvéru. Je-li Vas Cisty mésicni pfijem 20 tisic korun a 15 tisic pravidelné utratite,
meésic¢ni splatka 5 tisic neni rozumné feseni. Pfi zdravém utraceni by Vam mélo na konci mésice zUstat po
zaplaceni vSech vydaju vcetné splatky alespori 20 % z pfijmu. UrCitou zarukou je pojisténi uvéru proti
nenadalym udalostem resp. proti neschopnosti splacet. Je vhodné predevsim v pfipadé vétSich uvérd nebo
hypotéky.

4. Podle ¢eho se mam rozhodovat, kdyz pljéku vybiram? Porovnavejte vice parametr( — solidnost véfitele,
uvérovy produkt, podminky sjednani a informacni otevienost jsou zfejmé ty nejdllezitéjsi.

o Veéritel: zeptejte se znamych, najdéte si webové stranky, zjistéte, jak dlouho na trhu pusobi, jestli je Clenem
néjaké asociace, ktera zaru€uje jeho solidnost.

e Produkt: prostudujte si pfedsmluvni formulaf, kde najdete vSe zasadni — kolik zaplatite celkem, jaka je
RPSN, dalSi poplatky, frekvence splaceni, pfipadné sankce, apod.

Okruh 2: Odpovédny pristup k ﬁnanci



e Pred podpisem smlouvy si pozorné prectéte vSeobecné obchodni podminky véfitele, a pokud nécemu
nerozumite, pozadejte o vysvétleni.

e Srozumitelna a komplexni odpovéd na VaSe otazky je pfedpokladem, Ze i finanéni instituci zalezi na
pouceném zakaznikovi.

5. Jak poznam solidniho véfitele? Zakladem je fungujici kontakt, a to jak udavana adresa, tak i telefonické
spojeni, pfipadné také webové stranky a emailova adresa. Vybirejte z provéfenych spole¢nosti, které Vam
nékdo doporucil na zakladé vlastni zkuSenosti. Zodpovédny véfitel Vas nenuti k podpisu smlouvy ihned, da
Vam moznost vzit si ji dom( a peélivé progist. Vé&fitelé sdruzeni v Ceské leasingové a finanéni asociaci
postupuiji navic v souladu s Etickym kodexem CLFA a podle Memoranda CLFA k ochrané spottebitele pfi
poskytovani spotfebitelskych uvera.

6. Je zadouci, kdyz véritel provéruje moji schopnost splacet? Odborné ovéreni schopnosti splacet je
nezbytné jak pro véfitele, tak pro Zadatele. Véfitel na zakladé dodanych Udaji a dokument( (potvrzeni
o pfijmu, vypis z bankovniho U¢tu apod.) vyhodnoti pravdépodobnost, s jakou budete splacet, coz je pro
poskytnuti pujcky zasadni hledisko. Naopak je podezielé, kdyz potencialniho véfitele vase finanéni situace
nezajima. Podle zakona ma véfitel navic moznost vyuZivat k provéfeni klienta uvérové registry. V Zadosti
0 Uvéruvadeéjte pouze pravdivé informace.

7. Co bych nemél pred podpisem smlouvy opomenout? Zasadni je rozumét vSemu, co podepisujete. Nic
neni jen formalita“, jak Vas mulze véfitel, respektive zprostfedkovatel Gvéru, presvédCovat, kazdé
ustanoveni ve smlouvé ma své opodstatnéni. Ze zdkona musite také dostat pfedsmluvni formulaf, kde jsou
informace o pUjcéce srozumitelné rozepsané. Zodpovédny véfitel ma svoje Uvérové podminky i sazebnik
k dispozici také na webovych strankach, kde si je muzZete prostudovat. Nejednejte ukvapené a porovnavejte
nabidky, nefidte se jen vySi uroku, ale pozor davejte na poplatky a na sankce pro pfipad nesplaceni.

8. Kdy je dobré vyuzit zprostiedkovatele? Pokud zamyslite vyuzit zprostiedkovatele napf. hotovostni
puUjcky, je vhodné poradit se s osobou €i agenturou se zkusenostmi z ivérového trhu resp. se subjektem se
statutem finanéniho poradce. Rozhodnéte se nejlépe pro finan¢niho poradce. Ten vam odborné a citlivé
pomUze s vyhodnocenim jednotlivych nabidek, pfipadné za vas vyfidi nalezitosti kolem podpisu smiouvy.
Mél by mit dostatek zkuSenosti s Uvéry a piehled o trhu, tak, aby vam mohl doporugit takovy produkt, ktery
nejlépe odpovida vasim potfebam, ale i moznostem. Dopfedu se s nim domluvte na honorafi, ktery bude za
své sluzby pozadovat.

9. Na jaké praktiky si mam jako klient davat pozor? Zpozornéte, pokud na vas véfitel naléha, nuti vas
podepisovat dokumenty ted a tady nebo jakkoliv vyhrozuje. Neplatte neumérné vysoké poplatky za
zprostfedkovani, nesjednavejte si Uvér na telefonické lince s vysokym tarifem (za€ina 900 + &islo). Dejte si
pozor na podpis blanco (nevypInéné) sménky, kam pozdéji maze véfitel vepsat jakoukoliv sumu. Blanco
smeénka jako zajisténi uvéru je novelou zakona o spotfebitelském uvéru, platného od roku 2013, zakazana!
Nikdy také nepodepisujte Cisty papir, na ktery by pozdéji mohlo byt cokoliv doplnéno, schovavejte si kopie.
Nedopustte, aby byla pujéka v Fadu desetitisict zajiSténa napf. domem, ktery ma mnohonasobné vyssi
hodnotu. Nereagujte na nabidky uvérud a pujcek vylepené na nestandardnich plochach na narozich, sloupech
ana podobnych mistech.

10.Co kdyz i pies vesSkeré snahy nebudu schopny uveér splacet? Je tfeba bez prodleni kontaktovat véfitele
a projednat s nim dostupna FeSeni, jednoduse: komunikujte, postavte se k problému ¢elem. Odpovédny
a solidni véfitel s vami bude hledat feSeni Vasi situace. Nedoporu€ujeme vzit si dal§i uvér — mohl by vas
uvrhnout do dluhové spiraly, kdy jednu puljcku budete splacet druhou. Pokud mate vice uveérd, jednou
z moznosti je tzv. konsolidace (slou¢eni do jednoho uvéru), nebo véfitele mizete pozadat o odklad splatek.
Je také mozné obratit se na neziskovou poradnu.

11.Dostala se ke mné nabidka oddluzovaci spolecnosti, mam ji pfijmout? Nabidku takového oddluzeni
peclivé zvazte — nejedna se o oddluzeni/osobni bankrot podle insolventniho zakona. CLFA doporucuje
nepfedavat dluhy jinému subjektu, naopak Zadouci je jednat pfimo s véfitelem. To, Ze feSeni svych dluhl
.predate” oddluzovaci nebo poradenské agentufe, neznamena, Ze je nemusite platit. Takové spoleCnosti
Casto smlouva zavazuje pouze pokusit se o jednani s véfitelem, nikoliv dohodnout se s nim. Tyto agentury si
také za své sluzby vzdy uctuji vysoké odmény a poplatky, at’ uz je vysledek jejich €innosti jakykoliv. Diky nim
se fe$eni dluhu navic prodluzuje, coz muze vasi situaci jesté zhorsit. Nikdy nespoléhejte na to, Ze problém za
vas vyiesinékdo jiny, feSte ho samia v€as.

Uvedeny vycet je opravdu zakladni, dale jeSté rozvadime bod 9 a upozorfiujeme na triky a nekalé praktiky
a zplsoby zejména nebankovnich uvérovych instituci.

7.7.2 Pozor natriky ve smlouvach a obchodnich podminkach
Rlznatvrzeni omezujici prava spotrebitelt

Prodavajici se nékdy snazi do smluv zahrnout nékteré podminky, které omezuji prava spotfebiteld dana
zakonem. Téch se ve vétsiné pfipadl spotfebitel nemlze vzdat ani svym podpisem. OvSem kdyZz prodavajici
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odkaze na pfislusné ustanoveni ve smlouvé, tak spotfebitel jiz ve vétSiné pfipadu nehleda v zakonech, zda
pfimo podle nich nema lepSi postaveni.

V praxi to maze mit napf. podobu, Ze smlouva je sepsana podle obchodniho zakoniku a prodavajici uvede, Ze na
tento smluvni vztah se nevztahuje zakon o ochrané spotfebitele, nebo moznost odstoupeni od smlouvy
u nakupt sjednavanych na dalku.

Problematiku spotfebitelskych smluv upravuje zakon €. 40/1964 Sb., obCansky zakonik, ve znéni pozdéjsich
predpisU.

Pokud by obchodnik trval na ustanovenich smlouvy, ktera jsou dle zédkona neplatna, je Vhodné pisemné
poukazat na jejich neplatnost. Pokud by na nich obchodnik trval i nadale, nemél by spotfebitel podlehnout
natlaku a pfipravit se na pfipadnou obranu svych prav pfed soudem. Do té doby, neZ se spotfebitel neplatnosti
takovych ustanoveni dovola bud u obchodnika (véfitele) nebo v pfipadé neuspéchu nasledné u soudu, zUstavaji
v platnosti. Je tfeba mit stéle na paméti, Ze smluvni ujednani spotfebitelskych smluv se nemohou odchylit od
zakona v neprospéch spotrebitele. Spotrebitel se zejména nemlze vzdat prav, které mu zakon poskytuje, nebo
jinak zhorsit své smluvni postaveni.

Spotrebitelské smlouvy dale nesméji obsahovat ujednani, ktera v rozporu s pozadavkem dobré viry znamenaji
k Ujmé spotfebitele zna&nou nerovnovahu v pravech a povinnostech stran.

Nepfiipustna jsou zejména smluvni ujednani, ktera:

a) vyluCuji nebo omezuji odpovédnost dodavatele za jednani & opomenuti, kterym byla spotrebitel
zpUsobena smrt &i Ujma na zdravi,

b) vylu€uji nebo omezuji prava spotfebitele pfi uplatnéni odpovédnosti za vady ¢i odpovédnosti za Skodu,

c) stanovi, ze smlouvaje pro spotiebitele zavazna, zatimco plnéni dodavatele je vazano na spinéni
podminky, jejiz uskute€néni je zavislé vylu¢né na vili dodavatele,

d) dovoluji dodavateli, aby spotfebiteli nevydal jim poskytnuté plnéni i v pfipadé, ze spotfebitel neuzavie
smlouvu s dodavatelem &i od ni odstoupi,

e) opraviuji dodavatele odstoupit od smlouvy bez smluvniho ¢i zakonného dlivodu a spotfebitele nikoli,

f) opravnuji dodavatele, aby bez divodu hodnych zvlastniho zfetele vypovédél smlouvu na dobu neurcitou
bez pfimérené vypovédni doby,

g) zavazuiji spotiebitele k pInéni podminek, s nimiz se nemél moznost seznamit pfed uzavifenim smlouvy,

h) dovoluji dodavateli jednostranné& zménit smluvni podminky bez diivodu sjednaného ve smlouve,

i) stanovi, Ze cena zbozi &i sluzeb bude uréena v dobé jejich splnéni, nebo dodavatele opravriuji k zvyseni
ceny zbozi ¢i sluzeb, aniz by spotrebitel byl opravnén od smlouvy odstoupit, je-li cena sjednana v dobé
uzavieni smlouvy pfi splnéni podstatné pfekro€ena,

j) pfikazuji spotfebiteli, aby splnil vSechny zavazky i v pfipadé, ze dodavatel nesplnil zavazky, které mu
vznikly,

k) dovoluji dodavateli pfevést prava a povinnosti ze smlouvy bez souhlasu spotfebitele, dojde-li pfevodem ke
zhorSeni dobytnosti nebo zajisténi pohledavky spotiebitele.

Dlouhy a maly text unavi

Ve smlouvach a vSeobecnych obchodnich podminkach prodavajicich se spotfebitel mize setkat s mnoha
stranami podminek psanych drobnym pismem. V nékterych pfipadech (napf. u nemovitosti) si komplexnost
smlouvy vskutku vyzaduje zvySenou pozornost. Nékdy vSak mulze byt uméle natahovana napf. podrobnym
opisovanim zakonnych ustanoveni. Prodavajici tak maGze ¢init s dobrym Umyslem, aby se spotfebitel musel
podrobné seznamovat jesté se zakonem. Jiny vS§ak muaze tuto metodu vyuzit, aby do smlouvy ukryl ustanoveni
nevyhodna pro spotfebitele. Je tedy nezbytné i dlouhou smlouvu vzdy precist. Nejsou vSak ojedinélé pfipady,
kdy spole¢nosti své vSeobecné podminky vytisténé na dvou stranach formatu A4 dokézou natahnout na 50 az
60 stran bézného textu, tzv. normostran. Snadno se v nich pak ukryje napf. stanoveni o smluvni pokuté pfi
opozdéné splatce a nasledné nardstu dluzné &astky pro hrubé poruseni smlouvy o desitky a postupné stovky
procent.

,,Anito nectéte”

Predstavte si situaci, kdy u vchodu do provozovny laka zakazniky pfitaZlivy napis ,smlouvu o Uvéru vam
vyfidime do 15 minut”, nebo ,do deseti minut mlzete odjizdét novym vozem”. Lakavé, ze? Ze tento postup
v sobé obsahuje skryty podtext o tom, Zze vlastné ani neni nutné se zdrzovat ¢tenim smlouvy a je mozné se
spolehnout pouze na informace sdélené pracovniky prodejny, je nasnadé. Ale opravdu to funguje. Proto, pokud
se s podobnou praxi setkate, dejte si velky pozor a ovéfte si, zda vSe, co je sdélené slovy nebo v reklamni
nabidce, se odrazi také ve vasi pisemné smlouvé. U nakupu automobilu, jiného zboZi vyssi hodnoty nebo

nakladné sluzby to plati dvojnasob.



~Smlouvu musite podepsat tady, neni mozné si ji prostudovat jinde — nabidka plati jen tady
ated”

Podobna praxe je jiz spiSe na Ustupu, avSak na tuto vétu mlzete stale narazit u velkého mnozstvi obchodniku.
Zejména u téch, ktefi k uzavieni smlouvy vyzaduji pisemnou formu s velkym poétem objemnych pfiloh.

Pisemna forma je pochopitelné vyhodna i pro spotfebitele, ale pouze tehdy, pokud vSemu napsanému spravné
porozumi a s podminkami smlouvy souhlasi. Pokud vam tedy obchodnik neumozni si smlouvu prostudovat
doma v klidu nebo se poradit s odbornikem, radéji jdéte o dam dal. Jednak pomUiZete sami sobé tim, Ze se
vyhnete naslednym problémidm z neznalosti smluvnich podminek, a obchodnik mimo to ziska dal$i uzite¢nou
lekci o tom, jak v civilizované spolecnosti pfistupovat standardné k zakaznikdm.

Psani ¢astek pouze slovy

Obcgas uzivanym trikem je uvadéni Castek, které ma spotfebitel hradit, nikoliv prostfednictvim obvyklého
uvedeni Cislovkou a v zavorce slovy, ale pouze slovy. Zejména v delSim textu tak spotfebitel mize Castku
dodatecnych poplatkl ¢i smluvnich pokut jednoduse prehlédnout. Setka-li se zakaznik ze strany podnikatele s
takovymto jednanim, nelze doporucovat nic jiného nez maximalni opatrnost, a pokud mozno se takovému
prodavajicimu vyhnout.

Jak s uroky?

U spotiebitelskych uvérl poskytovanych zejména nebankovnimi institucemi je tfeba davat velky pozor na trik,
ktery se tyka zptsobu Uroceni uvéru. Obvykle Urokova sazba odpovida ro€nimu obdobi—per annum—nebo také
zkratka p.a. Pozor vSak na zdanlivé pfijatelné uroky stanovené pro kratSi Casové obdobi — napf. za mésic (p.m.)
nebo dokonce za den (p.d.). Spoléhat na to, ze byste u soudu nasledné prokazali, Ze se vdaném pfipadé jednalo
olichvu, se nemusi vyplatit. Naopak vyplaci se pozornost jiz pfed podpisem smlouvy.

Spatné strukturovana smlouva

| dlouhou a komplexni smlouvu Ize udélat pfehledné, kdyz se jednotlivé ¢lanky opatfi nadpisy a povinnosti
smluvnich stran se shromazdi na jednom misté. Spotfebitelé by si méli vZdy davat pozor, co podepisuji, a pfed
podpisem smlouvy si vyzadat (a vynutit) €as na jeji peclivé prostudovani. V tomto pfipadé je toto doporuceni
jesté dulezitéjsi— Spatné strukturovana smlouva by totiz mohla byt zamérem.

Faktickd nemoznost vypovédi smlouvy

Oblibenym trikem je uzavreni smlouvy na dobu uréitou na néjakou relativné dlouhou napf. tfi roky. Smlouvu
v tomto obdobi bud neni mozné vypovédét vilbec, nebo jen za cenu zaplaceni vysoké smluvni pokuty.
Podnikani nékterych prodavajicich je pfimo zaloZeno na tom, Ze na prezentaci prfesvédci k uzavieni smlouvy
a po dukladném je spotfebitel nakonec rad, Ze aniz by musel podstoupit soudni Fizeni, mGze odstoupit alespor
za cenu smluvni pokuty. Podminka, ktera by vyloucila moznost ukonceni smlouvy i tehdy, pokud obchodnik
nedodrzuje sjednané podminky smlouvy, by byla protipravni.

Uvadéni smluvnich podminek narubu

Pfi podpisu smlouvy by si mél spotiebitel vzdy peclivé prohlédnout i rubovou stranu smlouvy, jestli neobsahuje
néjaka dalsi smluvni ustanoveni, ktera by znéla v jeho neprospéch a se kterymi plivodné nepocital.

Postup pro podani stiznosti:
Samostatny odbor ochrany spotfebitele CNB pfijima podani stiznosti spotiebitelti v pisemné listinné & emailové
podobé nebo prostfednictvim formulare na svém webu.

Kromé vasich kontaktnich idaju musi vase podani obsahovat zejména popis, eho se tyka a oznaceni pfislusné
instituce. Nezapomerite pfilozit pfislusnou dokumentaci, tzn. kopie v§ech dokumentut a korespondence.

POZOR! UVER JE DOBRY SLUHA ALE ZLY PAN.
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. 8. Pojisténi

Principem pojisténi je v podstaté presunuti hroziciho rizika na jiny ekonomicky subjekt — pojisStovnu. Za tuto
sluzbu samoziejmé& musime zaplatit — pojistné. Pokud k naplnéni rizika nedojde, nedostaneme od pojistovny
nic, pokud ano, tak ziskame nahradu skody (nejcastéji v penézni formé).

Je to vlastné sazka pojistovny s nami, Ze se néco stane — nestane. V ramci této sazky my sazime relativné maly
obnos, ale v pfipadé nestastné udalosti, Skody, nam pojistovna Skodu — mnohdy vyrazné vy$si obnos — uhradi.
Vzhledem k tomu, Ze je pravdépodobnost nestastné udalosti relativné mald, pozaduje pojistovna po nas
relativné maly vklad do sazky. Zato tuto sazku uzavira s velkym pocétem sazejicich (pojisténcu, ob&and, firem).
Tim ziskava vice nez dostatecné mnozZstvi penéz na vybudovani pojistného fondu, z néhoz nahrady Skod hradi.

. 8.1 Historie afunkce pojisténi

Tento princip pojisténi se poprvé objevil v raném stfedovéku s rozvojem namorniho obchodu v oblasti
Stfedomofi. Pfeprava zbozi po mofi sebou pfinasela nebezpedi v podobé ztroskotani nebo prepadeni lodi se
zbozim, které znamenalo hlavné pro mensi obchodniky nezvratnou zkazu. Vznikla proto myslenka, Celit témto
hrozbam spole¢né. Vzniklo vzajemnostni pojisténi, kdy sdruzeni nékolika obchodniki spole¢né pomahalo
kazdému svému ¢lenovi, ktery pfiSel o svou lod a zbozi. Postupné tato pomoc nabyvala pfesné vymezené formy
(hlavné penézni) a ¢lenové takového spolku zacali prabézné platit pfispévky do spoleéného fondu. Také se
Casem objevily komerc¢ni prvky (tedy motiv vydélat na pojisténi). Prvnim takovym pfikladem byla namoini
pujcka, kdy si obchodnik pujcil penize na pfepravované zbozi a v pfipadé, Ze jeho lod nedorazila do pfistavu,
nemusel ji vracet. Ale dorazila-li jeho lod v pofadku, musel pGjcku vratit i s vysokym trokem. Ve stfedovéku mélo
svUjvznik jesté Zivotni a pozarni pojisténi. Bylo ale vzdy omezeno jen na malou skupinu lidi.
Masoveéjsi rozvoj pojisténi nastal az s nastupem pramyslové revoluce od 18. stoleti, kdy zac¢aly vznikat prvni
pojistovny — nejdfive ve formé vzajemnostni, tedy ti, ktefi se pojistili, se pfimo podileli na kryti rizik ostatnich
pojisténych.
V souCasné dobé probiha tento proces prostfednictvim hlavné komer&nich pojistoven. Klienti pojistovny
presouvaji dopady presné vymezenych rizik na vlastniky pojiStovny. PojiStovna hradi Skody zplsobené
pojisténymi riziky, a tak musi vybirat za poskytnuti svych sluZeb pojistné, aby si vytvofila rezervy na vyplaceni
nahrad za $kody vzniklé jejim klientdm. Navic toto pojistné musi byt ve vysi, ktera zaru€i i pfiméfeny zisk
vlastnikim pojistovny.
Zakladni funkce pojisténi:

® Primarnifunkce —transferrizika na pojistovnu.

® Akumulacni — redistribuéni — tvorba rezerv z pfijatého pojistného a vyplata pojistnych nahrad v pfipadé

vzniku pojistné udalosti.

e Kontrolni—probiha b&éhem celého pojidténi.

e Stimulaéni—spocCiva v motivaci klienta chranit své zajmy uzavienim pojisténi.
Zakladni principy pojisténi:

e Solidarita—vS8ichni u€astnici pojistného vztahu plati pojistné, a tim vytvareji pojistné—technické rezervy.

® Podminéna navratnost - pojistna ¢astka bude vyplacena pouze v pfipadé vzniku pojistné udalosti.

® Neekvivalentnost—znamena, ze pojistné nahrady mohou byt vy$si nebo nizsi nez pojistné.

‘ 8.2 Druhy pojisténi a pojistnych produktt
Z definice zakona o pojistovnictvi se déli pojisténi principialné na dvé odvétvi:
® odveétvizivotnich pojisténi,
® odvétvinezivotnich pojisténi.

Pojisténi

Nezivotni “Zivotni

Majetkové Odpovédnostni Rizikove Rezervotvorné

Kapitalové Investic¢ni




Do kategorie zivotniho pojisténi spadaji zejména tyto pojistky:
® Rizikové zivotni pojisténi (pojisténi pro pfipad smrti)
V pfipadé potreby Zivotniho pojisténi vZdy nejprve uvaZujte o této varianté, Cisté rizikové pojisténi byva
nejlevnéjsi a nejlepsi.Urazové pojisténi (Uraz, trvalé nasledky Urazu, invalidita)
® Nemocenskeé pojisténi (pojisSténi pfi praceneschopnosti, pojisténi IéEebnych vyloh, pojiSténi hospitalizace
Vv nemocnici, pojisténi vaznych chorob apod.)
Kapitaloveé zivotni pojisténi
Investi€ni zivotni pojisténi
Dachodové Zivotni pojisténi
Jina vkladové zivotni pojisténi (vE. svatebniho pojisténi, pojisténi déti apod.)
Tato ostatni pojisténi ,na doziti“ patfi mezi tzv. rezervotvorna pojisténi, ktera kombinuji rizikova pojisténi se
spofenim a investovanim. Toto spojeni principialné nedoporucujeme, obvykle byva vyhodnéjsi pojistit Cista
rizika a spofit jinou formou nez pres pojistovnu (blize viz kapitola 6.5.1).
o Uvérova pojisténi (pojisténi pfi sjednani Uvéru, ktera snizuji riziko nesplaceni Gvéru, obvykle pojisténi
na smrt, ztratu zaméstnani &i pracovni neschopnost nebo invaliditu)

Do kategorie nezivotniho pojisténi spadaji zejména tyto pojistky:
® Pojisténi nemovitosti (rodinného domu, bytu, rekreacniho objektu apod. — pojisténi chrani maijitele
nemovitosti pfedevsim proti Skodam zpusobenym zivelnymi udalostmi).

® Pojisténi domacnosti.
® Pojisténi motorovych vozidel (havarijni pojisténi).
® PojiSténi stavebniho materialu, stroju aj.
Tato pojisténi spadaji do kategorie majetkovych pojisténi.

e Poijisténi odpovédnosti za $kodu zpusobenou v obéanském Zivoteé.
® Pojisténi odpoveédnosti zaméstnance (tzv. pojisténi na blbost).
e Pojisténi odpovédnosti vyplyvajici z provozu motorového vozidla (povinné ruceni).

Tato pojisténi spadaji do kategorie odpovédnostnich pojisténi, kdy nas pojistovna pojistuje pro pripad, ze
bychom nasim jednanim zptsobily Skodu druhym.

® Cestovni pojisténi
Mix Zivotniho a neZivotniho pojisténi, které nads ma ochrénit pfi cestach (zejména do zahranici).

Kromé téchto zakladnich pojisténi existuji jesté rizna specialni pojisténi:
Pojisténi pravni ochrany (pravni asistence).

Pojisténi pfepravy.

Pojisténi k platebnim kartam.

Pojisténi osob do rizikovych oblasti.

Skupinova pojisténi.

Pojisténi podnikatelskych rizik.

Pojisténi jinych specialnichrizik.

@ 33 Kkayajakse pojistit
Urcité to znate. Dnes a denné jsme atakovani reklamami a nabidkami pojistoven a navstévami pojistovacich
agentl. Ti byvaji ¢asto velmi presvédCivi (a nékdy i velmi agresivni) a vy dochazite k nazoru, Ze nabizené
pojisténi je pro vas velmi potfebné a velmivyhodné. Opak v§ak byva ¢asto pravdou. Jak se v§ak vtom vyznat?

V kazdém pfipadé si nechte ¢as na rozmySlenou a nepodepisuijte pojisthnou smlouvu ihned pfi prvni navstéve
pojistného agenta. Nekupujte, co nepotrebujete!

Dukladné zvazte, zda tuto pojistku opravdu ted potfebujete a jestli ji potfebujete ve vysi a za podminek
nabizenych pojiStovakem. O tom, co vlastné zvazovat a hodnotit si povime v nasledujici ¢asti této kapitoly.
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8.3.1 Rizika ajejich zajisténi
Pojisténi neni samoucelné, ale mélo by vam pomoci kryt podstatnarizika. O jaka rizika se obvykle jedna?

Pro€ vlastné pojisténi potfebujeme, nebo naopak nepotfebujeme? Nas majetek i my samotni jsme neustale
v ohrozeni riznymi vnéjSimi vlivy. Mze se stat, Ze z néjakého dlvodu pfijdeme o ¢ast svého majetku anebo
o schopnost vydélavat penize. | kdyz Zivotni Uroven kazdého z nas muze byt rozdilna, vZdy se snazime, aby do
budoucna zlstavala minimalné na soucasné urovni, pfipadné stoupala. Proto, aby jiz nikdy nemohlo dojit
k jejimu poklesu, by méla byt zajist&€na proti vyznamnym pfedvidatelnym ohrozenim.

A) Prijmovarizika

Jsou torizika, ktera mohou zpUsobit ztratu ¢asti vasich pfijmd nebo pfijmu rodiny:
® ztratazaméstnani,

pracovni neschopnost,

invalidita,

smrt Zivitele rodiny,

odchod do diichodu.

B) Majetkovarizika
Jsou rizika ohroZujici vas majetek:
e Zivelniudalosti (ohen, blesk, povoden, zaplava ...),
® havarie,
® kradez,
® vandalismus.

VZdy musite posoudit, zda riziko je pro vas a va$i Zivotni situaci zavazné ¢&i nikoli, pravdépodobné ¢&i
nepravdépodobné. Zavazna a pravdépodobna rizika je vhodné néjak feSit. Zname-li rizika, jez ohrozuji nase
cile, a vySi Skod, kterou mohou zpUsobit, mizeme se pustit do jejich eliminace. Prvni véci, kterou bychom vzdy
méli podniknout, je prevence. Méli bychom se pokusit najit feSeni, jak se nékterym rizikim zcela vyhnout nebo
alespon snizit jejich pravdépodobnost nebo zplisobené Skody. Priklady jsou bezpeénostni zamek na dvefich
bytu nebo zdravy Zivotni styl. Sebelepsi preventivni opatfeni ovSem nikdy nebudou dokonala. Jaké mame
nastroje, které pomohou piekonat nasledky rizik? Daji se rozliit dva zakladni — samopojisténi a komercni po-
jisténi.

Samopojisténi

Samopojisténi spociva ve vytvoreni si likvidni finan¢ni rezervy na kryti nenadalych udalosti. Efektivné se timto
zpusobem daji pokryt hlavné CastéjSi rizika s menSi potencialni Skodou. Pfikladem muze byt &trnactidenni
pracovni neschopnost. Nevyhodou je vétSinou omezena vysSe vlastnich rezerv. Jako minimalni vysi takové
rezervy Ize doporucit trojnasobek az Sestinasobek primérnych mésicnich vydaji. Zplsob ulozeni rezervy by
mél splfiovat podminku likvidity (rychlosti ¢erpani financnich prostfedkl), malych vykyvl hodnoty a ochrany
pred inflaci. Vhodnym prostfedkem pro umisténi jsou proto oteviené podilové fondy penézniho trhu.

Komeréni pojisténi

Principem komeréniho pojisténi je pfenos hroziciho rizika na jiny subjekt - pojiStovnu, ktera si za tuto sluzbu
uctuje pojistné. Pojistovny vyuzivaji skute€nosti, Ze rizika, ktera pfijimaji, jsou jednotlivé nahodna, ale
dohromady dobfe odhadnutelna. Vyhodné je prendaset rizika, ktera mohou mit katastrofalni financni
nasledky.

Nevyhodou tohoto zpUsobu je, Ze nenastane-li pojistna udalost, neuvidime z pojistného ani korunu. Nemusi se
nam také povést pfenést na pojisStovnu vSechna rizika (napfiklad nezaméstnanost prakticky nelze komercéné
pojistit) nebo jen do omezené vySe Skody.

8.3.2 Jak napojisténiv praxi?

Pokud mam dum ¢&i byt nebo alespor v pronajatém byté svou zafizenou domacnost, pak bych mél mit rozhodné
sjednanu pojistku domu &i bytu a pojisténi domacnosti. K pojisténi domacnosti se bézné zfizuje tzv. pojisténi
odpovédnosti za Skody v bézném obCanském zivoté, které mé chrani pfed dopady mé neSikovnosti, kdyz
druhym zplsobim Skodu. VSechny tyto pojistky nejsou nijak zvlast drahé, kryji obvykle dostateéné nejCasté;si
rizika a méli by byt zakladem naseho pojisténi.



Jen pamatujte na zakladni zasady:
1. Majetek pojistujeme na novou hodnotu, nikoli hodnotu ¢asovou.
2. Pojistujeme pouze rizika, ktera se nas skute¢né tykaji (nikoli all risk).
3. Volime optimalni vySi spoluucasti.
4.\V/zdy si sjednam pojisténi odpovédnosti.
SlozitéjSi situace je vSak v oblasti Zivotniho pojisténi.

Riziko smrti

Pokud ziji sam, moje smrt nikoho neohrozi. Dokonce ani v situaci, kdy mam dluhy. Proto je nesmysl se
zivotné pojistovat.
Odlisna situace nastava, kdyz jsem hlavnim zivitelem rodiny, Ziji s partnerem, jehoZ pfijmy jsou vyrazné
nizSi nebo spolecné splacime uvér. Jesté tiZivéjsi je riziko v pfipadé, Ze vychovavame déti. Vyse Skody potom
pravdépodobné pfesahne moznosti vlastnich rezerv, a tak je nezbytné se podivat po komernim pojisténi.
ReSenim je rizikové (docasné) Zivotni pojisténi, jez neobsahuje spofici slozku. V kazdém pripadé volim dobu
zivotniho pojisténi jen po tu dobu, do kdy potirebuji zajistit ostatni ¢leny rodiny, tedy nejcastéji do doby
samostatnosti (zletilosti) svych déti. Velmi neeticka je bézna praxe pojistovaku pojistit clovéka do 75 let véku! Je
to absolutni nesmysl, v té dobé jiz nemate koho svou pojistkou chranit a v diichodu byste si méli penéz naopak
uzivat a ne platit stale pojistky!
Opét pamatujte na hlavni zasady:

1. Pojistujeme pouze Zivitele rodiny.

2. Pojistna Castka by méla byt ve vysi nékolikanasobku ro¢niho pfijmu.

3. Je ke zvazeni, zda pajistit v8echny pFiciny smrti nebo jen nékteré.

4. Volime optimalni dobu trvani pojistky.

Riziko invalidity

Invalidita je riziko s velmi zavaznymi finanénimi dopady. DoZivotni ztrata vydélecné schopnosti znamena
vétSinou milionové Skody, které invalidni dlichod ze socialniho zabezpecéeni neni schopen vyrovnat. V tomto
pfipadé zvazujeme pojisténi nejen Zivitele, ale vSech ¢&lenu rodiny. ZvySené finanéni naklady si vyzada vznik
invalidity kteréhokoli ¢lena rodiny, nejen jejiho Zivitele, a proto bychom méli pamatovat na vSechny ¢leny rodiny,
vCetné déti.

Vznik invalidity hrozi v podstaté kazdému, bez ohledu na vék nebo Zivotni styl. Nema vyznam pojiStovat se pro
pfipad béznych Urazd, které nezanechaji trvalé poSkozeni zdravi. Pojistéte se pouze pro pripad zavazného
urazu a jeho trvalych nasledkd.

Na pokryti takové Skody nam vlastni rezervy urcité nebudou stacit, ale s komerénim pojisténim to také neni
jednoduché. Pajistit invaliditu z jakékoli pfi€iny (Urazem i nemoci) Ize jen omezené& v ramci jiného pojisténi,
nejcastéji zivotniho, vyjimecéné k pojisténi davky v pracovni neschopnosti. Maximalni pojistna ¢astka, kterou Ize
sjednat, je omezena vazbou na pojistnou €astku hlavniho pojisténi a €asto je stanoven absolutni strop.

Riziko pracovni neschopnosti

Nemocenské davky od statu nejsou schopny nahradit nadpridmeérné pfijmy. Maximalni nemocenska za mésicni
pracovni neschopnost dosahuje 45% béznych pfijm(. Kratkodobou pracovni neschopnost (zhruba do jednoho
meésice) se nevyplati pojiStovat, tu je dobré kryt z vlastnich rezerv.

Pro dlouhodobou pracovni neschopnost se vyplati sjednat pojisténi denni davky v pracovni neschopnosti
s odlozenym plnénim (napfiklad od 29. nebo 36. dne pracovni neschopnosti). Maximalni davka, kterou
pojistovny dovoli sjednat, je omezena nej¢astéji vysi pfijmu. Lze doporugit dorovnani do vyse 80% pfijmu, ale
tak, aby byly vZdy pokryty nutné vydaje.

Zde vSak pozor, takovou pojistku rozhodné nepotiebuje kazdy, je vétSinou vhodna pro lidi s vysokymi
prijmy (napfr. Iékafi) a také je pomérné draha. Je otdzkou, zda v pfipadé pracovni neschopnosti viibec dojde
k rapidnimu poklesu pfijm0 — napf. majitele firmy, ktera bude fungovat i bez jeho pfitomnosti, nemusi snizeni
pFijma vabec postihnout.

Riziko ztraty zaméstnani

Obranou pred timto rizikem je pouze prevence a vytvoreni si vlastni finanéni rezervy. Komeréné Ize
nezaméstnanost na nadem trhu pojistit jen u pojisténi splatek uvéru, které nabizeji nékteré banky. Nezbyva nam,
nez se pokusit zmensit hrozbu tohoto rizika na minimum (napfiklad zvySovat si kvalifikaci) a pro nejhorsi pfipad
mit dostate¢nou finan¢ni rezervu.
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Riziko odchodu do diichodu

Odchod do dtichodu a vyrazny pokles pfijmua pfedstavuje specifické riziko, protoze zde chybi faktor nahodilosti.
S nejvétsi pravdépodobnosti se skoro vSichni dichodu doZijeme a také zhruba vime, kdy k tomu dojde. Proto je
zpusob zajisténi na dlchod jiny. Spociva v postupném vytvareni financni (nebo majetkové) rezervy, ze které
budeme Cerpat, az prestaneme vydélavat.Rezerva by v dobé odchodu do dlichodu méla byt dostate¢na, aby
dovolila udrzet si stanovenou Zivotni uroven po zbytek Zivota. Prakticky se tak zajisténi tohoto rizika stava cilem,
ktery mGzeme nejlépe Fesit pouzitim spoficich a investi¢nich nastroji (podrobné viz kapitoly Nastroje sporeni
ainvestovani a Investovani do cennych papir(i a podilovych fondu).

Pfi rozhodovani, zda se pojistit a na co, je vhodné obratit se na odbornika — nezavislého finanéniho
poradce. Zastupce pojiStovny hdji jeji zajmy, ne vase. Nenechte se tedy premluvit ke koupi dalSich
pojistek. Nenechte si vnutit néco, co nepotiebujete!

Osobni finanéni planovani nebo také rodinné finanéni planovani nam umozni zachazet s vlastnimi penézi
promyslené a ne jen nahodile, mit své finance pod kontrolou a aktivné je spravovat. PFi finanénim planovani
myslime na svoji budoucnost a k tomu pfizplsobujeme své hospodareni s financemi.

9. Finanéni planovani

. 9.1 Finanéni planovani ajehofaze
Finanéni planovanizahrnuje étyfi zakladni faze:

Analyzu

Plan

Realizaci

Revizi

9.1.1 Analyza
V ramci analyzy zacneme vzdy svou pfedstavou toho, ¢eho chceme dosahnout, formulujeme budouci finanéni

V druhé &asti analyzy kriticky zhodnotime své finance z pohledu ekonoma. Udélame si bilanci aktiv a pasiv —
tedy zrekapitulujeme svlj majetek a proti nému postavime své zavazky a dluhy. Sou¢asné provedeme kalkulaci
zdroju, jaké mame pfijmy, z ¢eho pochazi a kam a v jaké vysitecou (za co je utracime).

Nasledné si zanalyzujeme hlavni rizika, kterd ohrozuji naSe finance a finanéni situaci — identifikace,
kvantifikace a eliminace rizik. Ujasnime si nase postoje k rizikim.

Na zavér provedeme tzv. audit stavajiciho resSeni. Udélame si seznam v§ech vyuzivanych finanénich produktt
a jejich zakladnich parametr(. Tento seznam vyhodnotime, jestli a jak pfispiva k dosazeni nasich cill &i nikoli.

Schematicky by jednotlivé kroky analyzy mohly vypadat takto:

. BILANCE PASIV A AKTIV
DEFINICE CILU A PRIORIT )
KALKULACE ZDROJU

AUDIT STAVAJICIHO RESENI ANALYZA RIZIK




9.1.2 Osobnifinanéniplan (OFP)

Vystupem z analyzy je osobni (rodinny) finan¢ni plan. Vypracovani finan¢niho planu resp. projektu je obdobou
projektu domu. Navrh Ize rozdélit na tfi na sebe navazujici podlazi.

Pyramida osobniho finanéniho planu

MAJETEK

Nejspodnéjsim podlazim —takovymi dobrymi zaklady — by méla byt stabilizace stavajici Zivotni irovné, ochrana
a zajisténi stavajiciho majetku a pfijmu. Na zakladé analyzy rizik vybereme vhodné produkty k zajisténi téchto
rizik, vesmés se jedna o vhodné a cenoveé optimalni pojistné produkty.

Druhé podlazi tvofi akumulace a zhodnocovani finan¢nich prostfedkd pro budouci pouziti k realizaci svych cild —
sporeni ainvestovani.

Treti nejvySSi patro tvofi ivérovani. Jsou situace, kdy vyuziti cizich prostfedku (pujéovani) je jedinym vhodnym
zpusobem jak svych cili dosahnout (obvykle je timto cilem vlastni bydleni).

Plan by mél byt vytvofen tak, aby ho bylo mozno v budoucnu upravit ¢i pfepracovat podle aktudlni Zivotni
situaceazmén, které s sebou zivot nese.

9.1.3 Realizace OFP

Treti fazi procesu finanéniho planovani je vlastni realizace OFP. Realizace finanéniho planu za¢ina uzavrenim
smluv na vybrané finanéni produkty a pokracuje pravidelnym zasilanim plateb do uréenych finan¢nich produktu.
Soucasti realizace planu muaze byt také vyporadani a zruSeni nevhodnych stavajicich finanénich produkta.

9.1.4 Revize OFP

Revize finanéniho planu je posledni fazi procesu a ¢asoveé se prolina s fazi realizace. Také OFP podléha v ¢ase
zménam stejné, jako se vyviji nase Zivotni situace. Plan by mél reagovat na zasadni zmény Zivotni situace a mél
by byt v tomto duchu upravovan a korigovan. Stejné tak bychom méli pribézné kontrolovat, zda nedochazi
k n&jakym komplikacim — napf. niz8i néz pfedpokladané vynosy, zvySeni urokové sazby uvéru apod. Tyto
nesrovnalosti je tfeba v€as fesit, jinak by mohlo dojit k ohrozeni nasich cild. Ke kontrole a revizi planu by mélo
dojit vzdy pfi néjaké zavazné zménén jinak bézné jednou ro¢né.

‘ 9.2 Jak sestavit finan€niplan

V principu mate dvé moZznosti: Nechat si jej sestavit od odbornika, nebo se spolehnout na vlastni znalosti
ausudek a zkusit to sami.

-)2: Odpovédny pfistup k financim



9:2:1 Vlastnitvorba OFP
Pokud si véfim, muzu si jednoduchy finanéni plan sestavit sam.

Nejprve si zkusim nacrtnout svou vlastni rozvahu aktiv a pasiv. Na levou stranu sepi8i vSechna sva aktiva
ajejich hodnoty a na pravou stranu véechna sva pasiva a jejich hodnoty. Rozdil aktiv a pasiv je moje osobni Cisté
jméni. Ukazuje, jaky majetek vlastnim.

V dal$im kroku si sestavim svou vlastni vysledovku. Vysledovka zachycuje pfijmy a vydaje. SepiSi vSechny
své ro¢ni pfijmy a pod né své ro¢ni vydaje. Pokud mam pfijmy vétsi nez vydaje, je to samoziejmeé lepsi nez
naopak, ale ani to jesté samo o sobé neni byt divod ke spokojenosti. Musim jesté porovnat své Cisté rocni pfijmy
— tedy celkové pfijmy minus celkové vydaje — s mym osobnim &istym jménim. Mél bych si v této souvislosti
polozit tyto otazky: Spofim ze svého pfijmu dostateéné Eastky? Mam dostatecné naspofeno vzhledem ke svému
véku?

Dobra. Zatim mam sestaven pfehled majetku, tedy mych aktiv a pasiv a taky mam obrazek o tocich svych penéz.
Vim, odkud je beru a kam je davam. P¥i finanénim planovani bych mél postupovat podle hierarchie finan¢nich
potieb od potfeb zakladnich k potfebam vyssim. Jakmile mam vyfeSeny zékladni finanni potfeby, tedy bydleni
a stravu, mél bych si promyslet, jaké jsou moje dalsi — vySsi finan¢ni potfeby. Hned o stupen vyse stoji potfeba
bezpedi, potfeba pojistit se proti nepfiznivym udalostem v zivoté, proti nahlym ztratam. Tedy projdu si
hlavni rizika ohrozujici mé pfijmy a mij majetek a pokusim se je rozumeé zajistit zejména s vyuzitim pojistnych
produktt (viz kapitola Jak na pojisténi v praxi).

Jestlize jste pojisténi, pak mate vyfeSenu €ast pasivnich finanénich potfeb. Pasivnich proto, ze samy nepfinaseji
nové hodnoty, jen zabranuiji jejich ztratam. VysSi finanni potfeby jsou jiz potfebami aktivnimi. Dochazi v nich
k narustu a hromadéni hodnot v ¢ase a je s nimi spojeno investicni riziko. Zakladni aktivni finanéni potfeba
kazdého Clovéka souvisi s dichodovym vékem. Potfeba mit klidné, pohodiné a finanéné nezavislé stafi, je na
mysli téméF kazdého z nas. V této souvislosti je potfeba zfetelné fict: Klidné, pohodIné a finanné nezavislé stafi
vam nezajisti stat. Zajistit si ho mizete pouze a jediné sami. V budoucnu Ize totiz o¢ekavat, ze dichody budou
v poméru k primérnym platim klesat a na slusny Zivot uz Vam nebudou stagit. Spofeni na stafi by tedy urcité mél
byt jeden z mych dlouhodobych cil(i, k tomu nejlépe vyuziji pravidelné investovani do otevienych podilovych
fondd. Pokud chcete, aby vase finanéni nezavislost rostla, aby se zvySovaly vase moznosti a abyste si
prozili stari podle svych predstav, musite spofit alespon 10 % ze svych pfijmi. Ted moZna namitnete: Jak
mohu spofit 10% ze svych pfijmu, kdyZz jen tak tak vyjdu s penézi po zaplaceni vSech Ucta? Na to Ize opovédét
otazkou: jak budete chtit vyjit s penézi ve stafi, kdy budete muset pofad platit vSechny své Ucty, ale vase pfijmy
budou mnohem nizsi nez ted? A jak se vyrovnate s mimoradnou zivotni situaci, kterou budou doprovazet
mimoradné vydaje, napfiklad pfi dlouhodobé nemoci, nebo vypadku pfijma pfi delSi ztraté zaméstnani? Na
vSechny tyto pfipady je nutno myslet dopfedu a pfipravit se nané.

Obdobné& jako v pfipadé cile ZAJISTENI NAPENZI posoudite své dalsi cile a vytygite si cestu k nim —tedy vyuZiti
vhodnych finan&nich produktt pro jejich naplnéni.

Na zavér zbyva jen mali¢kost — zorientovat se v Siroké nabidce finan&nich instituci a vybrat konkrétni optimalni
finanéni produkty.

Ze se vam to zda trochu sloZité? Tak vyuZijte sluzby profesional(!

9.2.2 Vyuziti sluzeb finanéniho poradce k profesionalnimu zpracovani OFP

Pokud chcete opravdu ucinny finan¢ni plan, obratte se na odborniky — profesionalni finanéni poradce. Skute¢né
kvalitni a nezavisly finan¢ni poradce zna velmi dobfe cely financni trh a aktualni moznosti na trhu, zna optimalni
metody, které klientovi pomuzou, aby dosahl svych cil(i, a zna konkrétni produkty a jejich ceny a umozni tak najit
klientovi feSeni usité na miru.

Finanéni poradce vam pomuze zejména:
o Urcit cile, kterych chcete dosahnout. Tedy ujasnit si, co si chcete koupit, za co chcete v budoucnu utratit
penize.

® Dat do souladu vasi sou€asnou finan¢ni situaci a budouci cile. Jinymi slovy zvazit, jestli mate dostate¢né
pfijmy nato, abyste si mohli koupit to, co chcete.

e Najit cile, které maiji vétsi prioritu a musite je upfednostnit, a cile, které takovou prioritu nemaji a musite je
trochu odlozit.

® Vyhnout se nékterym drahym uvériim. Bud se povede na danou véc naspofit, nebo vam pomuze zafridit
levné&jsi uvér. Kdyz budete na své cile v&as pfipraveni, mate vétsi Sanci!

® Najit vhodné portfolio spoficich a investiCnich produktu, protoze zna vas Casovy horizont, kdy budete
penize potfebovat. Cas je nejdllezitéjsi faktor pro nastaveni portfolia. Kdyz ho nezname, budeme mit vzdy
portfolio, které nebude mit odpovidajici viastnosti.

e Urcit rizika, ktera vam hrozi, a najit pro né vhodné pojistky. Abychom méli pojisténé pravé to a jen to, co

opravdu potfebujeme, a neplatilizbyte€né penize navic.



Pozor ovSem na tzv. finanéni poradce, ktefi véak nejsou nic jiného nez prodejci finanénich produktt a to jesté
tfeba jen urcité finanéni instituce ¢i finanéni skupiny. Takovito ,finanéni poradci“ maji zajem jen prodat produkty,
které maji v nabidce, a zpracovanim ,finan¢niho pseudoplanu® maskuji svou snahu prodat klientovi co nejvice
produktl se ziskem tuéné provize z prodeje. Pro klienta vSak obvykle opravdovy optimalni finanéni program
nehledaji.

Jak se da jesté poznat kvalitni nezavisly finan¢ni poradce? Profesionalni financni poradce nezacina tim, ze vam
ihned zacne nabizet n&jaky finanéni produkt. Nejprve si vas vyslechne a snazi se zjistit vase potfeby. Finanéni
poradce profesional vam nechce prodat produkt, ale chce vam najit a nabidnout komplexni feseni. Za
tuto sluzbu a nezavislé posouzeni vhodnych finan€nich produktl si samozfejmé necha zaplatit. Nezavisly
finanéni poradce neni prosté motivovan prodejem konkrétniho produktu a ziskem provizi z toho produktu.
A z toho vyplyva i jeho systém odmérniovani formou honorarl. Také zde plati, ze kvalitni sluzby vzdy néco stoji!
Zaplaceny honoraf se obvykle klientovi vrati uz b&€hem jednoho nebo dvou let.

Ve finanénim poradenstvi je to stejné jako se vSemi nabidkami sluzeb a produktl — ovérte si nejdfive reference
a kompetentnost firmy, kterou finanéni poradce zastupuje, popf. se zu€astnéte ivodnich (obvykle bezplatnych)
schuzek s vice poradci a teprve pak si vyberte.

’ 10. Finance a odpovédné a pozitivni mysleni

Kazdy z nas se pfirozené vice v zivoté zabyva tim, co je nyni, a méné tim, co bude. Ma-li néco nastat za velmi
dlouhou dobu, pak se tim vétsina z nas zabyva je$té méné, pokud viibec. Cim pozdéji se véak na danou potfebu
zacCiname pfipravovat, tim horSi moznosti feSeni se nam nabizeji. Jedina zodpovédna rada zni — zacit se na
situace s sebou pfinaseji rizné financni ukoly a cile. Nezodpovédné a neadekvatni finan¢ni chovani v riznych
Zivotnich situacich s sebou nese chyby a problémy, které se pozdéji t€Zce napravuji. Nize uvadime zakladni
doporuceni k vyuziti jednotlivych finan&nich produktd pro jednotlivé Zivotni faze.

‘ 10.1 Odpovédné chovaniv riznych zivotnich situacich
Jaké situace vas v zivoté ¢ekaji ajaka je jejich finanéni naro€nost?

10.1.1 Svobodny a bezdétny

Pokud funguji sam, jsem ¢asto odpovédny jen sam v(c&i sobé. Chci si prozivat zivot podle svého, svych priorit
a zajmu. V tomto obdobi nemusim zabezpecovat jiné ¢leny mé domacnosti, tedy je napfiklad Uplny nesmysl
sjednavat si Zivotni pojisténi.

Ale urcité bych si mél zacit vytvaret finanéni rezervu. Kazdy z nas ma své zaliby &i pfipadné plany do budoucna,
které jsou Ci budou finanéné narocné. At jiz planujete cestovat po svété (zde nezapomerite na cestovni
pojisténil!), mate radi rybafeni nebo jsou vasi vasni koné, vétsinou s sebou tyto zajmy nesou naklady, na které je
dobrfe byt pfipraven. V neposledni fadé je pfirozené dllezité i myslet na dostatec¢nou finanéni rezervu na
nejriznéjsi pfilezitosti — at' jiz pro feSeni budoucich neoCekavanych udalosti nebo ,jen“ pro klid duSe. Zdaji se
vam vysSe uvedené véci jasné a samoziejmeé? Vézte, Ze spousté lidi ano, ale velmi malo z nas se podle toho
chova.

10.1.2 Manzelsky par (bezdétny)

Pokud jiz v pfedchozim obdobi Zivota nebyl ¢lovék sougasti vzdélavani v oblasti financi, je nejvyssi €as tento
problém napravit. Je vhodné vyuzit riznych vzdélavacich seminarl, CasopisU, internetu a jinych zdroju
informaci, které jsou nezbytné ke spravnému nastaveni kombinace finan¢nich produktd.

V produktoveé oblasti by jiz nemélo chybét — ale jen u hlavniho zivitele domacnosti — Zivotni pojisténi s pojisténim
pro pfipad smrti, vaznych chorob, invalidity (Urazem ¢€i nemoci) a popf. Urazové pojisténi na trvalé nasledky
urazu. V tomto obdobi je totiZ zajisténi Zivotnich rizik levnou zaleZitosti a také vzhledem k tomu, Ze se jedna
zpravidla o zdravého ¢lovéka, ktery jiz ma predstavu o planech do budoucna, pojistna ochrana tak uz muze byt
vhodné nastavena. Nezbytnou soucasti by také mélo byt zajisténi majetku, odpovédnosti za Skody a pojisténi
pravni ochrany.

Pfedpokladejme, Ze oba manzelé vydélavaji. Kromé zafizovani domacnosti ale mysleme uz na zadni vratkal
Vedle zajisténi rizik je zde nezbytna tvorba kratkodobych a dlouhodobych rezerv, v€etné zajisténi dichodu
v seniorském véku. V kombinaci finan¢nich produktli by nemély chybét investice do otevienych podilovych
fondU, doplrikové pak v urcitych pfipadech také stavebni spofeni. Pro kratkodobé rezervy Ize vyuzit spoficich
Ucta. Dobreé je také vyuzit pfispévk(l zaméstnavatele na penzijni pfipojisténi a rezervotvorné Zivotni pojisténi, ale
vlastni prostfedky do téchto jinak nepfili§ efektivnich produktll doporu¢ujeme omezit jen na povinné minimum.
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Samoziejmosti je moznost vyuziti Gvérd ze stavebniho spofeni ¢i zajisténi formou hypotéky. S touto oblasti tak
souvisi i jiz zmifovana tvorba kratkodobych rezerv pro zajidténi jejich splaceni v pfipadé nepfiznivé Zivotni
situace.

Mezi Casté chyby patfi nevhodné nastavené produkty vzhledem k véku a dobé zbyvajici do odchodu do
ddchodu. Vzhledem k nemoznosti vybéra by tak mélo doplrikové penzijni spofeni tvofit minimalni mésiéni vysi
a naopak otevfené podilové fondy by mély tvofit podstatnou ¢ast mésiéni investice. Castou chybou byva
nastaveni zajisténi rizik bez dostatecné promyslené pojistné ochrany a vySe pojistnych ¢astek. Chybou je také
nepromyslené Uvérovani na véci s dobou pouzitelnosti kratSi nez doba splaceni avéra. Dilezita je tak ucelna
zadluzenost a také upfimny odhad svych moznosti splaceni.

10.1.3 Rodina s détmi

Pro rodinu s détmi plati obdobna pravidla a zasady jako pro bezdétny par, jen s tim rozdilem, Ze zde musi byt
vétsi dliraz na zajisténi zivota a majetku a také tvorbu kratkodobych uspor. Nezbytnou soucasti vSak také musi
byt zajiSténi Zivotnich rizik svych déti. Vedle zajisténi riznych rizik klademe daraz i na tvorbu dlouhodobych
uspor, to pro pfipad dfivéjsiho splaceni Gvérl na bydleni nebo pro dulezitéjsi cil, kterym muze byt také zajisténi
dlchodu v seniorském véku. Vhodnou soucasti by také mohlo byt cestovni pojisSténi v pfipadé zahraniénich cest,
atopro celou rodinu.

NejdulezitéjSim zakladem pro zodpoveédné chovani k rodinnym financim v pribéhu celého Zivota je v tomto
obdobi zejména kvalitni informovanost. Dulezitym ukolem pro toto obdobi je vzdélavani svych déti. Déti by si tak
mély osvojit zakladni pravidla fungovani rodinnych financi, kterymi jsou zejména zasady planovani, rozdéleni
prijm0 a vydaju, tvorby rezerv, zajisténi rizik, pojem Gvéry a jejich opravnéna potreba apod.

V oblasti produktové by jako zakladni stavebni kdamen nemélo chybét Urazové pojisténi na trvalé nasledky urazu.
Dilezitou soucasti by mélo byt také pojisténi odpovédnosti za Skodu. Zpravidla se vyvarujte riznych forem
kombinace zivotniho poji§téni se spofenim, protoze ten, kdo potfebuje byt zajistén, jsou samoziejmeé rodice. Pro
zajisténi budoucich potfeb déti tak je vhodné vyuZit kombinace stavebniho spofeni a investic do otevienych
podilovych fondl a oddélené zajistit Urazova rizika. K hospodareni s bezhotovostnimi penézi Ize vyuzit riznych
détskych bankovnich Ucta.

Chybou byva Spatné nastaveni uvéru vzhledem k mozné dobé splaceni, kdy Ize rozdil diky dlouhodobosti
reinvestovat do otevienych podilovych fondd. Casto byva problémem zajisténi Zivotnich a majetkovych rizik,
ktera v pfipadé nezajisténosti znacné omezi rodinné plany do budoucna.

10.1.4 Studium déti navysoké skole

Studenti by ziskané teoretické informace meéli aplikovat v praxi. To znamena, Ze kapesné, které dostavaji od
rodi¢u, by se prakticky méli naucit rozdélovat na vydaje nezbytné nutné a vydaje ostatni. Dulezita je také viastni
zodpovédnost na zajisténi pfijma formou pravidelnych i nepravidelnych vypomoci i pracovnich poméru. Velice
dulezité je opét vzdélani, které by jiz mélo zahrnovat vzdélani v oblasti zhodnoceni vyhod a nevyhod jednotlivych
produktt tak, aby byli schopni zhodnotit jejich nezbytnost nebo naopak nevhodnost.

Doba, kterou déti travi vzdélanim, se prodluzuje. Jisté bude vasim zamérem poskytnout détem nejlepSi mozné
vzdélani, tedy budete usilovat o to, aby studovali co nejdéle. Jakakoliv forma studia na vysoké Skole (i vyssi
odborné) je finan&né naro¢na a vase déti budou potfebovat vadi pomoc. Samoziejmé&, ro€ni cena studia bude
velmi zavisla na typu zvolené Skoly, moznostech ubytovani studenta apod., ale klidné mizeme Fici, ze
100 000 K¢ ro¢né to bude urcité. Pfi pfedpokladaném studiu 5 let se jedna jiz o pul milionu korun. Je-li vaSemu
ditéti napf. prave 9 let, mate nejvyssi Cas zacit spofit.

V oblasti produktové by nemélo opét chybét urazové pojisténi, spofici ucty, bézné ucty pro studenty, stavebni
sporeni, pfipadné investice do otevienych podilovych fondu. Je zde moznost vyuzit uvérl na zajisténi vzdélani,
rezerv, které vytvofili rodi¢e pro vzdélani svych déti. Nezbytnou soucasti by také mélo byt cestovni pojisténi
v pfipadé zahrani¢nich cest.

Chybou v tomto obdobi jsou samozfejmé zejména nevhodné vybrané produkty, které budto nekvalitné zajistuji
zivotnirizika nebo naopak jsou dosti drahym spofenim, které tak jsou nevhodné k tvorbé dlouhodobych détskych
a studentskych rezerv.

10.1.5 Zajisténi na stari

Jiz dobre vite Ci tusite, ze spolehnout se na statni dichod bude €im dal vice nejisty podnik a Ze jedinou jistotu
budete mitvtom, jak se pfipravite vy sami.

Uvédomte si, ze vas statni dichod bude €init jen 30% — 50% vaseho pfedchoziho primérného Cistého pfijmu.
Da se oCekavat, Ze tento podil se bude v budoucnu jesté dale snizovat. Vy sami nejlépe znate finanéni narocnost
vaseho zivotniho stylu, a proto byste si méli umét spocitat, kolik je tfeba na zajisténi vaseho dlistojného zivota na
dalsich treba 15 let. Jednoznacné nejvhodnéjsi a nejefektivnéjsi variantou je zde spofeni formou pravidelného
investovani do otevienych podilovych fondl. Cim dfive zanete, tim |épe.



10.1.6 Preddlichodovy adichodovy vék

Finan¢&nim Ukolem pro toto obdobi je maximalni ddraz na tvorbu rezerv pro zajisténi dichodu. Zajisténi Zivotnich
rizik by mélo prfedstavovat spiSe jen zajisténi Urazu a hospitalizace. Ostatni zajiSténi je zpravidla bezpredmétné,
nebot na pfijmech téchto lidi nejsou zavisli ostatni ¢lenové rodiny a Uvéry jsou zpravidla jiZ splacené nebo jejich
celkova vyse je minimalni. Dllezitym prvkem je tvorba kratkodobych rezerv a také majetkové pojisténi. Investice
do otevienych podilovych fondl jsou mozné, je nutné vSak dbat na spravné nastaveni investi¢ni strategie
vzhledem k dobé, ktera zbyva do odchodu do diichodu a také vyuziti moznosti zamykani ziskl téchto investic.

V tomto obdobi pfi erpani Uspor jsou nezbytnou soucasti produkty, které udrzuji redlnou vySi kapitalu, ktery byl
naspofen v pribéhu celého zZivota. Pro kratkodobé rezervy mlizeme vyuzivat spoficich uctd. Pro rezervy
dlouhodobéjsi povahy pak oteviené podilové fondy.

Chybou muze byt pouzivani jen bankovnich produktl nebo naopak nevyuziti zadnych produktd a drzeni rezervy
doma ,pod pol§tarem”. Problémem mUze byt také neinformovanost senioru o zajisténi bezpecnosti jejich vkladl
v jednotlivych produktech ¢i vyuzivani avérd na obycejné lidské potfeby, na které by z pfedchozich Zivotnich fazi
mély byt vytvofeny rezervy.

10.1.7 Udrzba nemovitosti

At jiz nemovitost vlastnite, nebo se na to pravé chystate, dfive €i pozdéji zjistite duleZitou véc: koupi, eventuelné
splacenim posledni hypote¢ni splatky, to zdaleka nekonéi. Vlastnictvi nemovitosti s sebou nese naklady — je
tfeba se o ni starat. A at jiZ se jedna o dum ¢i byt a jeho soucasny stav je dobry ¢i skvély, budete v budoucnu
potfebovat prostfedky na jeho udrzbu. Zivotnost spotfebi&t i stavebnich komponent (stfecha, okna) je omezena.
At jiz prubézné &i v pravidelnych cyklech, bude to jednou za par let stat par set tisic korun. Je dllezité dodat, ze
stejny princip platii pro pfipad, Zze mate v planu v budoucnu koupit nemovitost vétsi, nez je ta vase stavajici.
Prirozené nejlepsim pristupem je resit vase financni potreby a nasledné investicni plany a strategie s odborniky,
ktefi vam tyto hrubé pfedstavy prevedou do konkrétnich isel, ¢astek a navrhu feSeni, jak se na dané situace co
nejlépe pripravit. Také nastaveni jednotlivych parametri vySe uvedenych produkti a jejich kombinace je prace
pro odbornika — poradte se tedy s rodinnym finanénim poradcem a nechte si pfizptsobit vase financni
produkty vasim konkrétnim pozadavkdm a financ¢ni situaci. VySe uvedena doporuceni jsou jen vSeobecného
charakteru a je tak nutno pocitat s nutnostiindividualniho nastaveni téchto produktu.

@ 102 Mysienimilionari

Finan¢ni gramotnost je pro Uspé&sné hospodareni s financemi velmi dilezita, sama o sobé vam vSak penize
nevydéla. To je na vas, na vaSich schopnostech a pfedevsim — at' se to zda nepravdépodobné ¢i pfekvapivé —na
vasem mysleni a podvédomi.

T. Harv Eker ve svém svétovém bestselleru JAK MYSLI MILIONARI fika: ,Dejte mi p&t minut a predpovim vas
finanéni osud az do konce zivota!" Kazdy z nas ma totiz v podvédomi z détstvi uchovany model zachazeni
s penézi — a vétSina z nas Spatny. Ten ale ovliviiuje naSe rozhodovani o penézich. Proto je mezi nami jen malo
milionar. Dokud toto chybné mysSleni nezménite, nemulzete byt bohati. Bohatstvi neni pfimy produkt tvrdé
Tudiz otdzka zni: Jak zménit své myslenky o penézich, aby se zménil i obsah nasi penézenky?

Co odliSuje bohaté od zbytku populace? Nejsou to jen penize samotné, je to i jejich mentalita. Maji jiny pohled na
svét, neboji se riskovat a vidét véci jinak. V nasledujici, posledni ¢asti uvadime nékteré hlavni odliSnosti
v mysleni bohatych, v mysleni milionar, které pro vas mohou byt inspiraci na cesté nejen finanénim
zivotem (vytah z knihy Steve Siebold: Jak pfemysSleji bohati).

Pramérnilidé si mysli, ze penize jsou kofenem vseho zla.
Bohati naopak véri, ze korenem zla je chudoba.

Je nam vtloukano do hlavy, Zze bohatstvi je néco Spatného, necestného. To je dlivod, proc lidé s nizSimi pfijmy
vnimaiji bohatstvi jako néco, za co by se méli stydét. Bohati samozrejmé védi, Zze penize vam §tésti nepfinesou,
ovSem jsou si také védomitoho, Ze délaji Zivot mnohem snazsi a zabavnéjsi.

Pramérnilidé si mysli, ze sobectvi je nefest. Bohati lidé si mysli, ze sobectvi je ctnost.

Bohati lidé se staraji sami o sebe. Nepredstiraji, Ze chtéji spasit svét. Lidé ze stfedni vrstvy vnimaji tento pfistup
negativné. To je také dlivod, pro¢ nikdy nezbohatnou. Jestlize se nedokazete postarat sami o sebe, tézko
muzete pomahat druhym. Nemuzete datto, co nemate.

Pramérnilidé spoléhaji na druhé. Bohatilidé berou osud do svych rukou.

Lidé vétSinou ¢ekaji na to, co jim spadne do klina, Ze za né problém vyfesi nékdo jiny — vlada, $éf, manzelka
apodobné. Bohatilidé jsou akéni a spoléhaji se samina sebe.
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Primeérnilidé si mysli, Ze se bohatstvi poji se vzdélanim.
Bohati lidé véri ve specifické znalosti a dovednosti.

Bohaci se vétSinou nemohou pochlubit tituly z Oxfordu. K bohatstvi jim ¢asto pomohla znalost specifického
odvétvi. Nevéri ve formalni vzdélavani. Nefesi cestu, ale cil.

Primeérnilidé vzpominaji na staré dobré ¢asy. Bohati lidé sni o skvélé budoucnosti.

Milionafi véfi ve své sny a maluji si budoucnost riZoveé. Ti, ktefi si mysli, Ze to nejlep$i uz maji za sebou, jsou
Casto nestastni a trpi depresemi.

Pramérnilidé spojuji penize s emocemi. Bohati lidé uvazuji racionalné.
Pramérnym lidem casto staci, kdyZ si naSetfi dostatek penéz na stafi. Bohati vnimaji penize jako studnici
prilezitosti, mechanismus, ktery funguje podle urcitych pravidel.

Primeérnilidé se zivi praci, ktera je nebavi. Bohati jdou za svymi sny.

Bohati délaji to, co je bavi. Ajsou za to navic kralovsky odménéni. Lidé ze stfedni tfidy délaji asto praci, kterou
nemaji radi, jen proto, aby se slusné uZivili.

Primeérnilidé se boji pomyslet vysoko, aby se vyhnuli zklamani. Bohati maji radi vyzvy.
Psychologové €asto lidem radi, aby si nestanovovali pfilis vysokeé cile. Bohati by bez velkych snd nikdy neuspéli.

Primeérnilidé si mysli, Ze pro bohatstvi museji néco udélat. Bohati véfi, Ze musite nékym byt.

Lidé se vétSinou orientuji na kratkodobé cile a momentalni vydélky. Bohati se u¢i postupné, at uz svymi aspéchy,
nebo pady. Védi, ze vysledky se nakonec dostavi. Abudou stat za to!

Prameérnilidé si mysli, Ze nejdfive potiebuji vydélat penize, aby se jim podafilo zbohatnout.
Bohati vyuzivaji penéz druhych.

Na rozdil od lidi z niz§ich pfijmovych skupin se bohati lidé neboji vyuzivat k investovani penéz druhych. Pokud
dany projekt stoji za to, ne€ekaji, az na néj sami vydélaji.

Pramérni lidé spojuji finanéni trhy s logikou a strategii.
Bohati védi, ze trhy hybou emoce a chamtivost.

Investovani neni pouze o strohych matematickych vztazich. Bohati lidé védi, Zze jsou trhy do velké miry
ovliviiovany strachem a chamtivosti.

......

Je to prosté — bohatym zbyva, protoze vydélavaiji tolik penéz, Ze je nestaci utracet. Mohou si zit jako kralové, ale
stéle maji dostatek penéz na horsi Casy. Nejbohatsi lidé védi, Ze s kazdou neuvazenou utratou ukrajuji ze své
finan&ni svobody. Kdyz si bohaty ¢lovék néco pofidi — letadlo, ostrov —obvykle ma opét za lubem byznys.

Primeérnilidé uci své déti, jak prezit. Bohati je uci, jak zbohatnout.

Bohati rodice seznamuji sve déti jiz v raném véku s tim, co znamena byt bohaty nebo chudy. Casto je bohatym
lidem vycitano, zZe uci své déti se divat na chudé svrchu. Je to ale trochu jinak. Cim dFfive dité pochopi objektivni
realitu, tim I1épe. Pak ma totiz $anci se svym Zivotem néco udélat.

Primeérnilidé se kviili penézim stresuji. Bohati nachazeji diky penéztim klid v dusi.

Stredni tfida vnima penize jako nutné zlo. Bohati se neboji pfiznat, Ze penize maji moc vyresit vétSinu probléma.
V penézich vidi svobodu.

Primeérnilidé preferuji zabavu pred vzdélavanim. Bohati uprednostnuji vzdélavani.

Bohati lidé neinvestuji mnoho prostfedkl do klasického Skolniho vzdélani, ale dokazi silu vzdélani ocenit. Kdyz
vstoupite do sidla movitého ¢lovéka, vétSinou narazite na obrovskou knihovnu plnou nau€nych knih. Stfedni
tfida se radéji pfeCte roman, bulvar nebo zabavny ¢asopis.



Primeérnilidé si bojiFict o penize. Bohati védi, Ze si fikaji o svobodu.

Prameérni lidé se chovaji, jako by zadné penize nepotrebovali. Neuméji si vyjednat vyS$si plat, nechaji se okradat.
Bohati lidé se neboji pfiznat, Ze penize jsou zasadni, jsou o nich ochotni dlouze jednat, protoze dokazou vyresit
vétSinu problémd. Bez penéz nevyreSite nic, co se s penézi vyfesit da. Penize dokazou osvobodit. Kdyz jde
0 penize, jdou emoce stranou. Pfichazeji chladné pocty. Proto bohati vydélavaiji.

Pramérnilidé si mysli, ze bohaty ¢lovék rovna se snob.
Bohati se vSak jen chtéji obklopit lidmi s podobnym smyslenim.

Chudi se radi utapéji ve zkaze a beznadgji. To, Ze bohaté oznaci Smahem za snoby, jim pomaha citit se lépe.
Této negativni naladé se bohati radéji vyhnou, a proto se stykaji mezi sebou.

Primeérnilidé spoléhaji na loterie. Bohati lidé spoléhaji na sebe.

Masy lidi €ekaji na tah Stastnych Cisel, modli se vdomnéni, ze to je jedina cesta k prosperité. Vé&fi, ze Buh, vlada,
jejich nadfizeny nebo Zivotni partner vyfesi jejich problémy. Bohati na teoretickou nahodu nespoléhaji. Jednaji.
Své problémy si feSi sami, tedy rychleji a efektivnéji. Statistiky nejlépe fikaji, zda je pravdépodobnéjsi dosazeni
bohatstvi Eekanim najackpot, nebo podnikanim.

Primeérnilidé se zaméruji na ispory, bohati na vydélek.

Obyc¢ejni lidé Skudli kazdou korunu a velké pfilezitosti si nechavaji proplouvat mezi prsty. Bohaté zajimaiji velké
penize a potencialni vydélky.

Primeérnilidé maji radi bezpeéi. Bohati védi, kdy se vyplati riskovat.
Kazdy investor obCas prodéla. To ale bohaté neodrazuje. V&di, ze v kone€ném souctu se jim investovani vyplati.

Prameérni lidé maji radi svij klid, bohati si libuji v nejistoté.
Pokud chcete zbohatnout, musite se naucit Zit v nejistoté. To ale stfedni tfidu dési, lidé totiz vétSinou davaji
prednost psychickémui fyzickému pohodli.

Primeérnilidé nikdy nespojuji zdravi s penézi.
Bohati védi, ze jim penize mohou zachranit zivot.

Bohati jsou ochotni kvuli svému zdravi sahnout hluboko do kapsy. V USA jsou mnohdy zapsani ve sdruzZenich,
ktera funguji v podstaté jako elitni zdravotni pojistovny, které poskytuji ty nejlepsi sluzby. V nékterych bohatych
Ctvrtich maji k dispozici doktora 24 hodin denné.

Primeérnilidé si mysli, Ze se museji rozhodnout mezi rodinou a vidinou bohatstvi.
Bohati védi, ze mohou mit oboji.

Myslite si, Ze musite obétovat veSkery Cas straveny s vasimi blizkymi, pokud chcete nashromazdit jméni? Pouhy
mytus. Zalezi na vaSem postoji. Pokud vase zivotni filozofie vychazi z lasky a pfedstavy hojnosti, nemusite se
vzdavat pfedem.

Pramérnilidé posuzuji penize emocemi. Bohatilidé logikou.

Pramérni lidé maji dojem, Ze pfi dostate€ném majetku uz nikdy nebudou muset pracovat. Bohati lidé naopak
dobfe védi, Ze penize jsou jako potraviny. Pfi del§im uskladnéni ztraceji na hodnoté. Proto nepéstuji k penézim
zadny emotivni kult a pfistupuji k nim vécné jako k nastroji na vyuziti okamzitych moznosti a pfilezitosti. Nic vic,
nic min. Kdo se s penézi neumi rozloucit, pomalu o né pfichazi a chudne.
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Véfime, Ze tento material vam bude uZiteény a pomUizZe vam ve spravné orientaci ve svété financi. Hodné $tésti
ahodné penéz!
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